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Das Seminarprogramm 2021 der Kiefer- und Gesichtschirurgischen Gemeinschaftspraxis

Sehr geehrte Kolleginnen
und Kollegen

Wir freuen uns, Ihnen unser Fortbildungsprogramm fiir das Jahr 2021 tGberreichen zu kénnen.
Uns ist es gelungen, eine ausgewogene und mit sehr guten Referenten besetzte Auswahl

an Kursen und Workshops zusammenzustellen. Jeder Interessierte wird die Moglichkeit zur
Weiterbildung finden, ob Profi oder Einsteiger, sowohl Kollege als auch das Praxis-Team.

Als Alternative zu den Ublichen Fortbildungsstatten werden in kleineren Gruppen

(10 bis 20 Teilnehmer) interessante Seminare durchgefiihrt, die die individuellen Fortbildungs-
interessen der Teilnehmer unter Einsatz praxisahnlicher Arbeitsbedingungen und

in angenehmer Kursatmosphare berlicksichtigen.

Wir freuen uns, wenn das ein oder andere Thema im Programm |hr Interesse geweckt hat und
hoffen, Sie zu einem unserer Kurse begriiSen zu durfen.

Unsere Gemeinschaftspraxis ist nach DIN EN ISO 9001:2000 zertifiziert und vergibt fir die von ihr
organisierten Seminare entsprechende Fortbildungspunkte.

Wir erklaren, dass wir die Leitsatze und Empfehlungen der Bundeszahnarztekammer zur
zahnarztlichen Fortbildung anerkennen, die jeweilige Fortbildung wird auf Ihrem Teilnehmer-
zertifikat bestatigt.







Alle Seminare im Uberblick

Abrechnung

Die phantastischen VIER Tage - GKV-Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung 22.01.21 +23.01.21 10
29.01.21 +30.01.21 11
Die Wirtschaftlichkeit bei herausnehmbarem Zahnersatz 10.02.21 17
Zahntechnische Abrechnung nach BEL und beb-Zahntechnik 03.03.21,01.10.21 22
Die Honorierung von Suprakonstruktionen: Sehen, verstehen und effektiv umsetzen! 16.04.21 37
Wichtiges Update zu Heil- und Kostenplanen - 19.05.21 54
Neue Rechtsprechung mit erheblichen Folgen, neue Sichtweise z.B. auf Chairside-Laborleistungen
Die phantastischen VIER Tage - GOZ Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung 28.05.21 + 29.05.21 56
04.06.21 + 05.06.21 57
Rundblick in Chirurgie, Zahnersatz/Kronen und Schienen-therapie - Schnittstellen zwischen BEMA und GOZ 02.06.21 58
Chairside Leistungen gewinnbringend einsetzen 09.06.21 59
Praxismaterialien in der Zahnmedizin: 25.08.21 70
Welche sind berechenbar, Preisgestaltung, Ort der Erfassung, steuerliche Aspekte
Privatbehandlung des GKV-Patienten: Prophylaxe, Parodontologie und Konservierung 10.09.21 78
Fillungen und Mehrkostenvereinbarungen: das wird spannend ... 06.10.21 89

Allgemeine Zahnmedizin

Digitale Aligner-Therapie in der Zahnarztpraxis 05.02.21 14
Moderne Kommunikationsstruktur zwischen ZA und Zahntechniker 15.03.21,15.11.21 29
One fit’s it all war gestern: 17.03.21,03.11.21 30
Die intraligamentdre Andsthesie — Substitution der Leitungs- und Infiltrationsandsthesie

Parodontologie und Implantologie: ein tibergreifendes Behandlungskonzept 19.03.21, 24.09.21 32
Schleifen Sie noch, oder zementieren Sie schon? Minimierung von Einschleifmanahmen in Praxis und Labor ~ 30.04.21, 19.11.21 47
Der digitale Workflow fiir Praxis und Labor 15.09.21 80
,Pleiten Pech und Pannen” in der Implantatprothetik / Differenzierte prothetische Versorgungskonzepte 17.09.21 82
Update Gerinnungshemmer und antiresorptive Therapie: 26.11.21 96

Risikoprofile, Komplikationen und deren Management in der Praxisroutine

Analog - digital - egal?! Implantatprothetik Update 2021 und ,Abdruckfreie Praxis — Realitat oder Traum” 03.12.21 99




Alle Seminare im Uberblick

Stellenwert des allogenen Knochens in der Knochenregeneration 06.03.21 23
Der Einsatz prozessierter Kortikalisplatten zur Kieferkammaugmentation: Die allogene Schalentechnik als 16.06.21 62
zuverlassige Alternative?

Alveolenmanagement: Professioneller Umgang mit der Extraktionsalveole 22.09.21 84
Nahtkurs und Weichgewebsmanagement 29.09.21 88
Komplexe Augmentationen 04.12.21 100
Endodontie heute- ein antibakterielles Behandlungskonzept 01.12.21 98
Moderne Wurzelkanalaufbereitung 15.12.21 101

NotfallbehandlungsmaBnahmen und praktische Reanimationstibungen am Phantom 13.01.21 08

Betriebswirtschaftliche Kennzahlen in der Zahnarztpraxis 21.04.21 40
Erfolgreich in den Ruhestand, die gelungene Praxisabgabe 07.05.21 53
Liquiditatssicherung als Schlissel zum Praxiserfolg 11.06.21 60
Wie Sie Ihre Praxis mit einfachen Mitteln in den Ruin treiben: 10 Tipps fiir schnelle Geldvernichtung im Praxis-  25.06.21 67

alltag oder was Sie vermeiden sollten, wenn Sie mit lhrer Praxis erfolgreich wachsen wollen

Keramik-Implantate 14.04.21 36
Der sichere Umgang mit dem Straumann® Dental Implant 23.04.21 42
System unter Berlicksichtigung der aktuellen Hygienerichtlinien 17.11.21

Bewdhrte Geriatrische Langzeit Konzepte in der Implantologie (Kostengtinstig und einfach) 28.04.21 44
Freiliegende Wurzeloberflachen, durchschimmernde Implantate, bewegliche 12.06.21 61

Mukosa...kann Weichgewebemanagement hier noch helfen?
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Alle Seminare im Uberblick

Straumann Young Professional Program WORKSHOP 28.08.21 72
Die Sofortimplantation - welche Bedingungen missen fiir den Erfolg der Behandlung gegeben sein? 27.10.21 20
Die Kieferchirurgie Dusseldorf ladt ein zum 11. Implantologen-Friihschoppen 27.11.21 97
Verlagerte Zahne - Nichtanlagen - KFO 18.06.21 61
Invisalign / aktive Kunststoffaligner unsichtbare Kieferorthopéadie bei Erwachsenen und Jugendlichen 24.11.21 94

(20 Jahre Therapieerfahrung und mehr als 2000 Félle)

PISTE - Professional Imaging, Surgery and Technique 22.02.20 - 26.02.20 20

PLAGE - Professional Lectures and Great Event 06.05.21 - 09.05.21 50

Schone digitale Welt — von Internet bis Social Media: Was geht in 2021 30.06.21 68
Knigge am Empfang 01.02.21 12
Fihren in der Krise: 09.02.21 16
Was meine Mitarbeiter in Ausnahmesituationen erwarten und wie ich als Chef mein Team zusammenbhalter

Professioneller Verkauf von Selbstzahlerleistungen 18.02.21, 24.06.21 18
Mikromimik: Lesen Sie in den Gesichtern Ihres Gegentibers 08.03.21 24
Der erste Eindruck zéhlt - der letzte Eindruck bleibt 09.03.21 25
Wo finde ich gutes Personal? — HeiBe Tipps fiir mehr Bewerbungen 24.03.21 34
Mehr Sicherheit in der implantologischen Assistenz 17.04.21 38
Telefonetikette: Erfolgsfaktoren am Telefon 19.04.21 39
Recruiting 2.0 - Lebenslauf , Xing und Stepstone ade.. Wie ich die Mitarbeiter von morgen finde und halte 27.04.21 43

Mit Einwdnden stilsicher umgehen 29.04.21 46




Alle Seminare im Uberblick

E-mails und schwierige Themen positiv formulieren 03.05.21 48
Fuihren ja gerne - aber wie 06.05.21 52
Qualitét - Anforderungen an das Hygienemanagement 19.06.21 64
Effiziente Praxisorganisation in Zeiten von Personalmangel 22.06.21 66
Praxismanagement- Qualitdtsmanagement als Chance ? Oder nur unnétige Prozesse die Zeit und Geld kosten? 01.07.21 69
Umgang mit schwierigen und/oder dngstlichen Patienten am Empfang 26.08.21 71
Praxisbegehung? Seien Sie vorbereitet! 30.08.21 74
Mitarbeiterfiihrung 08.09.21 77
Chirurgische Hygiene 25.09.21 85
Krach in der Praxis? Wie Sie Konflikte im Team I6sen kénnen 27.09.21 86
Vom Arzt zum Unternehmer: Wie schaffe ich es als Arzt nicht nur Arzt zu sein sondern meine Praxis profitabel ~ 28.10.21 91
zu fihren wie ein Unternehmen

Fuhrungskrafteentwicklung fir Praxismanager & Teamleiter 10.11.21 92
Rhetorik am Arbeitsplatz - Mit Humor und Eleganz 25.11.21 95

Neue Patienten werben unter Beriicksichtigung der Rechtsprechung und Berufsordnung

22.03.21

33

Wirtschaftlichkeits- und Abrechnungspriifung — vermeiden und reagieren

03.09.21

75

Rontgen

Aktualisierung der Fachkunde im Strahlenschutz (ZA)

12.03.21,12.11.21

26

Aktualisierung der Kenntnisse im Strahlenschutz (Helferinnen)

13.03.21,13.11.21

28

Veranstaltung
ITI-Study Club Diisseldorf 03.02.21, 05.05.21, 13
01.09.21, 08.12.21
Oldtimer-Rally:,Classics al dente” 04.09.21 76
Praxisevent 16.09.21 81
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NotfallbehandlungsmaBnahmen
und praktische Reanimationsiibungen
am Phantom

flir Zahnarzte und das Praxisteam

Ein Notfall erlaubt keine verzégert eintretende Therapie. Jeder Zahnarzt muss in einer solchen
Situation zielgerecht und kompetent seinen Patienten versorgen kdnnen. Bis zum Eintreffen
des Notarztes ist der Zahnarzt allein auf seine Fahigkeiten und Kenntnisse angewiesen.

Dieses Seminar soll neben der Auffrischung und Festigung notérztlicher MaBnahmen auch dazu
motivieren, das Angebot der praktischen Reanimationstibung am Phantom wahrzunehmen.

Gebiihr pro Arzt zzgl. MwsSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 01, 13.01.2021, 15:00 - 18:30 Uhr
mit einer Helferin +€ 40.00 Dr. Dr. Thomas Clasen
mit zwei Helferinnen +€ 70.00

Teilnehmer max. 20 Personen
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Die phantastischen VIER Tage:
GKV-Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung

Fir Zahnarzte und Team

Vier Tage BEMA fiir alle, die ihre Kenntnisse auf- und ausbauen méchten. Besonders geeignet flir Assistenzzahnarzte, Existenzgriinder, berufstatige Zahn-
arztinnen und Zahnarzte, Ehe- und Lebenspartner, Quereinsteiger, ZFA, ZMP, ZMF und ZMV.

Das Seminar ist fir alle von Interesse, um die Rentabilitédt einer Praxis zu sichern und zu optimieren. Zudem ist es schwierig geworden, qualifizierte Ver-
waltungsmitarbeiter zu finden, da die beruflichen Anforderungen enorm gestiegen sind. Wer die Abrechnung delegiert, weil nicht, welche Honorarver-
luste Uber Jahre hin entstehen. Mangel in der Dokumentation und somit in der Abrechnung flihren zudem im Rahmen von Wirtschaftlichkeitspriifungen
zu Honorareinbufen.

In dieser Veranstaltungsreihe erzielen Sie umfangreiche Kenntnisse in den Grundlagen der zahnarztlichen Leistungsabrechnung im Bereich aller relevan-
ten Paragrafen und Gebuhrenziffern in der gesetzlichen Krankenversicherung. Beispiele verdeutlichen die Abrechnungsmodalitaten und helfen Verluste
zu vermeiden.

Die Termine sind so gewahlt, dass die Praxis bei Seminarteilnahme maglichst nicht geschlossen werden muss und Mitarbeiter wenig oder Gberhaupt
nicht im Praxisalltag fehlen. Die Referentin der,Phantastischen Vier Tage” ist ein Allround-Profi, bundesweit seit drei Jahrzehnten bekannt: Dental Be-
triebswirtin & ZMV Birgit Sayn, Fa. rechenart.

Ihre vielseitigen fundierten Kenntnisse und beruflichen Aktivitaten ermdglichen eine exzellente Ausbildung im Bereich der zahnmedizinischen Abrech-
nung. Als Referentin ist sie in unserem Fortbildungszentrum bereits seit mehr als 10 Jahren tatig.

Durch die begrenzte Teilnehmerzahl bestehen optimale Lernbedingungen. Bauen Sie Ihr Wissen aus, um kompetent und gewinnbringend zu arbeiten.
Und das Schonste: Zum Kampfpreis, da auf Hotelseminare verzichtet und lieber eine hochwertige Aus- und Weiterbildung zu verniinftigen Seminarprei-
sen angeboten wird.

Freuen Sie sich mit uns auf eine Fortbildungsreihe der anderen Art, wo man mit Hilfe der
,Phantastischen Vier Tage” das zahnarztliche Gebihrenrecht erlernen und/oder perfektionieren kann. Der Gewinn lasst sich nicht in Zahlen ausdrticken.
Und das ohne grof3e Anreisen und Fahrtkosten.



Modul 1 - Gesetzliche und vertragliche Grundlagen
- Honorierungssystem: GOZ, GOA, BEMA-GOA, BEMA, BEB, BEL
- Behandlungsunterlagen
- Dokumentationspflichten
- Mehrkosten, Zuzahlungsverbot, auBervertragliche Leistungen
- Wirtschaftlichkeitsgebot
- Budget, Wirtschaftlichkeitspriifung

11

Modul 2 - Gebiihren nach BEMA und BEMA-GOA
- Konservierend-chirurgische Leistungen
- Relevante A-Positionen
- Prophylaxe
- Kiefergelenkserkrankung/-bruch
- Parodontologie

Modul 3 - BEMA-HKP
- Relevante Formulare
- Planungsmodelle
- Stiftaufbauten
- Provisorien
- Kronen, Briicken

Schulungsunterlagen & Catering

Ein umfassendes Skript sowie Getranke und Imbisse sind im Preis enthalten.

Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

Modul 1 +2:22.01.2021, 15:00 - 19:00 Uhr Erster Teilnehmer:

Modul 4 - Befundorientierter Festzuschuss
- Regel-, gleich- und andersartiger Zahnersatz
- Begleitleistungen BEMA oder GOZ
- Hartefallpatienten
- Interims- und Teilprothesen
- Coverdenture- und Vollprothesen
- Festzuschuss Befundklasse 1-5
- Gewahrleistung bei Zahnersatz

Seminar-Nr. 02, Gebiihr zzgl. MwSt.
€ 595.00

23.01.2021, 09:00 - 17:00 Uhr  Jeder weitere Teilnehmer aus

Modul 3 + 4:29.01.2021, 15:00 - 19:00 Uhr dem selben Praxisverbund:

€ 525.00

30.01.2021, 09:00 - 17:00 Uhr
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Knigge am Empfang
flr Zahndrzte und das Praxisteam

In diesem Seminar geht es um die Fahigkeit, charmant und gleichzeitig professionell aufzutreten.
Es werden gemeinsam die wichtigsten Erkenntnisse zur Etikette im modernen Patientenkontakt,
Erscheinungsbild sowie Sicherheit im Umgang auch mit schwierigen Mitmenschen gemeinsam
erarbeitet.

Das Seminar richtet sich an junge und erfahrene Fachkréfte und Mitarbeiter in der Praxis.
Im Seminar lernen Sie:
« Der personliche Auftritt als Imagetransporteur der Praxis — gekonnter Einsatz von Korpersprache

« Freundlich und sicher auftreten im Umgang mit Patienten
« Moderner,Knigge” im Umgang mit Patienten: Empfang, BegriiBung und Betreuung von

Patienten
- Schwierige Botschaften und Informationen vermitteln — positiv formulieren
@\,OUNGS'O(/ - Sensibler Umgang mit (schwierigen) Patienten und emotionalen Situationen
8’§ ’%\ + Small Talk - Sinn und Einsatz im Patientenkontakt
[ m

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 03, 01.02.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch
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ITI-Study Club Diisseldorf

fur Zahnarzte / Zahntechniker

Die ITI Study Clubs bieten ihren Mitgliedern die Moglichkeit, sich drei - bis viermal jahrlich zu treffen,
interessante implantologische Félle zu erortern, Erfahrungen auszutauschen, Informationen zu
Neuerungen zu erhalten oder alltdgliche Herausforderungen zu diskutieren

Die ITI Sektion Deutschland hat sich zum Ziel gesetzt, regionale Study Clubs fir Zahnmediziner/Innen
und Zahntechniker/ Innen zu bilden, um diesen Netzwerkgedanken mit Leben zu fiillen. Wir freuen
uns, Mitglied dieses dynamischen Netzwerkes zu sein und Ihnen seit Anfang 2012 den ITI Study Club
Dusseldorf als Plattform zum zwanglosen, kollegialen Austausch anbieten zu kénnen.

Die Mitgliedschaft im ITI bedeutet, Teil eines dynamischen Netzwerkes im implantologischen Umfeld
zu sein. Die Organisation lebt vom Informationsaustausch, innovativen Ideen, der Offenheit fir neue
Projekte, Fragen zu stellen und Antworten zu finden.

Referententeam des Seminar-Nr. 04, 03.02.2021, 18:30 - 20:00 Uhr Teilnahme per gesonderter Einladung
ITI-Study Clubs Deutschland 05, 05.05.2021, 18:30 - 20:00 Uhr

06, 01.09.2021, 18:30 - 20:00 Uhr

07, 08.12.2021, 18:30 - 20:00 Uhr

ITI Study Clubs 171
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Digitale Aligner-Therapie in der
Zahnarztpraxis

flr Zahnarzte

Clear Aligner bieten spannende Maéglichkeiten zur Portfolioerweiterung der
Fachzahnarztpraxis.

Der Vortrag veranschaulicht an Hand von Fallbeispielen, wie der Einstieg in die
Aligner-Therapie gelingt und sich die Behandlung - auch dank digitalem Work-
flow - einfach in den Praxisalltag integrieren lasst.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 08, 05.02.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Matthias Miiller

& straumann
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Fihren in der Krise:
Was meine Mitarbeiter in Ausnahmesituationen erwar-

ten und wie ich als Chef mein Team zusammenhalte

flir Zahnarzte und leitende Mitarbeiter

Gerade in Krisenzeiten kommt es auf eine saubere Fiihrungsqualitat an. Mitarbeiter benotigen haufiger als sonst eine Wertschatzung
wenn das Arbeitsaufkommen besonders hoch ist. Wie motiviere ich meine Mitarbeiter wenn auch Sie einem héheren COVID-19 An-
steckungsrisiko entgegen stehen ? Wie kann gerade eine solche Krise als MaBnahme zur optimalen Teambildung funktionieren?

1. Feedback Kultur — Wie Sie mit regelmaBigen Gesprachen die Bindung zu lhren Mitarbeitern/Innen erhohen.
2. Richtiges Analysieren und Interpretieren von Krisensituationen mit Bezug auf die eigene Belegschaft.
3. Transparenz und Integritat. Das Spiel mit den offenen Karten.

Seminar-Nr. 09, 09.02.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. Referent
Teilnehmer max. 20 Personen Marcus Reinhard



Die Wirtschaftlichkeit bei herausnehm-
barem Zahnersatz

fur Zahnarzte und Team und fur alle, die Ihre Kenntnisse auffrischen

oder ausbauen mdchten

Die endlose Zahl unterschiedlicher Befunde und Therapievarianten lassen die Erstellung von Behand-
lungsunterlagen bei herausnehmbaren Prothesen schnell zum Zeitmarathon werden. Fallbeispiele
zeigen die Honorierung von Regel-, gleich- und andersartigem Zahnersatz im Vergleich zu privaten
Leistungen in diesem Fachbereich. Wie sieht es um die Gewahrleistung bei Wiederherstellungen aus?
Die Klammern im Rahmen von Interims- und Modellgussteilprothesen werden anhand von Tabellen
nach den BEMA-Nrn. 98f und 98h aufgezeigt. Welche Leistungen gehéren auf die Anlage zum BEMA-
HKP? Wie wird eine Cover-Denture-Prothese korrekt berechnet und welche neuen Honoraroption
bestehen? Ein umfangreiches Thema mit betriebswirtschaftlicher Brisanz.

Referentin Seminar-Nr. 10, 10.02.2021, 14:00 - 17:00 Uhr
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

17
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Professioneller Verkauf von
Selbstzahlerleistungen

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Wird der Patient zum Kunden, erwartet er,mehr”. Ein Angebot an den Kunden sollte zum einen
professionell angeboten werden, d.h. hier sind u.a. Ansprache, Nutzenargumentation und Ein-
wandbehandlung wichtig, zum anderen ist aber auch die Prasentation des Angebotes in der Praxis
(Infobroschuren, Plakate...) wichtig.

In diesem Workshop zeigen wir hnen, was zu einem guten Verkaufsgesprach gehort, welche Rolle
fiir den Erfolg Ihre Haltung spielt und Sie erhalten Ideen fiir die Angebotsgestaltung.

Referentin Seminar-Nr. 11, 18.02.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Andrea Miillejans Seminar-Nr. 12, 24.06.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. € 90.00
Teilnehmer max. 20 Personen




+

ab Bien_Air

2'490€ T Dental

[NEW] CHIROPRO

2sL.
100000
R - ROV

Steuern Sie Ihren Implantologie- und Chirurgie-Motor
mit einem einzigen Drehknopf. Die neuen Chiropro von
Bien-Air Dental wurden komplett nach einer Philoso-
phie konzipiert: Schlichtheit!

Erfahren Sie mehr unter www.bienair.com

SWISS + MADE

Bien-Air Deutschland GmbH Jechtinger Strae 11 79111 Freiburg Germany
Tel.: +49(0)761 4557 40 Fax: +49(0)761 47 47 28 ba-d@bienair.com www.bienair.com
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PISTE - Professional Imaging, Surgery and Technique

Liebe Kolleginnen und Kollegen,
Bildgebung, Chirurgie und Zahntechnik reprasentieren die drei Sdulen der Zahnmedizin, die in den letzten Jahren zu
einem wesentlichen Fundament in Diagnostik und Therapie zusammengewachsen sind.

Zusétzlich zu den bekannten Inhalten haben wir fiir 2021 mit den Themen Marketing/BWL, Praxisprasentation und -organisation
weitere Aspekte fiir den niedergelassenen Kollegen sowie die Praxismanagerinnen und das Praxispersonal mit in unser
Programm aufgenommen.

Hands-on-Kurse zu jedem Schwerpunkt wechseln sich mit hochaktuellen Vortragen ab, die von national und international
bekannten Referenten vorgestellt werden. Selbstverstandlich kommen der Spal3 und der personliche Austausch in geselliger
Atmosphare nicht zu kurz.

Wir wiirden uns sehr freuen, Sie in St. Anton begriiBen zu dirfen.
Seien Sie also dabei, wenn es vom 22.02.-26.02.2021 heif3t: Weitere Infos auf
PISTE am Arlberg! www.piste-arlberg.de

Gebiihr zzgl. MwSt. €595.00 Referenten Seminar-Nr. 13, 22.02.2021 - 26.02.2021

ZTM Ingo Perpeet, Prof. Dr. Kai-Hendrik Bormann, Uli Borowka, Dr. Daniel Engler-Hamm, Prof. Dr. Stefan Fickl,

Prof. Dr. Dr. Dr. Shahram Ghanaati, Regina Granz, Prof. Dr. Jan-Frederik Giith, Dr. Stephan Hohl,

. Dr. Michael Krennrich, Prof. Dr. Holger Linderhaus, Dr. Frank Maier, PD Dr. Dr. Christian Naujoks,
Teilnehmer max. 250 Personen Prof. Dr. Robert Sader, Prof. Dr. Dr. Anton Sculean, Dr. Christoph Zirkel




2021

PROFESSIONAL IMAGING, SURGERY AND TECHNIQUE

22.-26.02.2021 | St. Anton am Arlberg | 6sterreich
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Zahntechnische Abrechnung nach
BEL und beb-Zahntechnik

flr Zahnarzte und das Praxisteam die sich in der Praxis mit der Abrechnung
zahntechnischer Leistungen befassen

Im Seminar werden die Grundlagen fir eine Abrechnung von Regelversorgungen, gleich-
und andersartigen Leistungen behandelt um Eigenlaborrechnungen zu erstellen oder
Fremdlaborrechnungen prifen zu konnen.

Es wird sowohl auf die haufigsten Abrechnungsfehler und —unterlassungen als auch auf
Grundsatze der Kalkulation eingegangen.

Anhand von Beispielen wird auch die Bildung von Arbeitskomplexen (Titeln) erklart

Gebiihr zzgl. MwSt. Referent Seminar-Nr. 14, 03.03.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen ZTM Reinhold Hass Seminar-Nr. 15, 01.10.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
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Stellenwert des allogenen Knochens in der Knochenregeneration

fur Zahnarzte

Die Augmentation komplexer knécherner Defektsituationen stellt den Behandler regelmaRig vor die Entscheidung, welche Technik und
insbesondere welche Materialien zum gewtnschten Erfolg fiihren.

Insbesondere der Einsatz allogener Knochenkompositionen als Alternative zum autologen Knochen
wirft bei Patienten und Behandler regelmafig Fragen auf:

+ Welches sind die richtigen Indikationen bzw. Kontraindikationen?
» Welche Alternativen gibt es?
- Sind die in Deutschland verfiigbaren allogenen Knochenmaterialien wirklich sicher,
um sie in der oralchirurgischen und implantologischen Routine einzusetzen?
« Welche juristischen Anforderungen gilt es in der Anwendung und in der Dokumentation zu beachten?
- Welche Rolle spielt die Defektsituation und wie ist das Empfangerbett aufzubereiten?
- Wie ist das Handling patientenindividueller, CAD/CAM-gefertigte allogener Knochenblocke?
- Was muss ich beim Weichgewebsmanagement beachten?
+ Welche supportiven MaBnahmen kénnen den Behandlungserfolg unterstiitzen?

. . . . <
Diese Fragen sollen im Rahmen der Veranstaltung beleuchtet und kontrovers diskutiert werden. Q% A
Anmeldung tiber www.straumann.de/veranstaltungen & =]

Referenten Seminar-Nr. 16, 06.03.2021, 10:00 - 15:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.

Prof. Dr. Dr. Marcus Klein, Dr. Dr. Andreas Pabst Teilnehmer max. 20 Personen
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Mikromimik: Lesen Sie in den Gesichtern
lhres Gegenubers

flr Zahnarzte und Team

Ein Lacheln, ein abgewandster Blick oder ein zuckender Mundwinkel: Emotionen sind uns buchstab-
lich ins Gesicht geschrieben und es erleichtert unsere tagliche Arbeit, diese lesen zu kdnnen. Das
Seminar entflhrt Sie in die Welt der Mikroausdriicke. Diese nicht steuerbaren mimischen Bewegun-
gen in unserem Gesicht kénnen Sie erlernen zu interpretieren und wir zeigen Ihnen wie Sie dieses
Wissen in der Praxis anwenden.

Inhalte:
« Mikroausdrticke: Was unser Gesicht verrat

- Selbsttest: Gefuihle erkennen
« Mikroausdrlicke wahrnehmen & interpretieren

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 17, 08.03.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Clara Venjakob

B bh e



Der erste Eindruck zahlt -
der letzte Eindruck bleibt

flr Zahnarzte und Team

Die Rezeption ist der erste und letzte Anlaufpunkt fiir die Patienten in ihrer Praxis. Von hier nimmt
der Patient den ,ersten und letzten Eindruck” mit, der sich nachhaltig einpragt. Hier laufen alle Faden
zusammen. Wir wollen Sie unterstiitzen die Rezeption optimal zu organisieren und Ihnen zeigen,
wie Sie auch in Stresssituationen souveran agieren kénnen. Grundlagen der Servicequalitat an der
Rezeption Was erwarten |hre Patienten Meine Rolle als Rezeptionmitarbeiterin Datenschutz an der
Rezeption Unterstiitzung durch Digitalisierung Umgang mit schwierigen Situationen an der Rezep-
tion Effektive Organisation der Arbeitsablaufe: Patient - Mitarbeiterin - Zahnarzt Muster-Checklisten
und viele praktische Beispiele

Referentin Seminar-Nr. 18, 09.03.2021, 14:00 - 17:00 Uhr
Petra Hermann

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

25




26

Aktualisierung der Fachkunde im
Strahlenschutz (ZA)

flr Zahnarzte

GemaR der neuen Strahlenschutzverordnung muss die Fachkunde im Strahlenschutz

alle 5 Jahre aktualisiert werden. Der vorliegende Kurs hat das Ziel, das Fachwissen tber die
Grundlagen der Strahlenschutzorganisation und der Strahlenschutzpraxis zu aktualisieren
sowie Fachwissen Uber technische, rechtliche und sonstige Neuerungen und Erkenntnisse
im Strahlenschutz zu vermitteln.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 195.00 Referenten Seminar-Nr. 19, 12.03.2021, 13:00 - 19:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Dr. Ulrich Stroink, Seminar-Nr. 20, 12.11.2021, 13:00 - 19:00 Uhr
Prof. Dr. Dr. Dennis Rottke, Dentales Diagnostikzentrum Breisgau, Freiburg, Karlsruhe
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Aktualisierung der Kenntnisse im
Strahlenschutz (Helferinnen)

Nach erfolgreichem Abschluss dieses Aktualisierungskurses
haben Sie die gesetzlichen Vorgaben zur Aktualisierung der Fachkunde
im Strahlenschutz gemaR der Rontgenverordnung erfullt.

Der Kurs richtet sich an alle Mitarbeiterinnen der zahnarztlichen Praxis, die eigenverantwortlich
und selbststandig arbeiten und im zahnérztlichen Bereich mit fiir das Erstellen von Rontgenbildern
verantwortlich sind.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 175.00 Referenten Seminar-Nr. 21, 13.03.2021, 09:00 - 13:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Dr. Ulrich Stroink, Seminar-Nr. 22, 13.11.2021, 09:00 - 13:00 Uhr

Prof. Dr. Dr. Dennis Rottke, Dentales Diagnostikzentrum Breisgau, Freiburg




Moderne Kommunikationsstruktur
zwischen ZA und Zahntechniker

flr Zahnarzte und Zahntechniker

Eine Exkursion in die Moglichkeiten der Gestaltung eines reibungslosen, storungsfreien Ablaufes bei
der Versorgung mit Zahnersatz, anhand analoger und digitaler Hilfsmittel.

Ingo Perpeet Zahntechniker-Meister seit 36 Jahren im zahntechnischen Handwerk tatig. Seit nun-
mehr 27 Jahren als Meister.

Er ist Inhaber des Zahntechnischen Meisterbetriebes Perpeet GmbH mit 31 Mitarbeitern, mit denen
er 27 Zahnarztpraxen beliefert.

Herr Perpeet referiert praxisnah, direkt und unverbliimt tiber die praxisnahe, sinnvolle und pragmati-
sche Kommunikation zwischen Zahnarzt und Techniker.

Referent Seminar-Nr. 23, 15.03.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
ZTM Ingo Perpeet Seminar-Nr. 24, 15.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent

One fit’s it all war gestern:
Die intraligamentare Anasthesie — Substitution der
Leitungs- und Infiltrationsanasthesie

flir Zahnarzte

Die Komplikationsrate der Lokalanasthesie betragt 4,5 %, unabhangig von Behandlungsfehlern, ein Risiko fiir Behandler und Patient.
Lt. Patientenrechtegesetz von 2013 mussen die Behandler tiber solche Risiken aufklaren, aber auch tiber Alternativen mit geringerem
Risiko wie die Intraligamentaren Anasthesie.

Daraus ergibt sich die Verpflichtung fiir die Behandler, diese Methode zu kennen, anwenden und anbieten zu kénnen.

Lt. Studien ist die Intraligamentare Anasthesie bei fast allen Indikationen den herkdmmlichen Anésthesiemethoden tiberlegen und
kann mit dem geringsten Risiko diese fast vollstandig ersetzen.

Die Methodenumstellung bringt hohen Nutzen fiir Behandler und Patienten. Die Intraligamentare Anasthesie ist als risikodrmste
Anasthesiemethode BEMA abrechnungsfahig und nachweisbar nicht unwirtschaftlich.

Praktische Ubungen am frischen Schweinekiefer mit up-to-daten Instrumentarien erméglichen es jedem Teilnehmer, sich mit der
Anwendung der Intraligamentare Andsthesie vertraut zu machen.

Seminar-Nr. 25, 17.03.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Wolfgang Bender Seminar-Nr. 26, 03.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
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Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

€ 110.00

Parodontologie und Implantologie: ein
ubergreifendes Behandlungskonzept

flr Zahnarzte

Die Behandlung des parodontal kompromittierten Patienten stellt eine lebenslange Herausforde-
rung dar. Primares Ziel der Parodontaltherapie ist der Erhalt und die Regeneration des Zahnhalteap-
parates. Der Schliissel einer erfolgreichen Implantatversorgung liegt in einem erfolgreichen Weich-
gewebemanagment. Im Rahmen dieser Fortbildung werden die Konzepte der Parodontaltherapie
und implantologischen Rehabiliation Schritt fiir Schritt erarbeitet und der richtige Umgang mit dem
Weichgewebe anhand von Hands-on Ubungen am Tierpréparat vermittelt. Ziel dieses Kurses ist das
Aufzeigen von unterschiedlichen klinischen Méglichkeiten zur praprothetischen und pra-implanto-
logischen Weichgewebeverdickung.

Die Kursinhalte beinhalten:
» Prognosestellung und Therapieplanung
« Chancen und Grenzen der Parodontaltherapie
« Therapiekonzepte zum Alveolenerhalt
« Peri-implantéares Weichgewebemanagment und prothetische Versorgung
« Hands-on Ubungen am Schweinekiefer

Referent Seminar-Nr. 27, 19.03.2021, 14:00 - 19:00 Uhr
Dr. Frederic Kauffmann Seminar-Nr. 28, 24.09.2021, 14:00 - 19:00 Uhr




Neue Patienten werben unter
Berlicksichtigung der Rechtsprechung
und Berufsordnung

flr Zahnarzte

Nach den zahnarztlichen Berufsordnungen ist nur eine irrefiihrende, reklamehafte und vergleichende
Werbung untersagt und das Zurverfigungstellen der zahnarztlichen Berufsaustibung fir gewerbli-
che Zwecke.

Das Bundesverfassungsgericht hat in einer ganzen Reihe von Entscheidungen Zahnarztekammern im
Hinblick auf das Grundrecht der freien Berufsaustibung des Zahnarztes zurtickgedrangt, als dass nicht
jede Werbung unzuldssig ist, sondern nur eine berufswidrige Werbung.

Aber nach wie vor gibt es Grenzen, die nicht immer klar definiert sind:

In welchem Umfang ist die Faltenunterspritzung fiir Zahnarzte zuldssig?

Was sind Lockvogelangebote? Wie ist Imagewerbung als alternative zur reinen Produktwerbung zu
sehen? Welche Optionen bieten sich bei der Abmahnung, einstweiligen Verfiigung und Klage?

In dem Seminar werden die zuldssigen Moglichkeiten der Werbung erortert und Grenzfélle besprochen.

Referent Seminar-Nr. 29, 22.03.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
RA Christian Hess

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Wo finde ich gutes Personal? -
HeilRe Tipps fir mehr Bewerbungen

fuir Arzte und das Praxisteam

Der,Krieg um Talente” ist in einigen Orten schon offen ausgebrochen: Das Abwerben - friiher aus kollegialer Sicht ein absolutes Tabu - ist
leider keine Seltenheit mehr.

Wenn im Krieg Taktik und Gliick gefragt sind, haben Sie hier zwar nicht alle, aber doch geniigend Faden selbst in der Hand, um im,,Krieg um
die Talente” siegreich zu sein, denn Mitarbeitergewinnung und -fiihrung ist eine strategische Aufgabe, die Sie mit den richtigen Instrumen-
ten erfolgreich bewaltigen kénnen.

Die Inhalte im Detail: - Neue Wege der Mitarbeitersuche
« Praxiskultur und Mitarbeiterentwicklung - der Schliissel zur Hebung der Mitarbeiterpotentiale
- Motivation - die Basis fiir Mitarbeiterbindung
- Mitarbeiterfiihrung - best practise-Beispiele: Lernen von den Besten

In diesem Seminar erhalten Sie zahlreiche Tipps fuir Ihren Praxisalltag, kénnen aber auch lhre eigenen Themen ansprechen und unter
fachkundiger Anleitung der Referentin mit Kollegen diskutieren, die vor éhnlichen Herausforderungen stehen. Dabei werden wir uns
insbesondere des Instrumentariums der Metakommunikation, des Blicks von auBen auf die jeweiligen Fragestellungen, bedienen und
so spannende Ansétze fiir Ihr zukiinftiges Personalmanagement generieren.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 75.00 Referentin Seminar-Nr. 30, 24.03.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Susanne Woitzik







k1’8 IMPLANTOLOGIE

Keramik-Implantate
fur Zahnarzte

Materialspezifisch optimierte Produktionsverfahren erlauben heutzutage die Herstellung von
frakturstabilen Zirkonoxidimplantaten mit mikro-rauen Oberflachen, die ein gleichwertiges ossares
Integrationsverhalten und identische Uberlebensraten aufzeigen wie etablierte Titanimplantate.
War die anfangliche Skepsis beztglich der klinischen Anwendung von Keramikimplantaten oftmals
auf ein 1-teiliges Implantatdesign zurlickzufiihren, bieten sich heutzutage mit der zunehmenden
Etablierung von 2-teiligen Keramikimplantaten neue Behandlungsmdglichkeiten. Der Vortrag
vermittelt aktuelle wissenschaftliche Erkenntnisse und Hintergrundinformationen zu ein- und zwei-
teiligen Keramikimplantaten und zeigt die verlassliche klinische Anwendung dieser Implantate.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 31, 14.04.2021, 15:30 - 18:30 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Stefan Rohling
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Die Honorierung von Suprakonstruktionen:
Sehen, verstehen und effektiv umsetzen!

flr Zahnarzte und Team und fir alle, die lhre Kenntnisse auffrischen oder ausbauen mochten

Immer wieder interessant bei den vielseitigen Suprakonstruktionen.

Seit Einfihrung des befundorientierten Festzuschusssystems ist die Nachfrage an Implantaten bei
gesetzlich Versicherten enorm angestiegen. Wo es friiher kaum eine Kostenbeteiligung bei Suprakons-
truktionen gab, werden seit 2005 teils interessante Festzuschussbetrage gewahrt. Dieses Modul ist der
Erstversorgung von Implantaten mit den unterschiedlichsten Variationen gewidmet. Die Bandbreite
wird anhand von praxisnahmen Beispielen vorgestellt, wobei auch moderne Fertigkeiten (CAD/CAM)
integriert sind. Mit visuellen Hilfsmitteln kann die Implantatprothetik viel schneller erfasst und Zusam-
menhédnge verstanden werden, um ziigig und souveran Behandlungsunterlagen zu erstellen. Ohne
derartige Kenntnisse ist es meist schwierig, die richtigen Formulare korrekt auszustellen und Zeit ist
Geld!

Einzelkronen, Briicken, Hybridversorgungen und Totalprothesen werden anhand von Beispielen mit
unterschiedlichen Implantatelementen vorgestellt. Dabei wird auch die Ausformung des Weichgewe-
bes integriert.

Referentin Seminar-Nr. 32, 16.04.2021, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn Teilnehmer max. 20 Personen
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Mehr Sicherheit in der implantologischen Assistenz

fir das Praxisteam

Das Curriculum ist abgeschlossen, zahlreiche Fortbildungen wurden besucht, nun soll in

der Praxis endlich implantiert werden. Doch wie weit ist das Personal, kennt die Stuhlassistenz

die nétige Vorbereitung, Materialen, Dokumentation etc.?

Gerade in der Implantologie ist Teamwork wichtig, alle beteiligten Mitarbeiter benétigen

den gleichen Stand bei ihren Kenntnissen. In diesem Kurs werden alle wichtigen Punkte fiir eine

Mitarbeiterin in einer implantologisch tatigen Praxis besprochen. Stichpunkte:

Hygiene, Vorbereitung des chirurgischen Eingriffs, Steriles Abdecken und Arbeiten, Reinigung, Pflege und Aufbereitung der Instrumente,
Schutzkleidung anlegen, sterile Handschuhe anziehen

Gebiihr zzgl. MwSt. € 90.00 Referentin Seminar-Nr. 33, 17.04.2021, 09:00 - 13:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Marion Fabiszewski
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Telefonetikette: Erfolgsfaktoren am Telefon

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Das Telefon ist eine wichtige Visitenkarte im Kundenkontakt. Dort gemachte Fehler wirken sich direkt auf das Ansehen der Praxis bei
Patienten aus. Der Telefonkontakt ist eine Weichenstellung fiir das zukiinftige positive Miteinander. Richtiges Telefonieren will gelernt
und trainiert sein!

Das Seminar richtet sich an junge und erfahren Fachkréfte in der Praxis, die im Telefonkontakt mit Patienten stehen.

Im Seminar lernen Sie:

- Die eigene Stimme und Sprache (Sprech- und Sprachgewohnheiten kennenlernen,
Besonderheiten und Eigenarten erkennen und ggf. verandern)

» Kommunikationsverhalten und Informationsaustausch (Erkennen von Kommunikationsbarrieren
und -hindernissen und darauf reagieren konnen)

- Besonderheiten der Kommunikation im Telefonkontakt

- Sich auf bestimmte Situationen beim Telefonieren besser einstellen und erfolgreiche reagieren kénnen
(Terminvereinbarungen, Annahme von Beschwerden, patientenorientierte Weitergabe zu hausinternen Fachkraften)

Referentin Seminar-Nr. 34, 19.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Julia Hanisch Teilnehmer max. 20 Personen
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Betriebswirtschaftliche Kennzahlen in der
Zahnarztpraxis

flr Zahnarzte

Die betriebswirtschaftliche Auswertung ist fiir viele Zahnérzte ein Buch mit 7 Siegeln.
Lernen Sie, eine betriebswirtschaftliche Auswertung zu verstehen und die daraus abzuleitenden
Informationen fiir lhren Praxiserfolg zu nutzen.

Eingegangen wird auf:

- Lesen und Verstehen der betriebswirtschaftlichen Auswertung
« Kostenquoten und deren Beurteilung

« Ermittlung Umsatzpotential anhand von Scheinzahlen

« Unterschied zwischen Gewinn und Liquiditat

« Stundensatzkalkulationen

« Benchmarking

Gebiihr zzgl. MwSt. Referent Seminar-Nr. 35, 21.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Christian Funke
/Kostenste e
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Der sichere Umgang mit dem Straumann® Dental Implant
System unter Beriicksichtigung der aktuellen Hygienerichtlinien

flir Zahnarzte und Praxisteam

Die Moglichkeiten einer Implantatversorgung werden immer umfangreicher. Dieses Seminar vermittelt Informationen fiir den siche-
ren Umgang mit dem System. Die einzelnen Schritte der OP-Vorbereitung, OP-Durchfiihrung und OP-Nachbereitung werden unter
Beachtung des Medizinproduktegesetzes, der Qualitatsmanagementaspekte sowie der aktuellen Hygienerichtlinien dargelegt.

Der Kurs richtet sich an Einsteiger/innen der OP-Assistenz.

Seminarinhalte: Vorstellung des Straumann® Implantat-Instrumentariums Vorbereitung und
Ablauf eines implantologischen Eingriffes unter hygienischen Aspekten
Nachbereitung - Reinigung
- Verpackung
- Desinfektion
- Sterilisation
WOUNGSs, - Aufbewahrung
- Dokumentation
Aktuelle Hygienerichtlinien nach dem RKI

Seminar-Nr. 36, 23.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Seminar-Nr. 37, 17.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. Referentin

Teilnehmer max. 20 Personen Renate Eisenheim

& straumann ‘S,
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Recruiting 2.0 - Lebenslauf, Xing und
Stepstone ade.. Wie ich die Mitarbeiter
von morgen finde und halte

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Mitarbeiter sind das wichtigste Gut in einem Unternehmen. Wie finde ich sie in der heutigen Zeit?
Wie kann ich interessierte neue Arbeitnehmer ansprechen ohne in einen rechtlichen Konflikt zu
geraten? Wie kann ich mich gegen das Abwerben von eigenen Mitarbeitern schiitzen?

1. Wie Sie zukiinftig neue Mitarbeiter/Innen rekrutieren, die richtigen von den falschen unter-
scheiden kdnnen, so Besetzungskosten einsparten und Fehlbesetzungen vermeiden.

2. Der Blick hinter die Schadeldecke. Wie Sie mit Tools und wissenschaftlichen Verfahren gute
Kandidaten im Auswahlprozess nachhaltig von den schlechten unterscheiden kénnen.

Referent Seminar-Nr. 38, 27.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Marcus Reinhard Teilnehmer max. 20 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referenten

Bewahrte Geriatrische Langzeit Konzepte in der
Implantologie (Kostengiinstig und einfach)

flir Zahnarzte

Die ansteigende Lebenserwartung der Bevolkerung in der westlichen Gesellschaft hat eine gro3e Auswirkung auf die Therapiekon-
zepte in der Zahnmedizin. Die Gerostomatologie mit all ihren unterschiedlichen Facetten wird darum kiinftig einen grof3en Anteil

im Betatigungsfeld des Zahnarztes einnehmen: vom gesunden anspruchsvollen Patienten, iber den Patienten mit reduzierten
finanziellen Mdglichkeiten, bis hin zum pflegebeddrftigen Patienten.Welche Versorgungsarten eignen sich besonders in bestimmten
Altersabschnitten, bei Krankheitsbildern und bei Multimorbiditaten?Mit dieser Veranstaltung méchten wir Ihnen einen Uberblick tiber
die neuesten Entwicklungen der Alterszahnheilkunde und den entsprechenden Therapiemdglichkeiten vermitteln.

Seien Sie gespannt auf einen kurzweiligen Nachmittag mit reichlich Gelegenheit zum Erfahrungsaustausch — wir freuen uns auf Sie!

»Einfache geriatrische und kostengiinstige Konzepte in der Implantologie”

« Welche Losungen bietet CAMLOG fiir den Wandel im Markt? - LODI: Systemvorstellung und Besprechung

- Versorgungskonzepte: von der Planung bis zur Eingliederung - Effzienz in der Implantatprothetik - Grenzen und

«Wo liegt der Unterschied? Chancen

- Digitalisierung in der Zahnheilkunde - sichere Diagnostik - Implantatprothetik zu Festpreisen — wirtschaftliche
und Planung Erdrterungen

Seminar-Nr. 39, 28.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Thorsten Pogrzeba, Dr. Dr. Ulrich Stroink,

Prof. Dr. Dr. Marcus Klein
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Mit Einwanden stilsicher umgehen
fur Zahnarzte und das Team

Gehen Sie gezielt auf die Argumente und Wiinsche lhrer Patienten ein, um Widerstdande und Blocka-
den abzubauen und sie zu Uiberzeugen. Lernen Sie mit gezielten Methoden, wie Sie Einwande im
Gesprach positiv aufgreifen und in einen Vorteil fiir Ihre Praxis umwandeln.

Inhalte
- Einwand oder Vorwand?
- Die Patientenmotivation erkennen
- Den Nutzen fir den Patienten greifbar machen
- Wer fragt, der fiihrt - Fragetechniken in der Praxis
- 5Techniken bei Einwanden - Argumentieren statt,dagegen reden”

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 40, 29.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch
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Schleifen Sie noch, oder zementieren Sie schon?
Minimierung von Einschleifmallnahmen in Praxis und Labor

flr Zahnarzte und Zahntechniker

Das Einschleifen von Okklusalflachen gehért in vielen Zahnarztpraxen zum alltdglichen Arbeitsprozess. Dabei wird die Professionalitat
und Wirtschaftlichkeit auf den Prifstand gestellt, denn immerhin handelt es sich hierbei um einen durchschnittlichen Zeitaufwand
von taglich einer Dreiviertelstunde! Zeit, die in keiner Abrechnung auftaucht, nur zusatzliche Kosten verursacht und die neue pro-
thetische Versorgung durch das Einschleifen beeintrachtigt, bevor diese tiberhaupt in Funktion getreten ist! Und das, wo doch gerade
die Kenntnisse Uber Funktion und Parafunktion zu den Pluspunkten der deutschen Zahnheilkunde zahlen.

Jochen Peters: Angebot spezifischer Fortbildungen fir Auszubildende, Berufseinsteiger und horgeschadigter Kollegen. Inhaber von
3 Guinnessrekorden zum Thema,Zahntechnik und Offentlichkeitsarbeit”. Mitglied im Férderverein flir Zahntechnik, Disseldorf —
Mitglied im Forderverein fir Zahntechnik, Regensburg.

Kenntnisse von der Modellanalyse, Giber den okklusalen Kompass, der Abdrucknahme, dem Provisorium, dem Kontaktprotokoll, der

Farbnahme, dem Erkennen von Risikopatienten etc. sind ausschlaggebend fiir perfekt sitzenden Zahnersatz. Diesbezliglich beinhaltet
der Vortrag viele Informationen und Erklarungen, um das Einsparpotential in Sachen ,Einschleifarbeiten” fiir Praxis und Labor auf ein %\\,OUNGS'O
absolutes Minimum zu reduzieren. 8’?

Referent Seminar-Nr. 41, 30.04.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Jochen Peters Seminar-Nr. 42, 19.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr Teilnehmer max. 20 Personen
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E-mails und schwierige Themen positiv formulieren

fuir Arzte und das Praxisteam

Ein guter Patientenkontakt: Dazu gehort auch eine professionelle Gestaltung des Schriftverkehrs per Brief oder auch per Email, denn
das richtig gewdhlte Wort der Mitarbeiter /Innen gerade bei schwierigen Botschaften nehmen Patienten als Zeichen von
Vertrauen wahr.

Im Seminar werden die wichtigsten Erkenntnisse zur Etikette im modernen Emailkontakt, Schriftverkehr und bei der Ubermittlung
schwieriger Botschaften gemeinsam erarbeitet.

Das nginar richtet sich an Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen, die (auch) haufig im schriftlichen Kontakt mit Patienten, Kollegen oder
dem Arzteteam stehen.

Im Seminar lernen Sie:
-Worte und Ihre Auswirkungen kennen
- Gestaltung und Inhalt: Was hat sich verandert im Emailverkehr?
-Was schreibe ich wem, wie? Patientenorientiert und verstandlich schreiben
- Geht nicht - gibt’s nicht? Negative Botschaften positiv zu formulieren und Missverstandnisse zu vermeiden
- E-Mail-Etikette: Was ist erlaubt? Was nicht?

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referent Seminar-Nr. 43, 03.05.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch
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PLAGE - Professional Lectures and Great Event

Agenda:

Donnerstag
06.05.2021

Anreise

(Mittwoch oder
Donnerstag Vormittag)
Eroffnung

15.00 - 16.00 Uhr
Lecture 1

Kaffeepause

16.30 - 18.00 Uhr
Lecture 2

19.30 Uhr
Congress Opening

Gebiihr zzgl. MwSt. € 1.600.00

Teilnehmer max. 60 Personen

Freitag

07.05.2021
Morgens Vorlesung
09.30-10.30 Uhr
Lecture 3

11.00 - 12.00 Uhr
Lecture 4

Mittagspause

16:30 - 18:30 Uhr
Hands-on-Part

(2 Hands-on Workshops
1 FRund 1 DE)

20.00 Uhr Get Together
Pearl Beach Restaurant

Referenten

Samstag
08.05.2021
Morgens Hands-on
09.30-10.30 Uhr
Lecture 5

11.00 - 12.00 Uhr
Lecture 6
Mittagespause
17:00 - 19:00 Uhr
(3 Vorlesungen)

20.00 Uhr
Abschlussfeier
mit Dinner

Prof. Dr. Fred Bergmann, Prof. Dr. Adrian Kasaj,
Dr. Frank Maier, Prof. Dr. Harald Hiiskens,
Dr. Frederic Kauffmann, Prof. Dr. Sigmar Schnutenhaus

Dr. Dr. Ulrich Stroink

Sonntag
09.05.2021

Tag 4 Hands-on
VORMITTAGS

Seminar-Nr. 44, 06.05.2021 - 09.05.2021
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Fiuhren ja gerne - aber wie
flr Zahnarzte und Team

Das Fiihren eines Praxisteams verlangt von der Praxismanagerin auf allen Ebenen eine
hohe Kompetenz. Denn das Team ist das Wertvollste fiir jede Praxis.
Nur mit engagierten und motivierten Mitarbeitern erledigt man die Arbeit optimal.

Wir mochten lhnen praktische Tipps fiir Ihre tagliche Arbeit als Praxismanagerin oder

Teamleiterin geben. Personlichkeit und soziale Kompetenz Teamkommunikation
Besprechungsmoderation Konfliktmanagement Feedback & Kritik

Seminar-Nr. 45, 06.05.2021, 14:00 - 17:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin
Teilnehmer max. 20 Personen Petra Hermann




Erfolgreich in den Ruhestand, die gelungene Praxisabgabe

flr Zahnarzte und Arzte

Profitieren Sie von Erfahrungen, die schon gemacht wurden: Eine griindlich vorbereitete Praxisabgabe ist erfolgreicher und stressfreier.

Vorbereitung Steuern
Wann beginne ich mit dem Gedanken an die Praxisabgabe? Welche Freibetrage gibt es?
Welche Méglichkeiten der Praxisabgabe gibt es heute? Welche steuerlichen Gestaltungsmdglichkeiten bieten sich an?
Wie muss ich mich und meine Praxis darauf vorbereiten?
Finanzen
Organisation Wie viel ist die Praxis wert?
Wie bereite ich mich auf die Verhandlungen vor? Welche Bewertungsmethode ist die richtige?
Wie finde ich einen Nachfolger? Welche Versicherungen sind nach der Abgabe

sinnvoll und notwendig?
Recht
Welche Fristen sind einzuhalten?
Wie verhalte ich mich gegentiber der Kassenérztlichen Vereinigung?
Wie wird die Patientenkartei tibergeben?

Unser Referententeam besteht aus einem erfahrenen Rechtsanwalt und Steuerberater.

Referenten Seminar-Nr. 46, 07.05.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
RA Christian Hess, Teilnehmer max. 20 Personen
STB Christian Funke

53




54

Wichtiges Update zu Heil- und Kostenplanen -
Neue Rechtsprechung mit erheblichen Folgen, neue
Sichtweise z.B. auf Chairside-Laborleistungen

fiir Arzte, Verwaltungsfachkrafte und Praxismanager
Es werden Folgerungen gezogen und nétige veranderte Verhaltensweisen sowie Organisationsablaufe vorgeschlagen aufgrund
des § 630c BGB, ,Patientenrechtegesetz” und der neueren, z.T. erheblich verscharften Rechtsprechung.

Die grundsatzliche Vereinbarung und die Berechnung von Mehr-, Zusatz- und auBervertraglichen Leistungen wird erlautert und
anhand von Grundbeispielen dargestellt.

Zu ,Material- und Laborkosten” wird deren Ausweis auf Heil- und Kostenplénen und deren Spezifizierung hinterfragt. Es wird die Son-
derstellung der Chairside-Leistungen diskutiert, das Erkennen solcher Leistungen und deren sinnvolle Handhabung.

In diesem,,dehnbaren” Kursdrittel ist Platz fiir manche Frage und fiir viele Antworten.

Kursgliederung:

1.Teil: ,Update” zu Heil- und Kostenplanen aufgrund neuer Gesetzeslage und der neueren Rechtsprechung
2.Teil: Vereinbarung und Berechnung von Mehr-, Zusatz- und/oder aufervertraglichen Leistungen
3. Teil: Erkennen und Berticksichtigen von zahntechnischen Chairside-Leistungen etc.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent Seminar-Nr. 47, 19.05.2021, 14:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Peter Esser



\“H‘:‘\_‘:;"‘_\‘\“‘E\-‘\‘/L; ﬁ‘
IR =

==l
==




56

Die phantastischen VIER Tage:
GOZ Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung

Fir Zahnarzte und Team

Vier Tage GOZ fiir alle, die ihre Kenntnisse auf- und ausbauen mochten. Besonders geeignet fiir Assistenzzahnarzte, Existenzgriinder, berufstatige Zahn-
arztinnen und Zahnarzte, Ehe- und Lebenspartner, Quereinsteiger, ZFA, ZMP, ZMF und ZMV.

Das Seminar ist fir alle von Interesse, um die Rentabilitdt einer Praxis zu sichern und zu optimieren. Zudem ist es schwierig geworden, qualifizierte Ver-
waltungsmitarbeiter zu finden, da die beruflichen Anforderungen enorm gestiegen sind. Wer die Abrechnung delegiert, weil nicht, welche Honorarver-
luste Uber Jahre hin entstehen. Mangel in der Dokumentation und somit in der Abrechnung flihren zudem im Rahmen von Wirtschaftlichkeitspriifungen
zu HonorareinbuBen.

In dieser Veranstaltungsreihe erzielen Sie umfangreiche Kenntnisse in den Grundlagen der zahnarztlichen Leistungsabrechnung im Bereich aller relevan-
ten Paragrafen und GebUhrenziffern in der privaten Krankenversicherung. Beispiele verdeutlichen die Abrechnungsmodalitdten und helfen Verluste zu
vermeiden. Praxisrelevante Leistungen der GOA werden einbezogen.

Die Termine sind so gewahlt, dass auch Zahnéarzte und Zahnéarztinnen bei Seminarteilnahme maglichst nicht die Praxis schlieen miissen oder Mitarbeiter
nur wenig oder Uberhaupt nicht im Praxisalltag fehlen. Die Referentin der,Phantastischen Vier Tage” ist ein Allround-Profi, bundesweit seit drei
Jahrzehnten bekannt: Dental-Betriebswirtin & ZMV Birgit Sayn, Fa. rechenart.

Ihre vielseitigen fundierten Kenntnisse und beruflichen Aktivitaten ermdglichen eine exzellente Ausbildung im Bereich der zahnmedizinischen Abrech-
nung. Als Referentin ist sie in unserem Fortbildungszentrum bereits seit mehr als 15 Jahren tatig.

Durch die begrenzte Teilnehmerzahl bestehen optimale Lernbedingungen. Bauen Sie Ihr Wissen aus, um kompetent und gewinnbringend zu arbeiten.
Und das Schonste: Zum Kampfpreis, da auf Hotelseminare und Mehrgdange-Men verzichtet und lieber eine hochwertige Aus- und Weiterbildung zu
vernlinftigen Seminarpreisen angeboten wird.

Freuen Sie sich mit uns auf eine Fortbildungsreihe der anderen Art, wo man mit Hilfe der
,Phantastischen Vier Tage” das zahnarztliche Gebihrenrecht erlernen und/oder perfektionieren kann. Der Gewinn lasst sich nicht in Zahlen ausdriicken.
Und das ohne grof3e Anreisen und Fahrtkosten
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Modul 1 - Paragrafen der GOZ Modul 2 - Prophylaxe
- Pauschalpreise? - Privatleistungen bei Kassenpatienten?
- Vereinbarung der Vergiitungshohe - Konservierende Leistungen:
- Begriindungen bei Faktorsteigerungen Schwerpunkt Fillungen und Endodontie
- Analogberechnung - Chirurgie
- Korrekte Rechnungslegung - Prothetik

- Formulare praxisnah
- Relevante GOA-Leistungen

Modul 3 - Parodontologie Modul 4 - Funktionsdiagnostik und -therapie
- Aufbissbehelfe und Schienen - Implantologische Leistungen
- Schnarcher-, Sportler- und Bleachingschienen - Besonderheiten bei der Planung

- Indikationsklassen und (Nicht)erstattung von Leistungen

Schulungsunterlagen & Catering
Ein umfassendes Skript sowie Getranke und Imbisse sind im Preis enthalten.

Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn Seminar-Nr. 48, Gebiihr zzgl. MwSt.
Modul 1 + 2:28.05.2021, 15:00 - 19:00 Uhr Erster Teilnehmer: € 595.00
29.05.2021, 09:00 - 17:00 Uhr  Jeder weitere Teilnehmer aus
Modul 3 + 4: 04.06.2021, 15:00 - 19:00 Uhr dem selben Praxisverbund: € 525.00
05.06.2021, 09:00 - 17:00 Uhr
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Rundblick in Chirurgie, Zahnersatz/Kronen und Schienen-
therapie - Schnittstellen zwischen BEMA und GOZ

flir Zahnarzte und das Praxisteam

In diesem Kurs werden die vereinbarungsrelevan-
ten Bereiche bei Chirurgie, Kronen/ Zahnersatz und
Schienentherapie dargestellt.

Fur diese werden anhand von Beispielen die giiltigen
Bedingungen fiir alternative Behandlung, Mehrko-
stenberechnung oder reine Privatbehandlung (auch
im Wege der Kostenerstattung) ausgelotet.

Es werden auch die Folgen mangelnde Aufklarung
Uber bessere private Alternativen angesprochen (Haf-
tungs- und Schadenersatzrisiko) und Vermeidungs-
strategien dargestellt mit positivem Einfluss

auf die Praxisentwicklung.

Gliederung:

Chirurgische Leistungen

1. Socket-Preservation bzw. Aufklarung dartiber als
ggf. etablierter Anspruch

2. Knochendefektfiillung, Weichteilunterfiitterung

Zahnersatz und Kronen

1. laborgefertigte Interimskronen/ -briicken bzw.,Langzeitprovisorien”

2. Kronen- und Briickenversorgungen, Verblendungen (PKV-Probleme)

3. Friktionswiederherstellung von Teleskopkronen (Variationen)

4. Zahnersatz mit Stegen, Riegel und/oder anderen Verbindungselementen
5. Vollprothesen (gleichartig), Cover-Denture nach Bema und GOZ
Schienenbehandlung, Funktionsdiagnostik/-therapie

1. Behandlung mit AufbiBbehelfen/ Schienentherapie

2. Private Fortfiihrung/ Wiederaufnahme Schienentherapie

3. Vereinbarung von Schutzschienen, praventiven Schienen,,,Mouth-Guard”
4. Funktionsdiagnostik/ -therapie als zusatzliche Privatleistungen

Gebiihr inkl. MwSt. € 110.00 Referent
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Peter Esser

Seminar-Nr. 49, 02.06.2021, 14:00 - 18:00 Uhr
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Chairside Leistungen gewinnbringend einsetzen
fur Zahndrzte und Team

Wer Chairside Leistungen nicht kennt, der verschenkt.

Im Bereich der Gesetzlichen Krankenversicherung bestehen einzelne — wenn auch tberschauba-

re — Méglichkeiten, zahntechnische Leistungen sogar in Delegation zu einer betriebswirtschaftlich
interessanten Honorarstunde zu beauftragen. Chairside Leistungen erganzen zum Teil private Gebiih-
renziffern, sodass finanzielle Liicken geschlossen werden konnen. Zudem motivieren delegierbare
handwerkliche Leistungen das Praxisteam und bereichern den beruflichen Alltag. Erkennen Sie verbor-
gene Schatze und setzen sie diese souveran in Geldbetrage um. Seitdem bei Kassenpatienten gewissen
Privatleistungen honoriert werden diirfen, ist es im Praxisalltag wichtig, selbststandige Leistungen zu
erkennen und als Honorar umzusetzen.

Referentin Seminar-Nr. 50, 09.06.2021, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn Teilnehmer max. 20 Personen
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Liquiditatssicherung als Schliissel zum
Praxiserfolg

flr Zahnarzte und Team

Wenn wir eins in der Corona-Krise gelernt haben, ist es das: Liquiditatssicherung ist Existenzsiche-
rung. Nur wenn Sie jederzeit liquide sind, kdnnen Sie lhre Praxis auch in herausfordernder Zeit am
Leben erhalten. Daher sind Liquiditatsliicken, wo immer moglich, zu vermeiden und im Idealfall auch
eigene Liquiditatsreserven aufzubauen.

In unserem Seminar lernen Sie,
- wie Sie lhre Liquiditat planen kénnen,

- rechtzeitig Handlungsbedarf erkennen und
- welche Maglichkeiten Ihnen zur Sicherung lhrer Liquiditat zur Verfligung stehen.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 75.00 Referentin Seminar-Nr. 51, 11.06.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Susanne Woitzik
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Freiliegende Wurzeloberflachen, durch-
schimmernde Implantate, bewegliche
Mukosa...kann Weichgewebemanagement
hier noch helfen?

flr Zahnarzte

Geht es Ihnen auch manchmal so? Gingivale Rezessionen bei einem Patienten mit einer sehr guten
Compliance, die ideal zu decken wéren - aber so ganz vertraut man der Vorhersagbarkeit der plasti-
schen PA-Therapie dann doch nicht. Oder ein Implantat bei dem das graue Metall durchschimmert
und man sich bei der Insertion oder der Freilegung um das Weichgewebemanagement gedriickt
hat. Wir wollen mit Ihnen in diesem Ein-Tages-Kurs mit praktischen Ubungen einen Eindruck geben,
was wirklich geht und was eher nicht mit Weichgewebetechniken. Wo sind die Risiken und welche
Techniken sind sicher? Freuen Sie sich auf einen interaktiven Tag mit viel praktischem Input!

Aus der Hand von einem der renommiertesten Parodontologen Deutschlands mit
internationaler Anerkennung.

Referent Seminar-Nr. 52, 12.06.2021, 09:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr inkl. MwSt.
Prof. Dr. Stefan Fickl Teilnehmer max. 20 Personen

& straumann
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Der Einsatz prozessierter Kortikalisplatten zur Kiefer-
kammaugmentation: Die allogene Schalentechnik als
zuverlassige Alternative?

Fir Arzte

Die klassische Schalentechnik zur Kieferkammaugmentaion wird seit vielen Jahren erfolgreich in implantologisch tatigen Praxen ange-
wendet. Mit dieser Methode lassen sich ausgedehnte vertikale und horizontale Knochendefekte mit der Verwendung von autologen
Kortikalisplatten kombiniert mit autologen Knochenspanen vorhersagbar rekonstruieren. Der notwendige Knochenblock wird in der
Regel aus dem Kieferwinkelbereich gewonnen und im Gegensatz zur klassischen Knochenblockaugmentation zu diinnen Kortikalis-
platten weiterverarbeitet.

Viele Patienten schrecken bereits beim Beratungsgesprach vor der Komorbiditdt der Knochenentnahme zuriick und erfragen bewusst
alternative Behandlungsmethoden. Die Akzeptanz zu allogenen Knochensubstanzen hingegen steigt zunehmend und dem modernen
Implantologen stehen heute auch fiir die Schalentechnik vorfabrizierte Produkte zur Verfiigung. Auf die biologischen Vorziige dieser
Augmentationstechnik muss somit nicht vollends verzichtet werden.

Dr. Robert Wiirdinger wird Uber seine Erfahrungen mit der klassischen Schalentechnik und der Alternative mit allogenen prozessierten
Kortikalisplatten berichten. Der Vortrag wird dem zukiinftigen Anwender zeigen worauf es bei der Anwendung von Allograftmateriali-
en (Maxgraft) ankommt und die Behandlungstechnik und die Ersatzmaterialien theoretisch und praktisch beleuchten.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 53, 16.06.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Robert Wiirdinger

& straumann




Verlagerte Zahne - Nichtanlagen - KFO

flr Zahnarzte

Die Haufigkeit der Verlagerung von Eckzédhnen und anderen Zéhnen liegt bei ca. 4%. Regelmafig
begegnen uns also Patienten mit Retention bzw. Verlagerung von Zahnen in unseren Praxen. Wann
ist eine Einordnung der verlagerten Zéhne sinnvoll? Und wenn ja: wie sollte am besten chirurgisch
vorbereitet werden? Von welchen Zdhnen lasst man besser die Finger und welche Zéhne sollten
besser entfernt werden?

Der Referent zeigt die klinischen Erfahrungen zahlreicher Behandlungsfélle auf und legt den Schwer-
punkt auf die interdisziplindre Zusammenarbeit bereits bei der Planung mit dem behandelnden
Zahnarzt. Unterschiedliche Behandlungsmethoden mit deren Méglichkeiten und Grenzen werden
aufgezeigt.

Referent Seminar-Nr. 54, 18.06.2021, 16:00 - 18:30 Uhr
Dr. Mathias Hoschel

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 25 Personen
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Qualitat - Anforderungen an das
Hygienemanagement

flir das Praxisteam

- Personliche Hygiene

« Anleitung chirurgische Handedesinfektion

- Instrumentenkunde

- Aufbereitung, Oberflachenveranderungen, Prifung von Instrumenten
- MPG

- Einstufung von Medizinprodukten, MPG-Gesetz

- Sterilisation

- Definition Sterilisation, Aufbereitung von Sterilgut, Ablauf der Sterilisation
- Dokumentation

« Inhalte

- Lagerung

« Zeiten, Voraussetzungen

- Qualitatsmanagement

« Wie, Was, Warum

Gebiihr zzgl. MwSt. € 90.00 Referentin Seminar-Nr. 55, 19.06.2021, 09:00 - 12:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Marion Fabiszewski
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Effiziente Praxisorganisation in
Zeiten von Personalmangel

flr Zahnarzte und Team

In fast 30% aller Falle ist ein organisatorische Defizit verantwortlich, wenn Hektik und Stre im
Praxisalltag entstehen.

Mit einem effizienten Praxismanagement schonen Sie lhre Nerven und der Patient fiihlt sich wohl
bei einem reibungslosen Praxisablauf - Effektivitat und Effizienz von Praxisstrukturen, Organisation
und Prozessen bewerten « Fehler nutzen und VerbesserungsmaBnahmen entwickeln und umsetzen
- Zeitfresser erkennen und beseitigen - Prioritdten erkennen und setzen - Die Digitalisierung nutzen -
Kommunikationsmanagement ausbauen

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 56, 22.06.2021, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Petra Hermann
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Wie Sie lhre Praxis mit einfachen Mitteln in den Ruin treiben:
10 Tipps fiir schnelle Geldvernichtung im Praxisalltag oder
was Sie vermeiden sollten, wenn Sie mit Ihrer Praxis erfolg-
reich wachsen wollen

fiir Arzte und das Praxisteam

Mit diesem bewusst provokanten Titel mdchten wir Sie herzlich zu unserem Workshop fiir mehr Praxiserfolg einladen. Die Referentin wird
lhnen zeigen, warum es so wichtig ist, Honorare zu kalkulieren, welche wirtschaftlichen Folgen eintreten, wenn auf eine Honorarkalkulati-
on verzichtet wird und an welchen Stellen Praxisinhaber haufig Geld verschenken. Die Referentin legt gerne den Finger in die Wunde, hat
aber immer auch das passende Pflaster dabei. Checklisten und Tipps helfen lhnen dabei, die Erkenntnisse in Ihren Alltag zu integrieren.

Die Inhalte im Detail:
- Was macht erfolgreiche Praxisflihrung immer wieder zur Herausforderung?
- Was ist betriebswirtschaftlicher Erfolg tiberhaupt?
- Wie hiangen Einnahmen, Ausgaben, Einnahmen-Uberschuss und Liquiditat zusammen?
- Wo verschenken die meisten Praxen Geld?
- Welche Folgen hat das und wie konnen Sie das in Zukunft vermeiden?

Referentin Seminar-Nr. 57, 25.06.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dr. Susanne Woitzik Teilnehmer max. 20 Personen
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Schone digitale Welt — von Internet bis
Social Media: Was geht in 2021

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Kursinhalte:

-+ Wie hat sich der Dentalmarkt verandert und warum hat das Thema Marketing/Kommunikation
stark an Bedeutung gewonnen?

+ Welche Umbriiche und Veranderungen erfordern ein Umdenken im Praxismarketing?

» Welche Rolle spielen Bewertungsportale und wie funktionieren diese?

- Welche Maglichkeiten gibt es fiir die Praxis zur aktiven Nutzung? Ist das sinnvoll?

- Negative Bewertung: So gehen Sie professionell damit um!

» Social Media und Facebook: Was muss man beachten? Wie relevant ist dies?

Gebiihr zzgl. MwSt. € 60.00 Referent Seminar-Nr. 58, 30.06.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Bernd Hartmann

& straumann




Praxismanagement- Qualitatsmanage-
ment als Chance ? Oder nur unnotige
Prozesse die Zeit und Geld kosten?

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Praxisnahe Beispiele fiir ein erfolgreiches Praxismanagement

Prozesse und ein ausgereiftes Qualitdtsmanagement konnen Potentiale freisetzen und Risiken
minimieren. Wie schaffe ich den Prozess ohne dass es zum Rohrkrepierer wird? Wie suche ich den
richtigen Partner aus der mich durch den Prozess fiihrt? Was bedeutet das fir mich als Chef?

Auf was muss ich mich in meiner Organisation einstellen?

1. Grundlagen und Ziele von QM

2. Einfihrung von QM. Was fordert die KV

3. Kostenreduzierung durch transparente Prozesse/ Strukturen

4.QM als Fuhrungstool und Steigerung der Mitarbeiter-Zufriedenheit

Referent Seminar-Nr. 59, 01.07.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Marcus Reinhard

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Praxismaterialien in der Zahnmedizin:
Welche sind berechenbar, Preisgestaltung, Ort der
Erfassung, steuerliche Aspekte

flr Zahnarzte und Team und fiir alle die sich schon lange fragen, welche Materialien mit/ohne
Umsatzsteuer ausgewiesen werden

Berechenbare Praxismaterialien in der gesetzlichen und privaten Abrechnung: Welche sind nach BEMA und GOZ ansatzfahig? Wo
liegen die Unterschiede und wie erfolgt im privaten Gebuihrenrecht die Berechnung von Material bei Analogleistungen? Warum gibt
es eigentlich zwei Steuersatze und wie geht man mit diesen in einer Zahnarztpraxis ohne oder mit Umsatzsteuerpflicht um? Welche
wesentlichen Unterschiede sind zu beachten, um einer Umsatzsteuerpriifung durch die Behérden entspannt zu begegnen?

Der Zahnarzt nimmt im Umsatzsteuerrecht eine Sonderstellung ein. Er ist zwar Unternehmer im Sinne des Umsatzsteuerrechts, die
Umsdtze aus der Tatigkeit als Zahnarzt sind jedoch grundsatzlich von der Umsatzsteuer befreit. Problem: Weder in der Ausbildung zur
ZFA, in Weiterbildungen noch im Zahnmedizinstudium lernt man die Hintergriinde der Umsatzsteuer fiir unser Metier. Ein Seminar,
dass es in dieser Form auf dem dentalen Markt nicht gibt.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 60, 25.08.2021, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn
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Umgang mit schwierigen und/oder angstlichen Patienten am Empfang
Fir Arzte und das Praxisteam

Sie schatzen lhre Patienten und legen Wert darauf, diese auch individuell zu betreuen. In manchen Situationen entstehen jedoch Schwierigkeiten in der
gemeinsamen Kommunikation. Gerade angstliche Patienten knnen anstrengend sein, denn Angst ist kein guter Ratgeber. Das fiihrt zu schwierigen
Situationen, die das Miteinander belasten und unnétigen Druck erzeugen.

Im Seminar erhalten Sie einen Einblick in die Moglichkeiten und Methoden auch mit schwierigen und verunsicherten Patienten in eine gute und
entspannte Kommunikation zu gehen.

Das Seminar richtet sich an junge und erfahrene Fachkréfte und Mitarbeiter am Empfang.

Im Seminar lernen Sie:

- Professionelles Kommunikationsverhalten im Patientenkontakt - Sicher und souveran aufzutreten im Umgang

- Patiententypen und -motivation erkennen mit schwierigen Gesprachspartnern

- Schwierige Situationen (Angste, Beschwerden, Notfille, etc.) « Professionell zu kommunizieren: Barrieren
gekonnt l6sen erkennen und tberwinden

- Patiententypen erkennen und individuell betreuen « Auf Einwande von Patienten geschickt reagieren

- Die Angst des Patienten zu verstehen und Vertrauen aufzubauen - Patientenangst und Zorn als Chance begreifen

Referentin Seminar-Nr. 61, 26.08.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Julia Hanisch Teilnehmer max. 20 Personen
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Straumann Young Professional Program WORKSHOP
fir Zahnarzte und junge Assistenten

Die dentale Implantologie hat sich als feste GroRe in der Zahnmedizin fest etabliert und unterliegt besonders bei den chirurgischen
Aspekten einem dynamischen Entwicklungsprozess. Ob kurz oder lang, dick oder diinn, die Implantologie bietet heute eine Fiille an
Designvarianten fir unterschiedliche Indikationen in der funktionellen und &sthetischen Zone.

Der Kurs wird Ihnen -unabhangig von dem eigenen Kenntnisstand- ein praxistaugliches implantologisches Konzept auf basis der
aktuellen Wissenschaft vermitteln. Der Kurs richtet sich speziell an Assistentinnen und Assistenten in der Praxis. Profitieren Sie von
einem kompakten kollegialen Erfahrungsaustausch, der Sie auf den aktuellen Stand bringen wird. Selbstverstandlich wird es auch
Raum zu einem geselligen Miteinander geben.

Ab 15 Uhr: Geselliges Miteinander und gemeinsames Grillen im Hof (bei gutem Wetter)

Anmeldung unter www.straumann.de/veranstaltungen

Gebiihr zzgl. MwSt. € 98.00 Referenten Seminar-Nr. 62, 28.08.2021, 10:00 - 15:00 Uhr
Fur YPP Mitglieder € 49.00 Dr. Dr. Ulrich Stroink,
Teilnehmer max. 20 Personen Prof. Dr. Dr. Marcus Klein,

Dr. Frederic Kauffmann

& straumann
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Praxisbegehung? Seien Sie vorbereitet!
fir Arzte und das Praxisteam

Kursinhalte:

- Selbsteinschatzung lhrer Praxis

- Die unangemeldete und angemeldete Praxisbegehung

- Ablauf einer Praxisbegehung

- Welche Dokumente miissen vorgelegt werden?

- Welches sind die haufigsten Beanstandungen?

- Aktuelle Hygienerichtlinien

- Welche Arbeitsanweisungen sind relevant?

- Unterstuitzung bei der strukturierten Vorbereitung durch Checklisten & Arbeitsablaufe

Gebiihr zzgl. MwSt. € 115.00 Referentin Seminar-Nr. 63, 30.08.2021, 15:00 - 19:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Petra Hermann
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Wirtschaftlichkeits- und Abrechnungspriifung -
vermeiden und reagieren

flir Zahnarzte

Die Leistungen und Abrechnungen der Vertragszahnarzte werden durch die Priifgremien (Priifungsstelle, Beschwerdeausschuss)
auf Wirtschaftlichkeit und durch die KZV auf sachlich-rechnerische Richtigkeit Giberprft. Diese Verfahren sind fiir den betroffe-
nen Zahnarzt belastend, zeitaufwendig und konnen im schlechtesten Fall zu einschneidenden Honorarkiirzungen fiihren.

Das Seminar stellt den Verfahrensgang der Wirtschaftlichkeitspriifung sowie der sachlich-rechnerischen Berichtigung dar und
vermittelt vor dem Hintergrund der aktuellen Rechtsprechung Strategien, wie man solche Verfahren praventiv vermeiden kann,
sowie Tipps, wie im Falle eines eingeleiteten Verfahrens am besten reagiert werden sollte.

Zur Wirtschaftlichkeitspriifung werden der Verfahrensablauf sowie alle Prifarten inklusive der fiir den Vertragszahnarzt in
Betracht kommenden Einwendungen dargestellt.

Zur sachlich-rechnerischen Berichtigung werden u. a. einzelne haufig geprufte Abrechnungsziffern und deren Abrechnungsvor- N

aussetzungen besprochen sowie die Besonderheiten der Abrechnungspriifung von Praxisgemeinschaften (Doppelbehandlungs- %\»OU GSA(/

quote) erortert. & A
& =

Referent Seminar-Nr. 64, 03.09.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.

RA Christian Hess Teilnehmer max. 20 Personen

SRRE
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Oldtimer-Rally:, Classics al dente”
fur alle Oldtimer Fans

Im Hochsommer 2021 veranstalten wir unsere 10. Oldtimer-Rally.

Dabei steht der Spal3 an den schonen alten Fahrzeugen und der kollegiale Austausch im Vorder-
grund. Gestartet wird in Dusseldorf, Ziel wird ein schones Hotel in der Nahe sein, genau

wird es natirlich noch nicht verraten. Zum Abschluss gibt es ein gemeinsames Abendessen, wer
mag, kann noch zur Ubernachtung bleiben.

Wegen der limitierten Teilnehmerzahl und der erfahrungsgemaf groBen Nachfrage ist
eine friihzeitige Buchung zu empfehlen.

Gebiihr zzgl. MwSt. pro Person € 295.00 Veranstaltung-Nr. 65, 04.09.2021, ab 9:00
inkl. Verpflegung
Teilnehmer max. 40 Personen/

20 Fahrzeuge




Mitarbeiterfiihrung
fir Zahnarzte und leitendes Personal

Die Mitarbeiter eines jeden Praxisteams sind das Wertvollste fiir jeden Arzt. Nur mit guten Mitarbei-
tern erledigt man die Arbeit hochwertig, schnell und vor allem gerne.

Dabei gilt es, die Mitarbeiter so fiihren und zu motivieren, dass die gesteckten Praxisziele erreicht
werden.

Lernen Sie in diesem Seminar die wichtigsten Instrumente der Mitarbeiterfiihrung. Wir zeigen Ihnen
daruiber hinaus Varianten der Mitarbeitermotivation und geben lhnen genug Méglichkeiten Ihre
Fragen zu klaren.

Dieses Seminar richtet sich an Arzte und Arzthelferinnen mit Personalverantwortung

Referentin Seminar-Nr. 66, 08.09.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Clara Venjakob

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Privatbehandlung des GKV-Patienten:
Prophylaxe, Parodontologie und
Konservierung

flir Zahnarzte und das Praxisteam

Es werden die vereinbarungs- und abdingungsrelevanten Bereiche Prophylaxe, Parodontologie und
Zahnerhaltung dargestellt; fur diese werden anhand von Beispielen die gultigen Bedingungen fiir
alternative Behandlung, Mehrkostenberechnung oder reine Privatbehandlung (auch im Wege der
Kostenerstattung) ausgelotet. Die allen drei Wegen der Privatvereinbarung zu Grunde liegenden
vertraglichen und rechtlichen Grundlagen werden sorgfaltig unterschieden und die Begrenzung des
Umfangs der vertragszahnarztlichen Versorgungsanspruchs gemaf3 den neuen,Schnittstellen zwi-
schen BEMA und GOZ" der KZBV mit Berechnungsbeispielen herausgestellt.

Es wird auch die Kostenerstattung nach § 13 (2) SGB V angesprochen und Uberlegungen vorgestellt,
was eine Praxis zur systematischen Einflihrung der Kostenerstattung tun kann.

Gebiihr inkl. MwSt. € 110.00 Referent Seminar-Nr. 67, 10.09.2021, 14:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Peter H. G. Esser




www.die-za.de

Wir krempeln fiir Sie die Armel hoch — und lhre Praxis um. Im positiven Sinne, denn wir ma
Ob Factoring, Praxisoptimierung, Praxisneugriindung, -libernahme oder -abgabe:
Mit unserem Rundum-Servicepaket bringen wir lhre Praxis gezielt voran.

Individuelle Abrechnungslosungen | Kompetente Beratung | MaB3geschneidertes Coaching | Lei

Wobei konnen wir Sie unterstiitzen?
Wir freuen uns auf Sie! Rufen Sie uns an unter 0800 92 92 582.
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Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referentin

Der digitale Workflow fiir Praxis und Labor
fur Zahnarzte

Liebe Kolleginnen, liebe Kollegen,

von der ,digitalen Praxis” oder dem ,digitalen Labor” ist seit vielen Jahren die Rede und in der Tat halten digitale Technologien nahezu
auf allen Gebieten der Zahnmedizin Einzug in die tagliche Arbeitsumgebung. Schritt fir Schritt werden dabei auch immer weitere
Glieder der Prozesskette in der Patiententherapie digitalisiert.

Nicht alles, was technisch maoglich ist, ist gleichzeitig immer wirtschaftlich und physiologisch sinnvoll. Tiicken stecken wie so oft im
Detail und betreffen vor allem die manchmal unvermeidlichen Ubergénge zwischen virtuellen und realen Abschnitten der Kette. Ne-
ben der richtigen Infrastruktur sind vor allem Know-how und ein Netzwerk kompetenter Partner die Schltsselfaktoren fiir maximalen
Erfolg. Anhand von Prasentationen und Live-Demonstrationen wird den Teilnehmern gezeigt, wie sich digitale Arbeitsablaufe in den
Praxis- und Laboralltag integrieren lassen.

Der Digitale Workflow DEDICAM? - Die digitale Prothetik von CAMLOG
- Vorteile moderner Technologien « Know-how als Schliissel zum Erfolg
- Digital versus analog, was andert sich? - Flexibilitat in der Auftragsgestaltung

» Machbarkeit und Praktikabilitat - Dienstleistungen Uber alle Prozessphasen hinweg

Seminar-Nr. 68, 15.09.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Jan Moecke, Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Frederic Kauffmann




Praxisevent
fir alle befreundeten Kollegen und Uberweiser

Die Dentale Familie aus der Stresemannstra8e Dusseldorf trifft sich zum Praxisevent
der Gemeinschaftspraxis fur Kieferchirurgie.

Seit Uber 10 jahren gehort diese Veranstaltung zu den Highlights unserer Fortbildungen.
Neben fréhlichen Beitragen, kommen auch hier die Geselligkeit und gutes Essen nicht zu kurz.

Individuelle Einladungen gehen Ihnen mit der Post zu.

Gastgeber Veranstaltung-Nr. 69, 16.09.2021, 19:00 - 22:00 Uhr
DR. DR. ULRICH STROINK

DR. DR. WOLFGANG SCHMITT

DR. DR. THOMAS CLASEN

PROF DR. DR. MARCUS KLEIN

DR. FREDERIC KAUFFMANN

Teilnahme per Einladung
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»Pleiten Pech und Pannen” in der Implantatprothetik /
Differenzierte prothetische Versorgungskonzepte

flir Zahnarzte

- planerische Problemfélle: Dumm gelaufen? Oder falsch geplant? - Periimplantitis: welche Therapie geht vor der,gro8en Chirurgie’?

« zahntechnische Problemfalle: ist noch was zu retten? « Tipps und Tricks aus der Implantatprothetik

- wann kann vorhandener Zahnersatz,,upgedatet” werden? - prothetische Notwehr: ist das ,erlaubt“?

» wann muf3 neu geplant und neu angefertigt werden? « nicht immer nur neu: Reparaturen ,on a budget”
- wann konnen die Abutments wiederverwendet werden? - Locator: Teil des Problems oder Teil der Losung?

Das sind Fragen aus der taglichen Praxis! Und wir alle wissen: Pleiten, Pech und Pannen gibt es nicht nur bei den ,gro3en” Féllen...

Erfolgreiche Implantattherapie basiert auf den richtigen Entscheidungen von Anfang der Behandlung an. Dabei gilt es komplexe Félle
so Ubersichtlich und vorhersagbar zu gestalten wie moglich.

Die geschickte Wahl des Implantates und die vorausschauende Planung der Suprakonstruktion garantieren nicht nur den Langzeiter-
folg - sondern machen es Chirurg und Prothetiker auch einfacher zum Erfolg zu gelangen.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 70, 17.09.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Hans-Jiirgen Nonnweiler

& straumann
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Alveolenmanagement: Professioneller
Umgang mit der Extraktionsalveole

flr Zahnarzte

In dieser theoretischen Veranstaltung bekommen Sie die Grundlagen der Heilung einer Extraktions-
alveole vermittelt. Weiterhin diskutieren die Referenten mit lhnen die Wahl des richtigen Implantati-
onskonzeptes als auch die Option der briickenprothetischen Versorgung.

Highlights der Veranstaltung
« Alveolenheilung
- Bedeutung des Periostes
» Augmentation der Alveole - wann und womit?
- Differenzierung Socket-/ Ridgepreservation
« Abgrenzung zur Sofortimplantation
- Fallbeispiele
» Konsens der Fachverbande zur Augmentation der Alveole
2 - Aufklarungsgesprach
’%\ + Abrechnungsmdglichkeiten
m

Gebiihr inkl. MwSt. € 79.00 Referenten Seminar-Nr. 71, 22.09.2021, 16:00 - 19:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Jiirgen Gallas
Veranstalter Geistlich Biomaterials Vertriebsgesellschaft mbH

Geistlich ~ o

Biomaterials




Chirurgische Hygiene
flr Helferinnen

Ein Workshop mit vielen praktischen Ubungen rund um die Hygiene
bei chirurgischen Eingriffen.

Inhalte:

« Workshop chirurgische Handedesinfektion

« Hands-on sterile Handschuhe sowie Kittel anziehen
« Praktische Ubungen durch jeden Teilnehmer

Am Ende des Workshops wird eine Lernzielkontrolle der Handehygiene
mittels einer Blackbox durchgefiihrt.

Referentin Seminar-Nr. 72, 25.09.2021, 10:00 - 12:00 Uhr
Marion Fabiszewski

ORGANISATION E:H]

Gebiihr zzgl. MwsSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Krach in der Praxis?
Wie Sie Konflikte im Team losen konnen

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Selbst in einem gut funktionierenden Team konnen Probleme und Konflikte auftauchen.

Erhalten Sie Einblick, wie diese entstehen, wie man sie vermeidet und wie sie sich l6sen lassen.
Lernen Sie, Konflikte in einem anderen Licht zu sehen und wie Sie wirkungsvoll die Teamkommuni-
kation verbessern kénnen.

So kdnnen Sie sich als Praxis bei Patienten in Bestform prasentieren und mit einer guten Zusammen-
arbeit punkten.

Inhalte
« Problem oder Konflikt: Entstehung von Konflikten
- Das Harvardkonzept in der Praxis anwenden / Ablauf eines Konfliktgespraches
- Verhaltensweisen in Konfliktsituationen - Erarbeitung einer professionellen Vorgehensweise und

Gesprachsfiuhrung
@\,OUNGS'O(/ - die Zusammenarbeit gezielt verbessern
& Z - Wie kommuniziere ich in Konfliktsituationen?
2 m « Woran erkenne ich problem-bzw. I6sungsorientierte Kommunikation

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 73, 27.09.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch
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Nahtkurs und Weichgewebsmanagement

flr Zahnarzte

Die Wundnaht wurde bereits vor vielen hundert Jahren das erste Mal beschrieben. Uber die Zeit
entwickelten und verbesserten sich Nahtmaterialien und Nahtdesigns sowie Nahttechniken. Auf
diese Art und Weise konnen wir heute am Ende eines chirurgischen Eingriffes mit dem Nahen einen
direkten Einfluss auf die Wundheilung und ggf. die Narbenbildung nehmen. Der Kurs soll einen
Uberblick Giber moderne Nahtmaterialien und Nahttechniken geben und die Méglichkeit eréffnen,
das erworbene Wissen gleich live am Tiermodell auszuprobieren. Der Naht geht in der Regel eine
chirurgische Lappenbildung voraus, um ein Implantat zu setzen, eine Rezession zu decken, einen
Defekt oder Knochenaufbau zu verschlieBen. Im Kurs sollen verschiedene Lappentechniken wie zum
Beispiel Full Flap, Split Flap, Verschiebelappen, Periostschlitzung, Gewinnung und Transplantation
von Bindegewebe besprochen und am Tiermodell gelibt werden.

Ziel ist es, ein iberschaubares chirurgisches Konzept fiir den chirurgisch / parodotologisch/ im-
plantologisch tatigen Praktiker kennenzulernen. Also ein theoretischer Kurs mit vielen praktischen
Ubungen.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 160.00 Referenten Seminar-Nr. 74, 29.09.2021, 14:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Christian E. Buns, Dr. Britta Wengel-Buns

& straumann



Fuillungen und Mehrkostenvereinbarungen:
das wird spannend ...

flr Zahnarzte und Team und fir alle die Ihre
Mehrkostenvereinbarung optimieren wollen

Das Thema héren sich so einfach an — wenn da nicht die vielen Méglichkeiten einer modernen zahnme-
dizinischen Behandlungsvielfalt waren. Die Mehrkostenvereinbarung ist seit vielen Jahren im Praxisalltag
integriert, doch fiir welche Bereiche ist das Formular anzuwenden, muss die Vereinbarung schriftlich
erfolgen und welche auBBervertraglichen Leistungen kénnen rechtssicher vereinbart werden, ohne das
Zuzahlungsverbot zu tangieren? Kann lediglich GOZ-BEMA bei Kompositfullungen berechnet werden?
Wie steht es um Aufbaufillungen in Adhasiv- oder Mehrschichttechnik? Nicht zu vergessen sind die Inlays
mit ihren privaten Leistungen bei Kassenpatienten. Welche sind im Praxisalltag privat zu honorieren?

Sind die BEMA-Nrn. 13e-h ein Fluch oder ein Segen - was ist zu beachten? Sie merken schon, es wird
keinesfalls langweilig.

Referentin Seminar-Nr. 75, 06.10.2021, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn Teilnehmer max. 20 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent

Die Sofortimplantation - welche Bedingungen miissen
fiir den Erfolg der Behandlung gegeben sein?

flir Zahnarzte

Weniger und minimal invasivere Operationen durchgefiihrt durch erfahrene Zahnérzte, kiirzere Behandlungszeiten fiir den Patienten,
Schnelligkeit, aber auch Sicherheit, sowie kostengtinstigere Behandlungen sind die Wiinsche der Patienten.

Die Sofortimplantation erhdlt weitgehend die Strukturen von Hart- und Weichgewebe in der dsthetischen Zone und stellt den Be-
handler vor grof3e Herausforderungen.

In einer einzigen Sitzung wird der Zahn extrahiert, das Implantat inseriert und der Patient mit einer provisorischen Krone versorgt. Das
spezielle Implantatdesign des BLX Implantats vereinfacht die Sofortimplantation.

In diesem Vortrag wird anhand evidenzbasiertem Wissen, erprobten Behandlungskonzepten und klinischer Fallbeispiele, die Ent-
scheidungsfindung fiir und gegen eine Sofortimplantation erarbeitet und auch die Méglichkeiten der Sofortversorgungen auf dem
konventionellen und digitalen Workflow aufgezeigt.

Nach dem Vortrag erméglichen Ihnen praktische Ubungen sich von dem BLX Implantat zu (iberzeugen!

Seminar-Nr. 76, 27.10.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 25 Personen Dr. Puria Parvini

& straumann N ‘
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Vom Arzt zum Unternehmer: Wie schaffe ich es als Arzt
nicht nur Arzt zu sein sondern meine Praxis profitabel
zu flihren wie ein Unternehmen

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Immer neue Anforderungen kommen auf niedergelassene Arzte zu. Nicht nur medizinische, sondern auch unternehmerische.
Wie schaffe ich es den Anforderungen an eine Praxis auch in Zukunft gerecht zu werden? Wie schaffe ich auch mit einfachen
Mitteln unternehmerisch sicher meine Praxis zu leiten? Wo kann ich weitere Einnahmequellen generieren?

1. Umwelteinfliisse erkennen und richtig interpretieren.

2. Arzt vs. Unternehmer. Schaffen Sie die Transferleistung.

3. Delegieren. Zu hohe Fiihrungsspanne kann schnell zu Ineffizienz fiihren.

4. Vertrauen vs. Kontrolle — Wie ein transparentes Controlling & Reporting auch Mitarbeiter motivieren kann.

Referent Seminar-Nr. 77, 28.10.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Marcus Reinhard Teilnehmer max. 20 Personen

1340k
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Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

€ 95.00

Flihrungskrafteentwicklung fiir
Praxismanager & Teamleiter

flr Zahnarzte und leitendes Personal

Das Fuhren einer Praxis verlangt vom Praxismanager (m/w) auf allen Ebenen eine hohe Kompetenz.

Unser Seminar bildet die Grundlage der Fiihrungskrafteentwicklung. Wir konzentrieren uns in dieser
Schulung auf die Entwicklung der Fiihrungsqualitaten und zeigen lhnen wichtiges Rustzeug fir Ihre
tagliche Arbeit als Praxismanager oder Teamleiter.

Dabei gehen wir auf Stress- und Zeitmanagement ebenso ein, wie auf die Frage der Mitarbeiterfiih-
rung und der Umgang in herausfordernden Situationen.

Referentin Seminar-Nr. 78, 10.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Clara Venjakob
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Invisalign / aktive Kunststoffaligner unsichtbare
Kieferorthopadie bei Erwachsenen und Jugendlichen
(20 Jahre Therapieerfahrung und mehr als 2000 Fille)

flir Zahnarzte

Seit 2001 revolutionieren Schienentechnologien die Kieferorthopadie. Waren anfangs nur einfachere Zahnfehlstellungen mit diesen
Methoden therapierbar, so hat sich das Spektrum mittlerweile deutlich erweitert. Schienentechnologien wie z.B. invisalign oder
Orthocaps stellen in vielen Fallen, bei Erwachsenen und Jugendlichen, nahezu vollwertige Alternativen zu Behandlungen mit festen
Zahnspangen dar.

Der Referent zeigt die klinischen Erfahrungen von mehr als 800 Behandlungsfallen auf und gibt Einblick in den digitalen Ablauf — von
der Abdrucknahme bis zur Schienenerstellung. Hierbei werden sowohl die Mdglichkeiten und Voraussetzungen der in-house Ferti-
gung als auch die unterschiedlichen Behandlungslésungen bei externer Fertigung (invisalign light, invisalign access, invisalign full,
invisalign teen) aufgezeigt.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 70.00 Referent Seminar-Nr. 79, 24.11.2021, 17:00 - 19:30 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Mathias Hoschel




Rhetorik am Arbeitsplatz -
Mit Humor und Eleganz

flr Zahnarzte und Team

Geht es Ihnen auch manchmal so, dass Sie am néchsten Tag denken:
,Ja, das ware die richtige Antwort gewesen! Jetzt weild ich, was ich hatte sagen konnen.”
Mit der richtigen Rhetorik finden Sie in jeder Situation die richtigen Worte.

Inhalte
- Sinnesspezifische Sprache gezielt einsetzen
- Conténance bewahren auch bei anspruchsvollen Patienten
- Humorvoll und gelassen reagieren durch Reframing
- Zustimmung sichern: Wieso ein FuB in der Tiir zu gro3en Schritten fiihren kann
- Argumentationsstrukturen in der Praxis

Seminar-Nr. 80, 25.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Referentin
Julia Hanisch

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Update Gerinnungshemmer und antiresorptive Therapie: Risikoprofile,
Komplikationen und deren Management in der Praxisroutine

flir Zahnarzte

Die moderne Zahnheilkunde unterliegt einem stetigen Wandel. Ein immer &lteres Patientenkollektiv vereint immer mehr Risikofaktoren auf sich.
Insbesondere bei der Dauermedikation mit Gerinnungshemmern und/oder Bisphosphonaten sind bei zahnérztlichen Eingriffen grundlegende Dinge zu
beachten.
Diese Fortbildung soll helfen, individuelle Risikoprofile zu erkennen und addquat therapeutisch zu begegnen:

« Bis zu welchem Grad des Eingriffs kann die antikoagulatorische Therapie fortgefiihrt werden?

» Welche MaBnahmen treffe ich bei Nachblutungen bzw. wie kann das Risiko einer solchen reduziert werden?

« Was sind die Indikationen flr eine Bisphosphonat-Therapie, was sind die grundlegenden Unterschiede zwischen oraler und

intravenoser Medikation? Wo sind moderne Rank-Ligand-Inhibitoren (Denusomab) einzuordnen?
« Welche (peri-)operativen MaBnahmen sind erforderlich?
« Wie erkennen und behandele ich eine Bisphosphonat-assoziierte Knochennekrose?

Gerade auch die implantologische Versorgung steht im Spannungsfeld dieser Medikamentengruppen. Zum einen stellt sie einen
Risikofaktor dar, zum anderen kann gerade eine schonende implantologische Versorgung (moderne Konzepte, dimensionsreduzierte
Implantate) fir diese Patientenkollektive segensreich sein.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 155.00 Referent Seminar-Nr. 81, 26.11.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen PD Dr. Dr. Dr. Thomas Ziebart




Die Kieferchirurgie Diisseldorf ladt ein
zum 11. Implantologen-Frihschoppen

Die Dusseldorfer Implantologen laden am 27.11.2021 alle tiberweisenden Kollegen

zu einer Implantologischen Fortbildung der besonderen Art ein. In entspannter Atmosphére
und bei einem Rheinischen Buffet berichten die fllhrenden Implantologen Disseldorfs tiber
Erfahrungen, die aktuellen Entwicklungen und zukiinftige Strategien in der Implantologie.

Die Veranstaltung findet wie gewohnt in den KongreBraumen der Stadtsparkasse Disseldorf,
Berliner Allee Nr. 33 statt.

Referenten Seminar-Nr. 82, 27.11.2021, 09:00 - 14:00 Uhr
Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Dr. Wolfgang Schmitt,

Dr. Dr. Thomas Clasen, Prof. Dr. Dr. Marcus Klein,

Dr. Frederic Kauffmann, Dr. Dr. Martin Bonsmann,

Dr. Wolfgang Diener, Dr. Matthias Kaupe, Dr. Dr. Stephan Wunderlich

Gebiihr zzgl. MwSt.
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Endodontie heute-
ein antibakterielles Behandlungskonzept

flr Zahnarzte

Der Anteil an endodontischen Behandlungen steigt seit Jahren kontinuierlich. Aufgrund dessen ist
das Wissen Giber moderne Methoden und dadurch vorhersagbare Erfolge fiir den Praxisalltag uner-
lasslich. Werden heute alle Punkte eines klaren antibakteriellen Behandlungskonzeptes umgesetzt, so
sind Erfolgsquoten bis zu 90% realisierbar. In diesem Vortrag werden die wissenschaftlichen und die
praktischen Grundlagen moderner Endodontie vermittelt. Angefangen von den anatomischen Situ-
ationen, bakteriologischen Zusammenhange sowie verschiedenen Methoden zur Reinigung, bis hin
zu verschiedenen Moglichkeiten der Wurzelkanalfiillung und der postendodontischen Restauration.
Besonderes Augenmerk gilt einem konsequenten antibakteriellen Behandlungskonzept. Aufgrund
dessen nehmen Ultraschall Anwendungen und auch neue Aufbereitungskonzepte, bei denen nur ein
bis zwei Instrumente in spezieller reziproker Bewegung verwendet werden, ein groBen Stellenwert
ein.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 140.00 Referent Seminar-Nr. 83, 01.12.2021, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Christoph Zirkel
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Analog - digital — egal?! Implantatprothetik Update 2021
und, Abdruckfreie Praxis — Realitat oder Traum*”

flr Zahnarzte

Abdruckfreie Praxis - Realitdt oder Traum
- Digitale Abformung: Was geht besser? Was geht anders? Was geht nicht?
- digital - keramisch - sofort: Keramische Sofortimplantate
» Einzelzdhne
» Vollstandige Kiefer
- Implantatabformung (RC/RN)
- Intraoperative Abformung mit Sofortprovisorium
« Registrat mit digitalen Arbeitsschritten im Labor

Implantatprothetik Update 2021
« Verschraubt vs. zementiert: Ist der Prothetiker schuld an der Periimplantitis?
- abnehmbare vs. festsitzende Versorgung
- strategische Implantatpositionierung unter prothetischen Aspekten
» Ergdnzungsimplantate und Hybridprothetik
- Misserfolge und Losungen: Tipps und Tricks

Referenten Seminar-Nr. 84, 03.12.2021, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dr. Hans-Jiirgen Nonnweiler, Teilnehmer max. 20 Personen
Dr. Andreas Koch

& straumann
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Komplexe Augmentationen
»Zu wenig Knochen!” Analyse und Auswahl der jeweils besten Therapieform

fur Zahnarzte

Kursziel Highlights der Veranstaltung Beschreibung Hands-On

Sie lernen in dieser Fortbildung, > Die Schirmschraube: Patienten, die einen implantatge- > Praktische Ubungen mittels
unterschiedliche Ausgangsbefunde GBR weitergedacht. Arbeiten am tragenen Zahnersatz benétigen, Piezochirurgie an der Kalbsrippe
ihrer Patienten richtig einzuschat- Polysaccharid-Modell bringen nur selten ideale knécher- » Simulation zum Sinuslift am

ZEl u.nd zu klassiﬁziere?. > Piezochirurgie im Einsatz: ne Ausgangssituationen mit. Of.t' Kunststoffmodell per Piezo-

Mit dieser Grundlage konnen Erweitern Sie Ihre therapeutischen ~ Mals haben Sie als Behandler mit Technik oder mit rotierenden
Sie die individuell geeignete Optionen mit Bonespreading und Konstellationen zu tun, bei denen T T

Therapieform auswahlen und den SinvEEE P arEiien die Ursache des Zahnverlustes auch N X
Behandlungsablauf planen. P den Kieferknochen in Mitleiden- » Ubungen zur GBR/ SBR / Pin-

Technik am 6kologisch abbau-
baren Polysaccharid-Kiefermodell

> Komplett-Training mit Analyse,
GBR, Schirmschrauben-Methode,
SBR, Implantation und Membran- > Klassische GBR
Pin-Applikation > Unterstiitzte SBR

> Individuell konstruierte CBR®

schaft gezogen hat.

Referent Seminar-Nr. 85, 04.12.2021, 09:00 - 16:00 Uhr  Gebiihr inkl. MwSt. € 429.00
Prof. Dr. Dr. Marcus Klein Teilnehmer max. 10 Personen

Geistlich .

Biomaterials _ it




Moderne Wurzelkanalaufbereitung
fur Zahnarzte

Der Anteil an endodontischen Behandlungen steigt seit Jahren kontinuierlich. Aufgrund dessen

ist das Wissen tiber moderne Methoden und dadurch vorhersagbare Erfolge, fiir tagliche Arbeit
unerldsslich. In diesem Zusammenhang kommt dem Themengebiet der Wurzelkanalaufbereitung /
Reinigung sicherlich der groBte Stellenwert zu. In diesem Kurs werden zunachst die theoretischen
Grundlagen eines modernen Antibakteriellen Behandlungskonzeptes besprochen.

Dazu zdhlen: Wie kommt es zur Infektion / Anatomische Situation / Primare-und Sekundare /
Zugangskavitat / Mechanische Reinigung / Formgebung / Desinfektion (chemische Reinigung) /
Ultraschall Anwendung / Kontrolle der Dimensionen / Problemfélle in der Endodontie

Im Anschluss haben die Kursteilnehmer die Méglichkeit die theoretischen Kenntnisse in praktischen
Ubungen anzuwenden.
Hierzu stehen Motoren, Aufbereitungsinstrumente zur Verfligung.

Mitgebrachten werden miisste:
- mehrere bereits trepanierte Zéhne
- Uberlange Rosenbohrer

Referent Seminar-Nr. 86, 15.12.2021, 11:00 - 17:00 Uhr
Dr. Christoph Zirkel

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 10 Personen
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Bender Wolfgang Dr. Dusseldorf
Bergmann Fred Prof. Dr. Viernheim
Bonsmann Martin Dr. Dr. Diusseldorf
Bormann Kai-Hendrik Prof. Dr.  Hamburg
Borowka Uli Lehrte
Buns Christian Dr. Leverkusen
Clasen Thomas Dr. Dr. Disseldorf
Diener Wolfgang Dr. Dusseldorf
Eisenheim Renate Freiburg
Engler-Hamm Daniel Dr. Munchen
Esser Peter Dr. Simmerath
Fabiszewski Marion Dortmund
Fickl Stefan Prof. Dr. Wirzburg
Funke Christian Iserloh

Gallas Jirgen Dr. Baden-Baden

Ghanaati Shahram Prof. Dr. Dr.Dr.  Frankfurt
Granz Regina Dusseldorf
Guth Jan-Frederik Prof. Dr. Munchen
Hanisch Julia Disseldorf
Hartmann Bernd Dr. Munster

Hass Reinhold ZTM
Hermann Petra

Hess Christian RA

Hohl Stephan Dr.

Hoschel Mathias Dr.
Hiiskens Harald Prof. Dr.
Kasaj Adrian Prof. Dr.
Kauffmann Frederic Dr.
Kaupe Matthias Dr.

Klein Marcus Prof. Dr. Dr.
Koch Andreas Dr.
Krennrich Michael Dr.
Linderhaus Holger Prof. Dr.
Maier Frank Dr.

Moecke Jan

Miillejans Andreas

Miiller Matthias Dr.
Naujoks Christian PD Dr. Dr.
Nonnweiler Jirgen Dr.

Pabst Andreas Dr. Dr.

Essen
Essen

KéIn
Miinchen
Dusseldorf
Uedem
Mainz
Dusseldorf
Dusseldorf
Diisseldorf
Freiburg
Diefen
Diisseldorf
Tubingen
Bonn
Aachen
Hamburg
Brihl
Kassel

Koblenz

Parvini Puria Dr.
Perpeet Ingo ZTM
Peters Jochen ZTM
Pogrzeba Thorsten
Reinhard Marcus
Rohling Stephan Dr.
Rottke Dennis Dr. Dr.
Sader Robert Prof. Dr.
Sayn Birgit ZMV
Schmitt Wolfgang Dr. Dr.
Schnutenhaus Sigmar Prof. Dr.
Sculean Anton Prof. Dr. Dr.
Stroink Ulrich Dr. Dr.
Venjakob Clara

Wengel-Buns Britta Dr.
Woitzik Susanne Dr.
Wunderlich Stephan Dr. Dr.
Wiirdinger Robert Dr.

Ziebart Thomas PD Dr. Dr. Dr.
Zirkel Christoph Dr.

Frankfurt

Heiligenhaus

Kleinmeinsdorf

Wimsheim
Dusseldorf
Lorrach
Freiburg
Frankfurt
Leverkusen
Diisseldorf
Hilzingen
Bern
Duisseldorf
Dusseldorf
Leverkusen
Diisseldorf
Disseldorf
Marburg
Mainz

Koln



Waisenhaus Vietnam

180 km entfernt von Ho Chi Ming City - dem ehemaligen Saigon - wohnen in einem
kleinen Dorf, inmitten eines strukturschwachen Gebietes 18 Waisenkinder im Alter von
8-16 Jahren unter der Obhut eines Geistlichen. Das viel zu kleine Haus verfiigte bis vor
kurzem nur tGiber eine gemeinsame Dusche und erbdrmliche sanitare Verhaltnisse.

Unser Kollege Prof. Klein hat sich dieses Projekt angenommen und mit hiesigen Hand-
werkern das Haus begonnen zu renovieren und mit der finanziellen Unterstiitzung
unserer Praxis bereits die Wasch- und Toilettenanlagen neu gestaltet.

Um das Zuhause dieser Kinder auch in Zukunft etwas lebenswerter zu gestalten, wird
unsere Praxis sich weiter mit finanzieller Unterstiitzung an der weiteren Renovierung
beteiligen.

Spendenkonto

Dr. Dr. Ulrich Stroink

Stichwort Waisenhaus
Bankverbindung:

IBAN: DE70 3005 0110 1006 5836 68
BIC: DUSSDEDDXXX

Stadtsparkasse Dusseldorf
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Spendenkonto

Dr. Dr. Ulrich Stroink

Stichwort Vietnam
Bankverbindung:

IBAN: DE70 3005 0110 1006 5836 68
BIC: DUSSDEDDXXX

Stadtsparkasse Dusseldorf

Hilfsprojekt Vietham

Ein Kindergarten im Mekong-Delta

Das Mekong-Delta im stidwestlichen Vietnam ist vom Flussdelta des Mekong gepragt
und auch danach benannt. Es ist ein Labyrinth aus Fliissen, Simpfen, Inseln mit schwim-
menden Markten und von Reisfeldern umgebenen Dérfern. Die Einwohner arbeiten und
leben zum grof3ten Teil auf dem Wasser und Boote sind die wichtigsten Transportmittel.

Unsere Praxis, vertreten durch Herrn Dr. Dr. U. Stroink, hat 2018 einen Kindergarten fir
ca. 180 Kinder stidwestlich von Ho-Chi-Minh-Stadt (friiher bekannt als Saigon) im
Mekong-Delta gebaut. Die medizinische Begleitung der Kinder wird gemeinsam mit
der Firma Straumann durchgefiihrt, die nach dem Bau durch uns, die zahnmedizinische
Vorsorge der Kinder zusammen mit der Universitat Saigon gewabhrleistet. Dies geschieht
durch Studentenprojekte und persénliche Betreuung durch vietnamesische Zahnarzte
vor Ort.

Details zum Projekt finden Sie bei der,Dariu Foundation Schweiz” unter http://dariu.org/

Geld- und Sachspenden kdnnen hierbei sehr hilfreich sein. Wenn auch Sie das
Projekt unterstiitzen mochten, wiirden wir uns iiber lhre Hilfe sehr freuen.



Unser Hilfsprojekt in Angola

9 Jahre humanitare Hilfe in Afrika, bereits mehr als 300 operierte Kinder.

Ganze 9 Jahre nach Ende des Biirgerkriegs in Angola dauerte es, bis ein deutsches Arzte-
team unter Leitung von Dr. Dr. Thomas Clasen erstmals sein Hilfsprojekt fiir Kinder mit
Lippen-Kiefer-Gaumenspalten durchfiihrte.

Seit Beginn dieses humanitadren Hilfsprojektes im Jahre 2011 konnte bei jahrlichen Folge-
einsatzen bereits 323 Kindern ein neues Gesicht und eine bessere Zukunftsperspektive
gegeben werden.

Einmal im Jahr reist Dr. Clasen nach Angola, um dort kleine Spaltenpatienten zu operie-
ren. Begleitet wird er von MKG-Chirurgen, Andsthesisten und operativ tatigen Pflegekraf-
ten aus Deutschland und Osterreich.

Unterstltzt wird dieses Projekt durch die Organisationen Pro-Interplast Seligenstadt,
Interplast Germany, unsere Praxis und Spenden von privat.

Wenn auch Sie das humanitare Projekt in Angola unterstiitzen mochten, wiirden wir

uns sehr freuen. Jede auch noch so kleine Spende hilft der Fortfithrung des Projektes.

Spendenkonto

Pro Interplast Seligenstadt e.G.
Stichwort Angola Dr. Dr. Clasen
Bankverbindung:

IBAN: DE24 5069 2100 0000 2802 08
BIC: GENODE51SEL

Volksbank Seligenstadt
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Allgemeines, Geltungsbereich

Die Fortbildungsveranstaltungen der Gemeinschaftspraxis erfolgen aus-
schlieBlich auf Grundlage dieser Allgemeinen Geschéaftsbedingungen.
Entgegenstehende oder in unseren Allgemeinen Geschiftsbedingungen
fur Fortbildungsveranstaltungen nicht enthaltene anders lautende Be-
dingungen der Vertragspartner werden nicht anerkannt, es sei denn,

die Gemeinschaftspraxis hatte ihrer Geltung ausdricklich schriftlich zu-
gestimmt.

Anmeldung, Anmeldebestatigung

Die Kursanmeldung muss schriftlich erfolgen, sie wird in der Reihenfolge
ihres Eingangs bericksichtigt. Ein Vertrag mit der Gemeinschaftspraxis
kommt nur mit Bestatigung der Kursanmeldung rechtswirksam zustande.
Nach Zugang der Kursanmeldung ist die Anmeldung fiir den Teilnehmer
verbindlich.

Kursgebiihr, Zahlung
Die Kosten fir die Verpflegung sind in der Kursgebiihr enthalten. Die Kurs-
gebuhr ist nach Rechnungserhalt zu zahlen.

Absage durch den Kursteilnehmer
Die Anmeldung ist durch Erhalt der Anmeldebestatigung verbindlich und
somit kostenpflichtig gemaR der jeweiligen Kursgebiihr.

Absage durch die Gemeinschaftspraxis

Die Gemeinschaftspraxis behalt sich das Recht vor, die Veranstaltung bis

zu 3 Tage vor Beginn abzusagen, wenn die in der Ausschreibung vor-
gesehene Mindestteilnehmerzahl nicht erreicht wird. In diesem Fall kbnnen
keine Schadensersatzanspriiche geltend gemacht werden.

Anwendbares Recht, Gerichtstand

Fir diese Allgemeinen Geschéftsbedingungen und die Rechtsbeziehungen
zwischen uns und dem Kursteilnehmer gilt das Recht der Bundesrepublik
Deutschland. Gerichtstand fur samtliche Rechte und Pflichten der Vertrags-
beteiligten ist Dusseldorf.

Noch Fragen zum Inhalt der Kurse oder zur Kursorganisation?
Telefon 0211 / 87 55 08-0, Email: schmidt@kieferchirurgie.org
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Ja, ich mochte teilnehmen
Anmeldung per Fax +49 (0)211 - 87 55 08-99

Name,Vorname Seminar-Nr. Datum
Name, Vorname Seminar-Nr. Datum
Name, Vorname Seminar-Nr. Datum
Name,Vorname Seminar-Nr. Datum
Name, Vorname Seminar-Nr. Datum
Stral3e

Ort

Stempel, Unterschrift

Anfahrt aus dem Siiden tiber die Autobahnen A57/A46: Anfahrt iiber den Norden iiber die Autobahnen A52/A44:

Ab Autobahnkreuz Neuss-Siid von der A 57 auf die A 46 in Rtg. Ab AnschluB3stelle Disseldorf-Rath die A 52 geradeaus auf die
Wuppertal, A46, D'dorf Stid wechseln. An der AnschluBstelle D dorf- Strae Nordlicher Zubringer (B 1) verlassen, nach 2,5 km halb links
Bilk in Rtg. D"dorf-Zentrum auf die Miinchner Str. (L 293) fahren. in die Grashofstr. einbiegen, daraufhin rechts in die Miinsterstr.
Biegen Sie nach 1,5 km in den Stidring (B 326) ein, biegen Sie darauf (L455) einbiegen, nach 1,5 km links in die Eulerstr. einbiegen, von
links in die Merowingerstr. auf die Friedrichstr. ein, dann fiir 400 m der Eulerstr. geradeaus auf die Prinz-Georg-Str., dann rechts ab in
rechts ab in die Bachstr., links abbiegen in die Corneliusstr., darauf die Jagerhofstr. (L 392) einbiegen, links in die Hofgartenstr.

halb links in die HittenstraBe (die Hittenstr. wird zur Berliner Allee). (L 55) fur 1 km abbiegen. Verlassen Sie die Hofgartenstr. und bie-
Verlassen Sie die Berliner Allee nach 500 m und biegen rechts in die gen links in die Kreuzstr. ein, darauf rechts in die Stresemannstr.,
Stresemannstr. ein. lhrem Fahrtziel, ein.

Parkplatze finden Sie im Parkhaus direkt gegentiber der Kiefer- und Gesichtschirurgischen Gemeinschaftspraxis.







