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Das Seminarprogramm 2022 der Kiefer- und Gesichtschirurgischen Gemeinschaftspraxis

Sehr geehrte Kolleginnen
und Kollegen

Wir freuen uns, Ihnen unser Fortbildungsprogramm fiir das Jahr 2022 tGberreichen zu kénnen.
Uns ist es gelungen, eine ausgewogene und mit sehr guten Referenten besetzte Auswahl

an Kursen und Workshops zusammenzustellen. Jeder Interessierte wird die Moglichkeit zur
Weiterbildung finden, ob Profi oder Einsteiger, sowohl Kollege als auch das Praxis-Team.

Als Alternative zu den Ublichen Fortbildungsstatten werden in kleineren Gruppen

(10 bis 20 Teilnehmer) interessante Seminare durchgefiihrt, die die individuellen Fortbildungs-
interessen der Teilnehmer unter Einsatz praxisahnlicher Arbeitsbedingungen und

in angenehmer Kursatmosphare berlicksichtigen.

Wir freuen uns, wenn das ein oder andere Thema im Programm |hr Interesse geweckt hat und
hoffen, Sie zu einem unserer Kurse begriiSen zu durfen.

Unsere Gemeinschaftspraxis ist nach DIN EN ISO 9001:2000 zertifiziert und vergibt fir die von ihr
organisierten Seminare entsprechende Fortbildungspunkte.

Wir erklaren, dass wir die Leitsatze und Empfehlungen der Bundeszahnarztekammer zur
zahnarztlichen Fortbildung anerkennen, die jeweilige Fortbildung wird auf Ihrem Teilnehmer-
zertifikat bestatigt.







Alle Seminare im Uberblick

Abrechnung

Die phantastischen VIER Tage: GKV-Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung 21.01.22 + 22.01.22 10

28.01.22 +29.01.22 11
Die phantastischen VIER Tage: GOZ Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung 18.02.22 + 19.02.22 20

25.02.22 + 26.02.22 21
Die neue PAR-Versorgungsstrecke — Kenntnisse sind wichtig! 16.03.22 28
Zahntechnische Abrechnung nach BEL und beb-Zahntechnik 18.03.22 + 21.10.2 29
Parodontale Therapien bei Privatpatienten und private Erganzungsleistungen bei Kassenpatienten 06.04.22 39
Wiederherstellungen: Basen erneuern, Verstarkungsbtigel einarbeiten uvm. 11.05.22 51
Implantate: Therapiepldne souverén erstellen 01.06.22 54
Prothesen auf dem Priifstand 15.06.22 60
Paragrafen und Formulare in der GOZ: endlich Durchblick! 19.08.22 67
Alte Suprakonstruktionen erneuern: Befundklasse 7 16.09.22 75
AuBervertragliche Leistungen bei Kassenpatienten 09.12.22 102

Allgemeine Zahnmedizin

Adjuvantien in der geschlossen PA-Therapie — Nutzen fiir Patient, Behandler oder Hersteller? Ein praxisnaher, ~ 23.02.22 22
theoretischer Workshop mit Abrechnungstipps

Digitalisierung als Umsatzboost 04.03.22 24
Wo liegen Chancen und Grenzen der chirurgischen PA-Therapie? Ein praxisnaher, theoretischer Workshop mit ~ 04.05.22 47
Abrechnungstipps

Zahn raus, was dann?! Alveolenmanagement reloaded - Ein praktischer Workshop mit Abrechnungstipps 07.09.22 73
ITI Curriculum fiir Orale Regeneration: Modul 8 - Periimplantare und parodontale Regeneration 23.09.22 79
ITI Curriculum fir Orale Regeneration: Modul 9 - Komplexe Defekte, Fallvorstellungen, Treatment planning 24.09.22 80
und Zertifikatstibergabe

Pleiten, Pech und Pannen in der Implantatprothetik / Differenzierte prothetische Versorgungskonzepte 30.09.22 84
Allogene Alveolarkammaugmentation 2022 - Wo stehen wir? 19.10.22 86
Augmentation im Wandel - wenn weniger auch mal mehr ist - Ein praktischer Workshop mit Abrechnungstipps 26.10.22 88
Defektorientierte Knochenaugmentationsverfahren 12.11.22 92
Update Gerinnungshemmer und antiresorptive Therapie: Risikoprofile, Komplikationen und deren Manage- 18.11.22 95

ment in der Praxisroutine




Alle Seminare im Uberblick

Allgemeine Zahnmedizin

Leitungs- oder Infiltrationsanasthesie war gestern: Die intraligamentdre Andsthesie — Substitution der Lei- 30.11.22 100
tungs- und Infiltrationsanasthesie

Schleifen Sie noch, oder zementieren Sie schon? Minimierung von EinschleifmaBnahmen in Praxis und Labor ~ 16.12.22 104
Alveolenmanagement: Professioneller Umgang mit der Extraktionsalveole 14.09.22 74
Nahtkurs und Weichgewebsmanagement 21.09.22 78
Endodontie heute - ein antibakterielles Behandlungskonzept 09.11.22 91
Moderne Wurzelkanalaufbereitung 14.12.22 103

NotfallbehandlungsmaBnahmen und praktische Reanimationstibungen am Phantom 19.01.22 08

Erfolgreich in den Ruhestand, die gelungene Praxisabgabe 23.03.22 32
Betriebswirtschaftliche Kennzahlen in der Zahnarztpraxis 08.06.22 57

Implantologie

Moderne Implantatprothetik: Das Implantat ist drin, was kommt nun oben drauf? Welche implantatprotheti- ~ 04.02.22 14
schen Versorgungskonzepte und Abutmentoptionen stehen zur Verfligung?

Keramik-Implantate 30.03.22 36
Der Schlussel zum Erfolg in der Hart-und Weichgewebstherapie - voraussagbare Konzepte fiir die tagliche 06.05.22 49
Praxis mit Live-OP-Videos

Neue Biologische Konzepte 10.06.22 58
Straumann Young Professional Program WORKSHOP 20.08.22 68
Komplikationen im Rahmen der Sinusbodenelevation - Vermeidung und Problemmanagement 24.08.22 70
Die Sofortimplantation - welche Bedingungen missen fiir den Erfolg der Behandlung gegeben sein? 28.09.22 82
,Der komplexe Fall” 16.11.22 94
Friihschoppen 26.11.22 98

Knochenaufbau - bewahrte und neue Wege 07.12.22 101
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Alle Seminare im Uberblick

Verlagerte Zdhne - Nichtanlagen - KFO 22.06.22 62
Aligner-Therapie — wird der Kieferorthopade tberfliissig? 10.08.22 64
Invisalign / aktive Kunststoffaligner unsichtbare Kieferorthopadie bei Erwachsenen und Jugendlichen (21 04.11.22 20

Jahre Therapieerfahrung und mehr als 2000 Falle)

PISTE

07.03.22-11.03.22

26

PLAGE

19.05.22 - 22.05.22

52

Schone digitale Welt - von Internet bis Social Media: Was geht in 2022

27.04.22

43

Organisation

Knigge am Empfang 26.01.22 12
Telefonetikette: Erfolgsfaktoren am Telefon 09.02.22 16
Der erste Eindruck zéhlt - der letzte Eindruck bleibt 14.02.22 17
Fiihren in der Krise Was meine Mitarbeiter in Ausnahmesituationen erwarten und wie ich als Chef meinTeam  16.02.22 18
zusammenbhalte

Gipfelstiirmer — In 7 Schritten zum Praxiserfolg 02.03.22 23
Professioneller Verkauf von Selbstzahlerleistungen 21.03.22 + 26.09.22 30
Mebhr Sicherheit in der implantologischen Assistenz 02.04.22 37
E-Mails und schwierige Themen positiv formulieren 04.04.22 38
Reparaturen und WiederherstellungsmaBBnahmen im Dschungel der Festzuschussgruppen 6 und 7 08.04.22 42
Recruiting 2.0 - Lebenslauf , Xing und Stepstone ade.. Wie ich die Mitarbeiter von morgen finde und halte 28.04.22 44
Mitarbeitergesprache situativ gut fuhren! 29.04.22 46
Mitten ins Herz — Wie Sie mit guter Kommunikation Ihre Gespréchsziele bei Patienten effizient erreichen 05.05.22 48
Kommunikation und Service in der Zahnarztpraxis 09.05.22 50




Alle Seminare im Uberblick

Umgang mit schwierigen und/oder dngstlichen Patienten am Empfang 02.06.22 55
Die Assistenz in der Implantologie - Alle Abldufe am Behandlungsstuhl unter Beriicksichtigung aktueller 03.06.22 56
Hygienestandards bei der Anwendung des Straumann Dental Implantatsystems

Qualitét - Anforderungen an das Hygienemanagement 11.06.22 59
Zahnersatz BEMA und GOZ 21.06.22 61
QM in der Zahnarztpraxis - ja gerne! 12.08.22 65
Krach in der Praxis? Wie Sie Konflikte im Team |6sen kénnen 15.08.22 66
Fuhrungskrafteentwicklung fiir Praxismanager & Teamleiter 31.08.22 71
Praxismanagement- Qualitdtsmanagement als Chance ? Oder nur unnétige Prozesse die Zeit und Geld kosten? 02.09.22 72
Praxisnahe Beispiele fiir ein erfolgreiches Praxismanagement

Endodontische- und Parodontalbehandlung 20.09.22 76
Rhetorik am Arbeitsplatz - Mit Humor und Eleganz 29.09.22 83
Chirurgische Hygiene 22.10.22 87
Stresspravention ist Gesundheitspravention - Warum Menschen ausbrennen und was Sie dagegen tun 28.10.22 89
konnen, wenn Sie selbst oder lhr Team geféahrdet sind

Vom Arzt zum Unternehmer: Wie schaffe ich es als Arzt nicht nur Arzt zu sein sondern meine Praxis profitabel ~ 23.11.22 96
zu fiihren wie ein Unternehmen

Praxisbegehung? Seien Sie vorbereitet! 25.11.22 97
Kommunikationstraining fir die Praxis 28.11.22 929

Aktualisierung der Fachkunde im Strahlenschutz (ZA) 25.03.22 + 09.09.22 33
Aktualisierung der Kenntnisse im Strahlenschutz (Helferinnen) 26.03.22 + 10.09.22 34

Veranstaltung

ITI-Study Club 02.02.22, 04.05.22 13
17.08.22,11.11.22

Update-Implantologie 2022 06.04.22 40
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NotfallbehandlungsmaBnahmen
und praktische Reanimationsiibungen
am Phantom

flir Zahnarzte und das Praxisteam

Ein Notfall erlaubt keine verzégert eintretende Therapie. Jeder Zahnarzt muss in einer solchen
Situation zielgerecht und kompetent seinen Patienten versorgen kdnnen. Bis zum Eintreffen
des Notarztes ist der Zahnarzt allein auf seine Fahigkeiten und Kenntnisse angewiesen.

Dieses Seminar soll neben der Auffrischung und Festigung notérztlicher MaBnahmen auch dazu
motivieren, das Angebot der praktischen Reanimationstibung am Phantom wahrzunehmen.

Gebiihr pro Arzt zzgl. MwsSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 01, 19.01.2022, 15:00 - 18:30 Uhr
mit einer Helferin +€ 40.00 Dr. Dr. Thomas Clasen
mit zwei Helferinnen +€ 70.00

Teilnehmer max. 20 Personen
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Die phantastischen VIER Tage:
GKV-Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung

Fir Zahnarzte und Team

Vier Tage BEMA fiir alle, die ihre Kenntnisse auf- und ausbauen méchten. Besonders geeignet flir Assistenzzahnarzte, Existenzgriinder, berufstatige Zahn-
arztinnen und Zahnarzte, Ehe- und Lebenspartner, Quereinsteiger, ZFA, ZMP, ZMF und ZMV.

Das Seminar ist fir alle von Interesse, um die Rentabilitédt einer Praxis zu sichern und zu optimieren. Zudem ist es schwierig geworden, qualifizierte Ver-
waltungsmitarbeiter zu finden, da die beruflichen Anforderungen enorm gestiegen sind. Wer die Abrechnung delegiert, weil nicht, welche Honorarver-
luste Uber Jahre hin entstehen. Mangel in der Dokumentation und somit in der Abrechnung flihren zudem im Rahmen von Wirtschaftlichkeitspriifungen
zu Honorareinbufen.

In dieser Veranstaltungsreihe erzielen Sie umfangreiche Kenntnisse in den Grundlagen der zahnarztlichen Leistungsabrechnung im Bereich aller relevan-
ten Paragrafen und Gebuhrenziffern in der gesetzlichen Krankenversicherung. Beispiele verdeutlichen die Abrechnungsmodalitaten und helfen Verluste
zu vermeiden.

Die Termine sind so gewahlt, dass die Praxis bei Seminarteilnahme maglichst nicht geschlossen werden muss und Mitarbeiter wenig oder Gberhaupt
nicht im Praxisalltag fehlen. Die Referentin der,Phantastischen Vier Tage” ist ein Allround-Profi, bundesweit seit drei Jahrzehnten bekannt: Dental Be-
triebswirtin & ZMV Birgit Sayn, Fa. rechenart.

Ihre vielseitigen fundierten Kenntnisse und beruflichen Aktivitaten ermdglichen eine exzellente Ausbildung im Bereich der zahnmedizinischen Abrech-
nung. Als Referentin ist sie in unserem Fortbildungszentrum bereits seit mehr als 15 Jahren tatig.

Durch die begrenzte Teilnehmerzahl bestehen optimale Lernbedingungen. Bauen Sie Ihr Wissen aus, um kompetent und gewinnbringend zu arbeiten.
Und das Schonste: Zum Kampfpreis, da auf Hotelseminare verzichtet und lieber eine hochwertige Aus- und Weiterbildung zu verniinftigen Seminarprei-
sen angeboten wird.

Freuen Sie sich mit uns auf eine Fortbildungsreihe der anderen Art, wo man mit Hilfe der,Phantastischen Vier Tage” das zahnarztliche Gebiihrenrecht
erlernen und/oder perfektionieren kann. Der Gewinn lasst sich nicht in Zahlen ausdriicken. Und das ohne gro3e Anreisen und Fahrtkosten.



Modul 1 - Gesetzliche und vertragliche Grundlagen
- Honorierungssystem: GOZ, GOA, BEMA-GOA, BEMA, BEB, BEL
- Behandlungsunterlagen
- Dokumentationspflichten
- Mehrkosten, Zuzahlungsverbot, auBervertragliche Leistungen
- Wirtschaftlichkeitsgebot
- Budget, Wirtschaftlichkeitspriifung

11

Modul 2 - Gebiihren nach BEMA und BEMA-GOA
- Konservierend-chirurgische Leistungen
- Relevante A-Positionen
- Prophylaxe
- Kiefergelenkserkrankung/-bruch
- Parodontologie

Modul 3 - BEMA-HKP
- Relevante Formulare
- Planungsmodelle
- Stiftaufbauten
- Provisorien
- Kronen, Briicken

Schulungsunterlagen & Catering

Ein umfassendes Skript sowie Getranke und Imbisse sind im Preis enthalten.

Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

Modul 1 +2:21.01.2022, 15:00 - 19:00 Uhr Erster Teilnehmer:

Modul 4 - Befundorientierter Festzuschuss
- Regel-, gleich- und andersartiger Zahnersatz
- Begleitleistungen BEMA oder GOZ
- Hartefallpatienten
- Interims- und Teilprothesen
- Coverdenture- und Vollprothesen
- Festzuschuss Befundklasse 1-5
- Gewahrleistung bei Zahnersatz

Seminar-Nr. 02, Gebiihr zzgl. MwSt.
€ 595.00

22.01.2022,09:00 - 17:00 Uhr  Jeder weitere Teilnehmer aus

Modul 3 + 4:28.01.2022, 15:00 - 19:00 Uhr dem selben Praxisverbund:

€ 525.00

29.01.2022, 09:00 - 17:00 Uhr
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Knigge am Empfang
flr Zahndrzte und das Praxisteam

In diesem Seminar geht es um die Fahigkeit, charmant und gleichzeitig professionell aufzutreten.
Es werden gemeinsam die wichtigsten Erkenntnisse zur Etikette im modernen Patientenkontakt,
Erscheinungsbild sowie Sicherheit im Umgang auch mit schwierigen Mitmenschen gemeinsam
erarbeitet.

Das Seminar richtet sich an junge und erfahrene Fachkréfte und Mitarbeiter in der Praxis.
Im Seminar lernen Sie:
« Der personliche Auftritt als Imagetransporteur der Praxis — gekonnter Einsatz von Korpersprache

« Freundlich und sicher auftreten im Umgang mit Patienten
« Moderner,Knigge” im Umgang mit Patienten: Empfang, BegriiBung und Betreuung von

Patienten
- Schwierige Botschaften und Informationen vermitteln — positiv formulieren
@\,OUNGS'O(/ - Sensibler Umgang mit (schwierigen) Patienten und emotionalen Situationen
8’§ ’%\ + Small Talk - Sinn und Einsatz im Patientenkontakt
[ m

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 03, 26.01.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch




ITI-Study Club Diisseldorf

fir Zahnarzte / Zahntechniker

Die ITI Study Clubs bieten ihren Mitgliedern die Moglichkeit, sich drei - bis viermal jahrlich zu treffen,
interessante implantologische Félle zu erortern, Erfahrungen auszutauschen, Informationen zu
Neuerungen zu erhalten oder alltdgliche Herausforderungen zu diskutieren

Die ITI Sektion Deutschland hat sich zum Ziel gesetzt, regionale Study Clubs fir Zahnmediziner/Innen
und Zahntechniker/ Innen zu bilden, um diesen Netzwerkgedanken mit Leben zu fiillen. Wir freuen
uns, Mitglied dieses dynamischen Netzwerkes zu sein und Ihnen seit Anfang 2012 den ITI Study Club
Dusseldorf als Plattform zum zwanglosen, kollegialen Austausch anbieten zu kénnen.

Die Mitgliedschaft im ITI bedeutet, Teil eines dynamischen Netzwerkes im implantologischen Umfeld
zu sein. Die Organisation lebt vom Informationsaustausch, innovativen Ideen, der Offenheit fir neue
Projekte, Fragen zu stellen und Antworten zu finden.

Referententeam des Seminar-Nr. 04, 02.02.2022, 18:30 - 20:00 Uhr Teilnahme per gesonderter Einladung
ITI-Study Clubs Deutschland 05, 04.05.2022, 18:30 - 20:00 Uhr

06, 17.08.2022, 18:30 - 20:00 Uhr

07, 11.11.2022, 18:30 - 20:00 Uhr

13

ITI Study Clubs 17
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Moderne Implantatprothetik: Das Implantat ist drin, was kommt
nun oben drauf? Welche implantatprothetischen Versorgungs-
konzepte und Abutmentoptionen stehen zur Verfiigung?

flir Zahnarzte

Die dentale Implantologie hat sich als feste Gro3e in der Zahnmedizin etabliert und unterliegt einem dynamischen Entwicklungspro-
zess. Die zunehmende Digitalisierung in der zahnmedizinischen Versorgung erhéht die Behandlungsqualitdt. Gerade unter protheti-
schen Aspekten zeichnet sich eine starke Zunahme der individualisierten Versorgungsmaoglichkeiten ab.

Die CAD/CAM-Technologien sind aus der Implantatprothetik nicht mehr wegzudenken. Durch ihren Einsatz ist es moglich mit deutlich
verringertem Aufwand hochprazise individuelle Abutments herzustellen und Hochleistungskeramiken wie das Zirkoniumdioxid zu-
verlassig zu bearbeiten. Die Entwicklung eines digitalen Workflows hilft bei der Visualisierung und erméglicht schneller und besser zu
agieren. Dies fuihrt zu einer besseren Versorgungsqualitat und zu einem wirtschaftlicheren Arbeiten. Gerade wegen der zunehmenden
Entwicklungsdynamik ist es wichtig, dass sich Prothetiker, Zahntechniker und Chirurgen gut abstimmen.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referentin Seminar-Nr. 08, 04.02.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen PD Dr. Ghazal Aarabi

& straumann _ ‘ \
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Telefonetikette: Erfolgsfaktoren am Telefon

flir Zahnarzte und das Praxisteam

Das Telefon ist eine wichtige Visitenkarte im Kundenkontakt. Dort gemachte Fehler wirken sich direkt auf das Ansehen der Praxis bei

Patienten aus. Der Telefonkontakt ist eine Weichenstellung fiir das zukuinftige positive Miteinander. Richtiges Telefonieren will gelernt
und trainiert sein!

Das Seminar richtet sich an junge und erfahren Fachkréfte in der Praxis, die im Telefonkontakt mit Patienten stehen.

Im Seminar lernen Sie:

- Die eigene Stimme und Sprache (Sprech- und Sprachgewohnheiten kennenlernen,
Besonderheiten und Eigenarten erkennen und ggf. verandern)

« Kommunikationsverhalten und Informationsaustausch (Erkennen von Kommunikationsbarrieren
und -hindernissen und darauf reagieren kénnen)

- Besonderheiten der Kommunikation im Telefonkontakt

« Sich auf bestimmte Situationen beim Telefonieren besser einstellen und erfolgreiche reagieren konnen
(Terminvereinbarungen, Annahme von Beschwerden, patientenorientierte Weitergabe zu hausinternen Fachkraften)

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 09, 09.02.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch



Der erste Eindruck zahlt -
der letzte Eindruck bleibt

flr Zahnarzte und Team

Die Rezeption ist der erste und letzte Anlaufpunkt fiir die Patienten in ihrer Praxis. Von hier nimmt
der Patient den ,ersten und letzten Eindruck” mit, der sich nachhaltig einpragt. Hier laufen alle Faden
zusammen. Wir wollen Sie unterstiitzen die Rezeption optimal zu organisieren und Ihnen zeigen, wie
Sie auch in Stresssituationen souverdn agieren kdnnen.

- Grundlagen der Servicequalitat an der Rezeption

«Was erwarten lhre Patienten

« Meine Rolle als Rezeptionmitarbeiterin

- Datenschutz an der Rezeption

« Unterstlitzung durch Digitalisierung

- Umgang mit schwierigen Situationen an der Rezeption

- Effektive Organisation der Arbeitsablaufe: Patient - Mitarbeiterin - Zahnarzt Muster-Checklisten und
viele praktische Beispiele

Referentin Seminar-Nr. 10, 14.02.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Petra Hermann

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

17
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Fihren in der Krise:
Was meine Mitarbeiter in Ausnahmesituationen erwar-

ten und wie ich als Chef mein Team zusammenhalte

flir Zahnarzte und leitende Mitarbeiter

Gerade in Krisenzeiten kommt es auf eine saubere Fiihrungsqualitat an. Mitarbeiter benotigen haufiger als sonst eine Wertschatzung
wenn das Arbeitsaufkommen besonders hoch ist. Wie motiviere ich meine Mitarbeiter wenn auch Sie einem héheren COVID-19 An-
steckungsrisiko entgegen stehen ? Wie kann gerade eine solche Krise als MaBnahme zur optimalen Teambildung funktionieren?

1. Feedback Kultur — Wie Sie mit regelmaBigen Gesprachen die Bindung zu lhren Mitarbeitern/Innen erhohen.
2. Richtiges Analysieren und Interpretieren von Krisensituationen mit Bezug auf die eigene Belegschaft.
3. Transparenz und Integritat. Das Spiel mit den offenen Karten.

Seminar-Nr. 11, 16.02.2021, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. Referent
Teilnehmer max. 20 Personen Marcus Reinhard
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Die phantastischen VIER Tage:
GOZ Grundlagen der zahnmedizinischen Leistungsabrechnung

Fir Zahnarzte und Team

Vier Tage GOZ fiir alle, die ihre Kenntnisse auf- und ausbauen mochten. Besonders geeignet fiir Assistenzzahnarzte, Existenzgriinder, berufstatige Zahn-
arztinnen und Zahnarzte, Ehe- und Lebenspartner, Quereinsteiger, ZFA, ZMP, ZMF und ZMV.

Das Seminar ist fir alle von Interesse, um die Rentabilitdt einer Praxis zu sichern und zu optimieren. Zudem ist es schwierig geworden, qualifizierte Ver-
waltungsmitarbeiter zu finden, da die beruflichen Anforderungen enorm gestiegen sind. Wer die Abrechnung delegiert, weil nicht, welche Honorarver-
luste Uber Jahre hin entstehen. Mangel in der Dokumentation und somit in der Abrechnung flihren zudem im Rahmen von Wirtschaftlichkeitspriifungen
zu HonorareinbuBen.

In dieser Veranstaltungsreihe erzielen Sie umfangreiche Kenntnisse in den Grundlagen der zahnarztlichen Leistungsabrechnung im Bereich aller relevan-
ten Paragrafen und GebUhrenziffern in der privaten Krankenversicherung. Beispiele verdeutlichen die Abrechnungsmodalitdten und helfen Verluste zu
vermeiden. Praxisrelevante Leistungen der GOA werden einbezogen.

Die Termine sind so gewahlt, dass auch Zahnéarzte und Zahnéarztinnen bei Seminarteilnahme maglichst nicht die Praxis schlieen miissen oder Mitarbeiter
nur wenig oder Uberhaupt nicht im Praxisalltag fehlen. Die Referentin der,Phantastischen Vier Tage” ist ein Allround-Profi, bundesweit seit drei
Jahrzehnten bekannt: Dental-Betriebswirtin & ZMV Birgit Sayn, Fa. rechenart.

Ihre vielseitigen fundierten Kenntnisse und beruflichen Aktivitaten ermdglichen eine exzellente Ausbildung im Bereich der zahnmedizinischen Abrech-
nung. Als Referentin ist sie in unserem Fortbildungszentrum bereits seit mehr als 15 Jahren tatig.

Durch die begrenzte Teilnehmerzahl bestehen optimale Lernbedingungen. Bauen Sie Ihr Wissen aus, um kompetent und gewinnbringend zu arbeiten.
Und das Schonste: Zum Kampfpreis, da auf Hotelseminare und Mehrgdange-Men verzichtet und lieber eine hochwertige Aus- und Weiterbildung zu
vernlinftigen Seminarpreisen angeboten wird.

Freuen Sie sich mit uns auf eine Fortbildungsreihe der anderen Art, wo man mit Hilfe der,Phantastischen Vier Tage” das zahnarztliche Gebiihrenrecht
erlernen und/oder perfektionieren kann. Der Gewinn ldsst sich nicht in Zahlen ausdriicken. Und das ohne groe Anreisen und Fahrtkosten



Modul 1 - Paragrafen der GOZ
- Pauschalpreise?
- Vereinbarung der Vergiitungshohe
- Begriindungen bei Faktorsteigerungen
- Analogberechnung
- Korrekte Rechnungslegung
- Formulare praxisnah
- Relevante GOA-Leistungen
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Modul 2 - Prophylaxe
- Privatleistungen bei Kassenpatienten?
- Konservierende Leistungen:
Schwerpunkt Fillungen und Endodontie
- Chirurgie
- Prothetik

Modul 3 - Parodontologie
- Aufbissbehelfe und Schienen
- Schnarcher-, Sportler- und Bleachingschienen

Schulungsunterlagen & Catering
Ein umfassendes Skript sowie Getranke und Imbisse sind im Preis enthalten.

Referentin
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

Modul 1 + 2:18.02.2021, 15:00 - 19:00 Uhr
19.02.2021, 09:00 - 17:00 Uhr
Modul 3 + 4: 25.02.2021, 15:00 - 19:00 Uhr

Modul 4 - Funktionsdiagnostik und -therapie
- Implantologische Leistungen
- Besonderheiten bei der Planung
- Indikationsklassen und (Nicht)erstattung von Leistungen

Seminar-Nr. 12, Gebiihr zzgl. MwSt.
Erster Teilnehmer:
Jeder weitere Teilnehmer aus

dem selben Praxisverbund:

€ 595.00

€ 525.00

26.02.2021, 09:00 - 17:00 Uhr
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Adjuvantien in der geschlossen PA-Therapie — Nutzen
fiir Patient, Behandler oder Hersteller? Ein praxisnaher,
theoretischer Workshop mit Abrechnungstipps

Flir Zahnarzte

Der Erhalt unterschiedlich stark von Parodontitis betroffener Zéhne durch nicht-chirurgische MaBnahmen ist heute sehr haufig
vorhersagbar maéglich. Durch den Einsatz von Ultraschallinstrumenten wird eine schonende Reinigung erzielt. Wie aber steht es um
Adjuvantien, die u.a. zur Unterstitzung der Entfernung des Biofilms und zur Verbesserung der Heilung angeboten werden? In diesem
theoretischen Workshop sollen die Vorteile und Grenzen verschiedener Adjuvantien kritisch besprochen werden.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent Seminar-Nr. 13, 23.02.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Frederic Kauffmann



Gipfelstiirmer - In 7 Schritten zum
Praxiserfolg

flr Zahnarzte und Praxisteam

Gipfelstiirmer genieBen die Herausforderung, bleiben mit Leidenschaft dabei, auch wenn es mal
schwierig wird. Sie lieben das Gefiihl der bewaltigten Herausforderung.

Was konnen Sie tun, um lhre Praxis ganz nach oben zu bringen? Diese Frage beantworten wir in
diesem Seminar.

Nach dem Seminar wissen Sie,

« wo lhre Praxis steht,

- obesnoch brachliegende Potenziale gibt,

- wie Sie sie heben und dadurch

- ihren wirtschaftlichen Erfolg, aber auch

» den Spal3 an der gemeinsamen Arbeit in lhrem Team steigern kdnnen.

Machen Sie mit der Referentin einen spannenden Ausflug in die Welt des betriebswirtschaftlichen
Gipfelstiirmens und entdecken Sie mit ihr gemeinsam die Moglichkeiten, die Sie unabhangig von
allen Herausforderungen des Alltags, haben.

Referentin Seminar-Nr. 14, 02.03.2021, 14:00 - 17:00 Uhr
Dr. Susanne Woitzik

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Digitalisierung als Umsatzboost

flir Zahnarzte

Wahrend wir von Industrie 4.0 héren sind wir in der Zahnmedizin leider noch
nicht so weit. Fiir die Zahnarztpraxis 4.0 zeigt Zahnarzt Ahmed Alkhafaji anhand
einiger Beispiele (u.a. ClearCorrect) aus seinen Praxisgrindungen in Bochum
und London, wie man mit effizientem digitalem Marketing, kiinstlicher Intelli-
genz und weiteren digitalen Hilfsmitteln Dienste in Zahnarztpraxen skalierbar
gestaltet.

Seminar-Nr. 15, 04.03.2022, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent
Teilnehmer max. 20 Personen Ahmed Alkhafaji

& straumann
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PISTE - Professional Imaging, Surgery and Technique

Liebe Kolleginnen und Kollegen,
Bildgebung, Chirurgie und Zahntechnik reprasentieren die drei Sdulen der Zahnmedizin, die in den letzten Jahren zu
einem wesentlichen Fundament in Diagnostik und Therapie zusammengewachsen sind.

Zusétzlich zu den bekannten Inhalten haben wir fiir 2022 mit den Themen Marketing/BWL, Praxisprasentation und -organisation
weitere Aspekte fiir den niedergelassenen Kollegen sowie die Praxismanagerinnen und das Praxispersonal mit in unser
Programm aufgenommen.

Hands-on-Kurse zu jedem Schwerpunkt wechseln sich mit hochaktuellen Vortragen ab, die von national und international
bekannten Referenten vorgestellt werden. Selbstverstandlich kommen der Spal3 und der personliche Austausch in geselliger
Atmosphare nicht zu kurz.

Wir wiirden uns sehr freuen, Sie in St. Anton begriiBen zu dirfen.
Seien Sie also dabei, wenn es vom 07.03.-11.03.2022 heif3t: Weitere Infos auf
PISTE am Arlberg! www.piste-arlberg.de

Gebiihr zzgl. MwSt. € 595.00 Referenten Seminar-Nr. 16, 07.03.2022 - 11.03.2022
Prof. Dr. Fred Bergmann, Uli Borowka, Holger Brettschneider, Christian Brendel, Prof. Dr. Gholamreza Danesh,
Dr. Daniel Engler-Hamm, Prof. Dr. Anton Friedmann, Prof. Dr. Dr. Dr. Shahram Ghanaati, Regina Granz,
Prof. Dr. Jan-Frederik Giith, Dr. Bernd Hartmann, Dipl. Ingl. Dipl. Inform. Frank Hornung, Prof. Dr. Dr. Adrian Kasaj,
Dr. Frederic Kauffmann, Dr. Frank Kornmann, Dr. Michael Krennrich, Dr. Frank Maier, PD Dr. Dr. Christian Naujoks,
Tassilo Pollmeier, Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Christoph Zirkel

Teilnehmer max. 250 Personen




2022

PROFESSIONAL IMAGING, SURGERY AND TECHNIQUE

07-11.03.2022 | St. Anton am Arlberg | Osterreich
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Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

€ 95.00

Die neue PAR-Versorgungsstrecke -
Kenntnisse sind wichtig!

flr Zahnarzte und Praxisteam

Mit der Richtlinie zur systematischen Behandlung von Parodontitis und anderer Parodontalerkran-
kungen ist die parodontologische Versorgung seit Juli 2021 auf eine neue Grundlage gestellt. Alle im
Praxisteam benétigen Kenntnisse {iber die umfassenden Anderungen, um einen reibungslosen und
somit wirtschaftlichen Umgang zu realisieren. Dokumentation und Terminierung spielen dabei eine
wichtige Rolle.

Gesetzlich Versicherte haben seitdem Anspruch auf eine Parodontitistherapie, die dem aktuellen
Stand der wissenschaftlichen Erkenntnisse und der neuen Klassifikation parodontaler Erkrankun-
gen entspricht. Auf dieser Grundlage wird das bestehende Leistungsangebot ausgeweitet und die
Behandlung am individuellen Bedarf der Patienten geplant. Hintergrund ist die Prognose tUber einen
steigenden Behandlungsbedarf aufgrund der demografischen Entwicklung. Alle PAR-relevanten Leis-
tungen des BEMA werden vorgestellt, Checklisten fur umfangreiche Leistungen an die Hand gege-
ben und die einzelnen Felder des PAR-Antrages Teil 1 und 2 erdrtert sowie das Ausfiillen vorgestellt.

Referentin Seminar-Nr. 17, 16.03.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn




Zahntechnische Abrechnung nach
BEL und beb-Zahntechnik

fur Zahnarzte und das Praxisteam die sich in der Praxis mit der Abrechnung
zahntechnischer Leistungen befassen

Im Seminar werden die Grundlagen fiir eine Abrechnung von Regelversorgungen, gleich-
und andersartigen Leistungen behandelt um Eigenlaborrechnungen zu erstellen oder
Fremdlaborrechnungen prifen zu kénnen.

Es wird sowohl auf die haufigsten Abrechnungsfehler und —unterlassungen als auch auf
Grundsatze der Kalkulation eingegangen.

Anhand von Beispielen wird auch die Bildung von Arbeitskomplexen (Titeln) erklart

Referent Seminar-Nr. 18, 18.03.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
ZTM Reinhold Hass Seminar-Nr. 19, 21.10.2022, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Professioneller Verkauf von
Selbstzahlerleistungen

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Wird der Patient zum Kunden, erwartet er,mehr”. Ein Angebot an den Kunden sollte zum einen
professionell angeboten werden, d.h. hier sind u.a. Ansprache, Nutzenargumentation und Ein-
wandbehandlung wichtig, zum anderen ist aber auch die Prasentation des Angebotes in der Praxis
(Infobroschuren, Plakate...) wichtig.

In diesem Workshop zeigen wir hnen, was zu einem guten Verkaufsgesprach gehort, welche Rolle
fiir den Erfolg Ihre Haltung spielt und Sie erhalten Ideen fiir die Angebotsgestaltung.

Referentin Seminar-Nr. 20, 21.03.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Andrea Miillejans Seminar-Nr. 21, 26.09.2022, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. € 90.00
Teilnehmer max. 20 Personen
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Erfolgreich in den Ruhestand, die gelungene Praxisabgabe

fur Zahnarzte und Arzte

Profitieren Sie von Erfahrungen, die schon gemacht wurden: Eine griindlich vorbereitete Praxisabgabe ist erfolgreicher und stressfreier.

Vorbereitung Steuern
Wann beginne ich mit dem Gedanken an die Praxisabgabe? Welche Freibetrage gibt es?
Welche Mdglichkeiten der Praxisabgabe gibt es heute? Welche steuerlichen Gestaltungsmdglichkeiten bieten sich an?
Wie muss ich mich und meine Praxis darauf vorbereiten?
Finanzen
Organisation Wie viel ist die Praxis wert?
Wie bereite ich mich auf die Verhandlungen vor? Welche Bewertungsmethode ist die richtige?
Wie finde ich einen Nachfolger? Welche Versicherungen sind nach der Abgabe

sinnvoll und notwendig?
Recht

Welche Fristen sind einzuhalten?
Wie verhalte ich mich gegentiber der Kassenarztlichen Vereinigung?
Wie wird die Patientenkartei iibergeben?

Unser Referententeam besteht aus einem erfahrenen Rechtsanwalt und Steuerberater.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 60.00 Referenten Seminar-Nr. 22, 23.03.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen RA Christian Hess,
STB Christian Funke




Aktualisierung der Fachkunde im
Strahlenschutz (ZA)

flir Zahnarzte

Gemal der neuen Strahlenschutzverordnung muss die Fachkunde im Strahlenschutz

alle 5 Jahre aktualisiert werden. Der vorliegende Kurs hat das Ziel, das Fachwissen tber die
Grundlagen der Strahlenschutzorganisation und der Strahlenschutzpraxis zu aktualisieren
sowie Fachwissen Uber technische, rechtliche und sonstige Neuerungen und Erkenntnisse
im Strahlenschutz zu vermitteln.

Referenten Seminar-Nr. 23, 25.03.2022, 13:00 - 19:00 Uhr
Dr. Dr. Ulrich Stroink, Seminar-Nr. 24, 09.09.2022, 13:00 - 19:00 Uhr
Prof. Dr. Dr. Dennis Rottke, Dentales Diagnostikzentrum Breisgau, Freiburg, Karlsruhe

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Aktualisierung der Kenntnisse im
Strahlenschutz (Helferinnen)

Nach erfolgreichem Abschluss dieses Aktualisierungskurses
haben Sie die gesetzlichen Vorgaben zur Aktualisierung der Fachkunde
im Strahlenschutz gemaR der Rontgenverordnung erfullt.

Der Kurs richtet sich an alle Mitarbeiterinnen der zahnarztlichen Praxis, die eigenverantwortlich
und selbststandig arbeiten und im zahnérztlichen Bereich mit fiir das Erstellen von Rontgenbildern
verantwortlich sind.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 175.00 Referenten Seminar-Nr. 25, 26.03.2022, 09:00 - 13:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Dr. Ulrich Stroink, Seminar-Nr. 26, 10.09.2022, 09:00 - 13:00 Uhr

Prof. Dr. Dr. Dennis Rottke, Dentales Diagnostikzentrum Breisgau, Freiburg







k1’8 IMPLANTOLOGIE

Keramik-Implantate
fur Zahnarzte

Materialspezifisch optimierte Produktionsverfahren erlauben heutzutage die Herstellung von
frakturstabilen Zirkonoxidimplantaten mit mikro-rauen Oberflachen, die ein gleichwertiges ossares
Integrationsverhalten und identische Uberlebensraten aufzeigen wie etablierte Titanimplantate.
War die anfangliche Skepsis beztglich der klinischen Anwendung von Keramikimplantaten oftmals
auf ein 1-teiliges Implantatdesign zurlickzufiihren, bieten sich heutzutage mit der zunehmenden
Etablierung von 2-teiligen Keramikimplantaten neue Behandlungsmdglichkeiten. Der Vortrag
vermittelt aktuelle wissenschaftliche Erkenntnisse und Hintergrundinformationen zu ein- und zwei-
teiligen Keramikimplantaten und zeigt die verlassliche klinische Anwendung dieser Implantate.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 27, 30.03.2022, 16:00 - 19:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Stefan Rohling
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Mehr Sicherheit in der implantologischen Assistenz

flr das Praxisteam

Das Curriculum ist abgeschlossen, zahlreiche Fortbildungen wurden besucht, nun soll in

der Praxis endlich implantiert werden. Doch wie weit ist das Personal, kennt die Stuhlassistenz

die nétige Vorbereitung, Materialen, Dokumentation etc.?

Gerade in der Implantologie ist Teamwork wichtig, alle beteiligten Mitarbeiter benétigen

den gleichen Stand bei ihren Kenntnissen. In diesem Kurs werden alle wichtigen Punkte fiir eine

Mitarbeiterin in einer implantologisch tatigen Praxis besprochen. Stichpunkte:

Hygiene, Vorbereitung des chirurgischen Eingriffs, Steriles Abdecken und Arbeiten, Reinigung, Pflege und Aufbereitung der Instrumente,
Schutzkleidung anlegen, sterile Handschuhe anziehen

Referentin Seminar-Nr. 28, 02.04.2022, 09:00 - 13:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt. € 90.00
Marion Fabiszewski Teilnehmer max. 20 Personen
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E-Mails und schwierige Themen positiv formulieren

fuir Arzte und das Praxisteam

Ein guter Patientenkontakt: Dazu gehort auch eine professionelle Gestaltung des Schriftverkehrs per Brief oder auch per Email, denn
das richtig gewdhlte Wort der Mitarbeiter /Innen gerade bei schwierigen Botschaften nehmen Patienten als Zeichen von
Vertrauen wahr.

Im Seminar werden die wichtigsten Erkenntnisse zur Etikette im modernen Emailkontakt, Schriftverkehr und bei der Ubermittlung
schwieriger Botschaften gemeinsam erarbeitet.

Das nginar richtet sich an Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen, die (auch) haufig im schriftlichen Kontakt mit Patienten, Kollegen oder
dem Arzteteam stehen.

Im Seminar lernen Sie:
-Worte und Ihre Auswirkungen kennen
- Gestaltung und Inhalt: Was hat sich verandert im Emailverkehr?
-Was schreibe ich wem, wie? Patientenorientiert und verstandlich schreiben
- Geht nicht - gibt’s nicht? Negative Botschaften positiv zu formulieren und Missverstandnisse zu vermeiden
- E-Mail-Etikette: Was ist erlaubt? Was nicht?

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referent Seminar-Nr. 29, 04.04.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Julia Hanisch




Parodontale Therapien bei Privatpatien-
ten und private Erganzungsleistungen bei
Kassenpatienten

flir Zahnarzte und Praxisteam

In Deutschland werden immer noch zu wenig Behandlungen an Patienten mit parodontalen Erkran-
kungen durchgefihrt. So erfreulich die Entwicklung in der GKV ist — die Geblhrenordnung fiir Zahn-
arzte hinkt wegen der jahrzehntelang ausgebliebenen Punktwertanhebung und PAR-Novellierung
dem BEMA hinterher. Es fehlen adaquate PAR-Leistungen fur die wissenschaftlich fundierte Privatbe-
handlung parodontaler Erkrankungen.

Damit eine betriebswirtschaftlich erfolgreiche Praxisfiihrung auch bei der PAR-Therapie von Privatpa-
tienten moglich wird, sollten vorhandene Abrechnungsmdoglichkeiten ausgeschopft und alle Poten-
ziale der Praxis genutzt werden. Doch wie lassen sich die Leistungen der GKV in die GOZ tbertragen?
Wie steht es um die Leistungsinhalte der jeweiligen Gebuhrenziffern? Wie steht es um das Honorar?
Welche privaten Leistungen sind bei Kassenpatienten abrechenbar? Der Vergleich von unterschiedli-
chen Behandlungsbeispielen zeigt die Moglichkeiten der Honorierung und die betriebswirtschaftli-
chen Ergebnisse nach BEMA und GOZ.

Referentin Seminar-Nr. 30, 06.04.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn
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Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Update Implantologie 2022

flr Zahnarzte

Die Kieferchirurgische Gemeinschaftspraxis aus der Stresemannstraf3e ladt am 06.04.2021 zu einer
imlplantologischen Fortbildung in den Raumen der Stadtsparkasse ein. Im Rahmen dieses Mittwoch-
abends Symposiums werden

aktuelle prothetische, chirurgische und parodontale Fragestellungen rund um die Implantologie
beleuchtet.

Teilnahme per Einladung Referenten Seminar-Nr. 31, 06.04.2022, 18:00 - 21:00 Uhr
Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Dr. Wolfgang Schmitt, Dr. Dr. Thomas Clasen,
Prof. Dr. Dr. Marcus Klein, Dr. Frederic Kauffmann
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Reparaturen und WiederherstellungsmaBnahmen im
Dschungel der Festzuschussgruppen 6 und 7

flir Zahnarzte und Praxisteam

Regelversorgung, gleichartige oder andersartige Versorgung, wie berechne ich meine Reparaturma3nahme
richtig? Wird meine Reparatur nach der BEMA oder nach der GOZ berechnet? Welche Festzuschusse darfich

miteinander kombinieren?

Fragen Uber Fragen die wir zusammen mit ihnen in unserem Seminar klaren mochten.

Aus Ungewissheit oder im Stress des Praxisalltags wird in der Abrechnung sehr viel Geld verschenkt. Viele Arten
der Reparaturen und Wiederherstellung erschweren uns Tag fiir Tag den Praxisalltag. Um hier Klarheit zu schaffen
und Licht ins Dunkel des Abrechnungsdschungels zu bringen werden wir in diesem Seminar intensiv auf das
Thema eingehen und Praxisnahe Beispiele mit ihnen gemeinsam erarbeiten.

Gebiihr zzgl. MwSt. Referentinnen Seminar-Nr. 32, 08.04.2022, 14:00 - 17:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Cathrin Holzum
Annika Fischer
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Schone digitale Welt — von Internet bis
Social Media: Was geht in 2022

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Kursinhalte:

- Wie hat sich der Dentalmarkt verandert und warum hat das Thema Marketing/Kommunikation
stark an Bedeutung gewonnen?

+ Welche Umbriiche und Veranderungen erfordern ein Umdenken im Praxismarketing?

» Welche Rolle spielen Bewertungsportale und wie funktionieren diese?

- Welche Maglichkeiten gibt es fiir die Praxis zur aktiven Nutzung? Ist das sinnvoll?

+ Negative Bewertung: So gehen Sie professionell damit um!

» Social Media und Facebook: Was muss man beachten? Wie relevant ist dies?

Referent Seminar-Nr. 33, 27.04.2022, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dr. Bernd Hartmann Teilnehmer max. 20 Personen

& straumann




44

Recruiting 2.0 - Lebenslauf, Xing und
Stepstone ade.. Wie ich die Mitarbeiter
von morgen finde und halte

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Mitarbeiter sind das wichtigste Gut in einem Unternehmen. Wie finde ich sie in der heutigen Zeit?
Wie kann ich interessierte neue Arbeitnehmer ansprechen ohne in einen rechtlichen Konflikt zu
geraten? Wie kann ich mich gegen das Abwerben von eigenen Mitarbeitern schiitzen?

1. Wie Sie zukiinftig neue Mitarbeiter/Innen rekrutieren, die richtigen von den falschen unter-
scheiden kdnnen, so Besetzungskosten einsparten und Fehlbesetzungen vermeiden.

2. Der Blick hinter die Schadeldecke. Wie Sie mit Tools und wissenschaftlichen Verfahren gute
Kandidaten im Auswahlprozess nachhaltig von den schlechten unterscheiden kénnen.

Seminar-Nr. 34, 28.04.2022, 15:00 - 18:00 Uhr

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referent
Teilnehmer max. 20 Personen Marcus Reinhard
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Mitarbeitergesprache situativ fiihren

flr Zahnarzte und Praxisteam

Im Praxisalltag ist die Kommunikation zum und im Praxisteam oft situationsgesteuert und oft ist

es eine kommunikative Herausforderung die richtige Botschaft zu vermitteln. In diesem Workshop
lernen die Teilnehmer/innen Mitarbeitergesprache situativ zielgerichtet zu fiihren, unterschiedliche
Gesprachsebenen wahrzunehmen und aktiv die Gesprachsfiihrung zu tibernehmen. Es gibt geni-
gend Raum fiir eigene Themen und Anliegen und viel Ubungsanteil zum Festigen der Kommunika-
tionswerkzeuge.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentinnen Seminar-Nr. 35, 29.04.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Clara Venjakob

Angela Sassen
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Wo liegen Chancen und Grenzen der chirurgischen PA-Therapie?
Ein praxisnaher, theoretischer Workshop mit Abrechnungstipps

flr Zahnarzte

Wie geht es mit Zahnen, welche nicht oder nur schlecht auf die nichtchirurgische Therapie reagiert
haben, weiter? Welche Mdglichkeiten haben wir, diese Zahne zu erhalten, und macht das immer
Sinn? In diesem theoretischen Workshop werden klinische Konzepte und chirurgische Optionen
zum Erhalt parodontolal geschadigter Zahne vorgestellt und kritisch bewertet, ob nicht auch die
Extraktion und nachfolgende Zahnersatzversorgung eine gute Therapie darstellen kann.

Referent Seminar-Nr. 36, 04.05.2022, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dr. Frederic Kauffmann Teilnehmer max. 20 Personen
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Mitten ins Herz - Wie Sie mit guter Kommunikation
Ilhre Gesprachsziele bei Patienten effizient erreichen

flir Zahnarzte und Praxisteams

Haben Sie manchmal Schwierigkeiten, Patienten von der fiir sie sinnvollsten Behandlung zu tiberzeugen? Fillt es Ihnen schwer, Ein-
wanden der Patienten etwas entgegenzusetzen? Sie haben das Gefiihl, dass Sie sich den Mund fusselig reden und Ihre Mitarbeiter
trotzdem nicht das tun, was Sie ihnen sagen?

Um gut zu kommunizieren, ist es zundchst einmal wichtig, Hinzu kommt, dass jeder Mensch individuell ist und insofern gilt es,
Kommunikation zu verstehen: herauszufinden, mit wem wir es jeweils zu tun haben:
- Was ist Kommunikation Gberhaupt? » Welchen Typ Mensch haben wir vor uns?

Dartiber hinaus ist das Thema Wahrnehmung relevant:
« Wie funktioniert sie?
- Welche Faktoren bestimmen sie?

Q 2 Begeben Sie sich mit der Referentin auf eine spannende Reise in die Welt der Kommunikation. Dabei werden die Erkenntnisse
i 7; der Neuropsychologie eine entscheidende Rolle spielen. Dieser praxisorientierte Workshop wird Ihren Blick auf Kommunikation
2 =N  verandern. Versprochen!

Gebiihr zzgl. MwSt. € 75.00 Referentin Seminar-Nr. 37, 05.05.2022, 14:00 - 17:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Susanne Woitzik

—DIE— P~
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Der Schliissel zum Erfolg in der Hart-und Weich-
gewebstherapie - voraussagbare Konzepte fiir die
tagliche Praxis mit Live-OP-Videos

flr Zahnarzte

Der Vortrag demonstriert, wie Augmentationen ohne Gewinnung von autologen Knochenbl6cken
zu realisieren sind. Der Fokus liegt hierbei auf der spannungsfreien Deckung kleiner und groR3er
ossarer Defekte, sowie der Manipulation des Periimplantaren Weichgewebes mit verschiedenen
Techniken. Dabei ermdglichen moderne Implantatsysteme dem Implantologen, den oft

miihsam augmentierten Knochen dauerhaft zu schiitzen. Der Erhalt des krestalen Knochens und die
Vermeidung von Periimplantitis spielt in der heutigen Implantologie eine entscheidende Rolle.

Ein ausreichendes Volumen von Hart- und Weichgewebe ist daftir unabdingbar. Dartiber hinaus

ist die richtige Implantatposition, das Abutmentdesign und die korrekte Implantatprothetik von
entscheidender Bedeutung fiir den langfristigen Erfolg in der Implantologie. Ziel des Vortrags ist es,
dieses Wissen zu vermitteln.

Referenten Seminar-Nr. 38, 06.05.2022, 15:00 - 18:00 Uhr Gebiihr zzgl. MwSt.
Dr. Olaf Daum Teilnehmer max. 20 Personen

%5 MEGAGEN
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Kommunikation und Service in der Zahnarztpraxis

flir Zahnarzte und Praxisteam

Die Kommunikationsfahigkeiten des Teams sind ein wichtiger Bestandteil einer erfolgreichen Praxis, das sie Vertrauen
schafft. Und Vertrauen ist es, was Patientinnen und Patienten dazu bewegt, wieder in die Praxis zu kommen.
Ebenso unerlasslich ist ein guter und souveraner Service fiir den Patienten - also ein,Wohlfiihlfaktor”

+ Nonverbale und verbale Kommunikation

« Korpersprache und Stimme gezielt einsetzen

- Patienteninformationen verstandlich weitergeben

- Wettbewerbsdifferenzierung durch hohe Servicequalitat
- Dienstleistungsmanagement

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 39, 09.05.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Petra Hermann



Wiederherstellungen: Basen erneuern,
Verstarkungsbugel einarbeiten uvm.

flr Zahnarzte und Praxisteam

Wiederherstellungen von Prothesen bei Kassenpatienten sind oftmals komplex. Welche Festzu-
schussbefunde und Gebuihrenziffern sind ansatzfahig? In diesem Seminar geht es um Besonderhei-
ten bei Wiederherstellungen, die nicht alltaglich sind.

Themen werden sein: Die Erneuerung von Konfektionszahnen mit/ohne Einprobe und von Basen
bei Totaler bzw. Deckprothese, der Aufbau von Konfektionszahnen mit Alternative der Prothesen-
Umarbeitung zum Aufbissbehelf im Rahmen einer Bisserhohung, der nachtrédgliche Einbau eines
Verstarkungsbiigels und eines Modellgusses, sowie Erneuern einer partiellen Metallbasis. Erganzend
wird das nachtragliche Einarbeiten von Friktionselementen in Sekundarteleskopkronen vorgestellt.

Referentin Seminar-Nr. 40, 11.05.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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PLAGE - Professional Lectures and Great

Event
19.-22.05.21

Zum zweiten Mal treffen wir uns im Rahmen dieses Friihsommer Kongresses an der franzésischen
Riviera. Die Kongressinhalte von PLAGE beschéftigen sich vor allem mit implantologischen
Vorgehensweisen und Innovationen, sowie den chirurgischen und prothetischen Details im Rahmen
der Implantologie. Namenhafte internationale Referenten werden diese vier Fortbildungstage zu
einem chirurgischen und zahnarztlichen Highlight werden lassen — und das zum Sommerbeginn in
der bezaubernden Hafenstadt St. Tropez mit seinen weltbekannten Stranden und Clubs. Freuen Sie
sich auf abwechslungsreiche Fortbildungstage an der Céte d’Azur.

€ 1.600.00 Seminar-Nr. 41, 19.05.2022 - 22.05.2022

Gebiihr zzgl. MwSt.

Teilnehmer max. 100 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

€ 95.00

Implantate: Therapieplane souveran erstellen

flr Zahnarzte und Praxisteam

Die Nachfrage nach dentalen Implantaten ist weiterhin steigend, die Therapie in vielen Praxen
etabliert. Die Gebuhrenziffern sind den meisten bekannt, aber die Erstellung der Therapieplane ist
oftmals zeitintensiv. Unzureichende Planungsangaben, die Flut an Bestimmungen im Kassen- und
Privatrecht und die Ablehnung diverser Ziffern durch private Kostentrager verursachen Unsicherhei-
ten und oftmals einen hohen Zeitbedarf, bis ein Therapieplan erstellt ist.

Moderne Konzepte wie beispielsweise die Mini-Implantate und die Flut an Implantat-Materialien
fiihren zu Unsicherheiten bei der Planaufstellung. Um diesen Zeitfressern zu begegnen, werden
unterschiedliche implantologische Planungen unter Einbezug der Indikationsklassen vorgestellt.
Dabei werden auch eine Socket und Ridge preservation, Befundung und Diagnostik, Rontgen und
Bohrschablonen, Implantation mit Freilegung, Augmentation und interner und externer Sinuslift
einbezogen.

Referentin Seminar-Nr. 42, 01.06.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Dental Betriebswirt ZMV Birgit Sayn
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Umgang mit schwierigen und/oder angstlichen Patienten am Empfang
fir Arzte und Praxisteam

Sie schatzen lhre Patienten und legen Wert darauf, diese auch individuell zu betreuen. In manchen Situationen entstehen jedoch Schwierigkeiten in der
gemeinsamen Kommunikation. Gerade angstliche Patienten knnen anstrengend sein, denn Angst ist kein guter Ratgeber. Das fiihrt zu schwierigen
Situationen, die das Miteinander belasten und unnétigen Druck erzeugen.

Im Seminar erhalten Sie einen Einblick in die Moglichkeiten und Methoden auch mit schwierigen und verunsicherten Patienten in eine gute und
entspannte Kommunikation zu gehen.

Das Seminar richtet sich an junge und erfahrene Fachkréfte und Mitarbeiter am Empfang.

Im Seminar lernen Sie:

- Professionelles Kommunikationsverhalten im Patientenkontakt - Sicher und souveran aufzutreten im Umgang

- Patiententypen und -motivation erkennen mit schwierigen Gesprachspartnern

- Schwierige Situationen (Angste, Beschwerden, Notfille, etc.) « Professionell zu kommunizieren: Barrieren
gekonnt l6sen erkennen und tberwinden

- Patiententypen erkennen und individuell betreuen « Auf Einwande von Patienten geschickt reagieren

- Die Angst des Patienten zu verstehen und Vertrauen aufzubauen - Patientenangst und Zorn als Chance begreifen

Referentin Seminar-Nr. 43, 02.06.2022, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Julia Hanisch Teilnehmer max. 20 Personen
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Die Assistenz in der Implantologie - Alle Ablaufe am Behand-
lungsstuhl unter Beriicksichtigung aktueller Hygienestandards
bei der Anwendung des Straumann Dental Implantatsystems

Flr Praxisteam

Vorstellung des Straumann Implantatsystems unter Berticksichtigung der hygienischen Aufbereitungsschritte
« Reinigung

- Desinfektion

«Verpackung

- Sterilisation

« Aufbewahrung

» Dokumentation

Vor- und Nachbereitung eines oralchirurgisch/ implantologischen Eingriffs (Wer macht was im Team?)

Die chirurgische Assistenz (Abldufe bei der Implantation als,,hands on”)

Gebiihr zzgl. MwSt. € 70.00 Referentin Seminar-Nr. 44, 03.06.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Susanne Bock

& straumann
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Betriebswirtschaftliche Kennzahlen in der
Zahnarztpraxis

flr Zahnarzte

Die betriebswirtschaftliche Auswertung ist fiir viele Zahnarzte ein Buch mit 7 Siegeln.
Lernen Sie, eine betriebswirtschaftliche Auswertung zu verstehen und die daraus abzuleitenden
Informationen fiir Ihren Praxiserfolg zu nutzen.

Eingegangen wird auf:

« Lesen und Verstehen der betriebswirtschaftlichen Auswertung
« Kostenquoten und deren Beurteilung

« Ermittlung Umsatzpotential anhand von Scheinzahlen

« Unterschied zwischen Gewinn und Liquiditat

- Stundensatzkalkulationen

« Benchmarking

Referent Seminar-Nr. 45, 08.06.2022, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Christian Funke Teilnehmer max. 20 Personen

Kostenstelle |

#

'‘Darennal
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Neue Biologische Konzepte — Moglichkeiten und
Grenzen der modernen Implantologie

flir Zahnarzte

Was mussen wir heute kénnen und was wollen wir kdnnen. Die moderne Implantologie kann Lésungen bieten, die vor einiger Zeit
nicht denkbar waren. Auf der einen Seite wird eine Verklrzung der Einheilzeit angestrebt, auf der anderen die kompromif3lose Losung
schwieriger Situationen. Alles unter Berticksichtigung von minimal invasiven chirurgischen Methoden. Der Vortrag wird ein Konzept
vorstellen, dass die genanten Punkte praxisnah demonstrieren und Schritt fiir Schritt erklaren soll. In der Theorie wird gezeigt wie
Implantate und Abstandsschrauben als sogenannte ,Tentpooltechnik” Raume fiir Geweberegeneration 6ffnet, um mit Platelet Rich
Fibrin und Knochenmaterial ausmontiert zu werden. Das Weichgewebe wird hierbei oder wahrend der Freilegung in Tunnel - und

Pin - hole Techniken, optimiert und aufgebaut. Ziel ist eine stabile, sichere und nicht zuletzt dsthetische Einbettung der Suprastruktur.
Schlusselfaktor ist und bleibt eine gute Durchblutung. Der Knochen hat diesbeziiglich wenig zu bieten, darum spielt ein Volumenstar-
kes periimplantédres Weichgewebe fiir uns die Schlisselrolle fiir einen Langzeiterfolg. Letztlich wird das Ergebnis tiber eine entspre-
chend ausgeformte, Cad Cam generierte, Prothetik sichergestellt. Die Eckpfeiler unserer Therapie sind biologische Augmentationsver-
fahren, mit besondrer Berticksichtigung des Weichgewebes und einer entsprechend individuellen Prothetik. Diskutieren werden wir
Friih- und Sofortversorgungskonzepte und deren Méglichkeiten periimplantares Weichgewebe zu verbessern.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent Seminar-Nr. 46, 10.06.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Peter Randelzhofer

%5 MEGAGEN
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Qualitat - Anforderungen an das
Hygienemanagement

flr das Praxisteam

« Persénliche Hygiene

« Anleitung chirurgische Handedesinfektion

« Instrumentenkunde

« Aufbereitung, Oberflachenveranderungen, Prifung von Instrumenten

- MPG

- Einstufung von Medizinprodukten, MPG-Gesetz

- Sterilisation

- Definition Sterilisation, Aufbereitung von Sterilgut, Ablauf der Sterilisation
» Dokumentation

« Inhalte

- Lagerung

« Zeiten, Voraussetzungen
« Qualitatsmanagement

« Wie, Was, Warum

Seminar-Nr. 47, 11.06.2022, 09:00 - 12:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt. € 90.00

Teilnehmer max. 20 Personen

Referentin
Marion Fabiszewski
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Prothesen auf dem Priifstand

flr Zahnarzte und Praxisteam

Die endlose Zahl unterschiedlicher Befunde und Therapievarianten lassen die Erstellung von
Behandlungsunterlagen bei Prothesen schnell zum Zeitmarathon werden. In diesem Seminar

wird eine Bandbreite an unterschiedlichen Prothesenvarianten nach BEMA und GOZ vorgestellt.
Fallbeispiele zeigen die Honorierung von Regel-, gleich- und andersartigem Zahnersatz mit den
zugehorigen Festzuschussbefunden. Welche Hinweise sind bei Prothesen im Bemerkungsfeld auf
dem HKP erforderlich? Was sollte bei Hartefallpatient beachtet werden? Interimsersatz aus Kunststoff
oder Nylon — welche Berechnungsméglichkeiten bestehen? Wie sieht es um die Gewahrleistung bei
Wiederherstellungen aus? Die Klammern im Rahmen von Interims- und Modellgussteilprothesen
werden anhand von Tabellen zur Kontrolle der zahntechnischen Rechnung nach den BEMA-Nrn. 98f
und 98h aufgezeigt.

Wann sollen Prothesen und individuelle Abformungen analog berechnet werden? Welche Leistun-
gen gehoren auf die Anlage zum BEMA-HKP? Was ist eine Deckprothese und welcher Unterschied
besteht gegentiber einer Modellgussteilprothese bei Restzahnbestand von ein bis drei Zéhnen? Wo
& 2 gibt es seit einigen Jahren mehr Geld bei Deckprothesen? Welche Behandlungsunterlagen kommen
8’§ ’%\ zum Einsatz? Ein umfangreiches Thema - schén, wenn wir es gemeinsam angehen.

[ m

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 48, 15.06.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

{\ L)
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Zahnersatz BEMA und GOZ

flir Zahnarzte und Praxisteam

Bei der Erstellung eines Heil- und Kostenplans gibt es viele Dinge zu beachten. Als Zahnarzt mochte
man sich bestmaoglich um seine Patienten kiimmern. Haufig sind die Formalitaten eher lastig und
der Vorgang langwierig, bis es zum Behandlungsbeginn kommt. In diesem Seminar gewinnen Sie
Sicherheit in der Planung und Abrechnung von Kronen, Briicken und Herausnehmbaren Zahnersatz
sowie in gesetzlichen Bestimmungen und Richtlinien der Gebiihrenordnungen BEMA und GOZ.
Inhalte im Detail:

- Wie erstelle ich korrekt einen Heil.- und Kostenplan?
« Was ist bei der Erstellung zu beachten?
» Was muss mein Patient unterschreiben?

Referentinnen Seminar-Nr. 49, 21.06.2022, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Cathrin Holzum Teilnehmer max. 20 Personen
Annika Fischer
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Verlagerte Zahne - Nichtanlagen - KFO

flr Zahnarzte

Die Haufigkeit der Verlagerung von Eckzahnen und anderen Zéhnen liegt bei ca. 4%. Regelmafig
begegnen uns also Patienten mit Retention bzw. Verlagerung von Zahnen in unseren Praxen. Wann
ist eine Einordnung der verlagerten Zéhne sinnvoll? Und wenn ja: wie sollte am besten chirurgisch
vorbereitet werden? Von welchen Zahnen ldsst man besser die Finger und welche Zéhne sollten
besser entfernt werden?

Der Referent zeigt die klinischen Erfahrungen zahlreicher Behandlungsfélle auf und legt den Schwer-
punkt auf die interdisziplindre Zusammenarbeit bereits bei der Planung mit dem behandelnden
Zahnarzt. Unterschiedliche Behandlungsmethoden mit deren Méglichkeiten und Grenzen werden
aufgezeigt.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 70.00 Referent Seminar-Nr. 50, 22.06.2022, 16:00 - 18:30 Uhr
Teilnehmer max. 25 Personen Dr. Mathias Hoschel
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Aligner-Therapie - wird der Kieferortho-
pade liberfliissig?
fur Zahnarzte und Kieferorthopaden

Investorengelder, Technologiespriinge und zielgenaues Marketing.

Wird die kieferorthopadische Praxis verschwinden, weil ein Zusammenwirken der genannten Fakto-
ren den Kieferorthopaden tberflissig machen und weil dessen Arbeit in der Zahnarztpraxis oder im
b2c Geschaft gleistet wird?

Handelt es sich lediglich um eine Bedrohung fiir die kieferorthopadische Praxis, oder gar fiir die
freiberufliche Zahnheilkunde insgesamt?

Wie sieht die Entwicklung aus und welche Wege gibt es in eine erfolgreiche Zukunft fir Zahnéarzte
und Kieferorthopaden.

Gebiihr zzgl. MwSt. Referent Seminar-Nr. 51, 10.08.2022, 16:00 - 18:30 Uhr
Teilnehmer max. 25 Personen Dr. Mathias Hoschel




QM in der Zahnarztpraxis - ja gerne!
fur Zahnarzte und Praxisteam

Seit Ende 2021 fordern jetzt die KZV'en wieder verstarkt die vertragszahnarztlichen Praxen dazu auf, zur Vorlage der Dokumentation ih-
res bereits eingefiihrten Qualitatsmanagements. Was muss ich daflir umsetzen - was habe ich bereits in der Praxis etabliert. Das wollen
wir gerne mit lhnen gemeinsam klaren und lhnen Tipps zur Umsetzung geben.

- Was fordert der GBA (Gemeinsame Bewertungsausschuss) bei der Uberpriifung der QM-Systeme?

- Aufbau eines schlanken QM-Systems Instrumente eines QM-Systems

- Digital oder Analog

- Mustervorlagen fiir Checklisten, Arbeitsablaufe und Patienteninformationen

Referentin Seminar-Nr. 52, 12.08.2022, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Petra Hermann Teilnehmer max. 20 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt.

Teilnehmer max. 20 Personen

€ 95.00

Krach in der Praxis?
Wie Sie Konflikte im Team losen konnen

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Selbst in einem gut funktionierenden Team konnen Probleme und Konflikte auftauchen.

Erhalten Sie Einblick, wie diese entstehen, wie man sie vermeidet und wie sie sich l6sen lassen.
Lernen Sie, Konflikte in einem anderen Licht zu sehen und wie Sie wirkungsvoll die Teamkommuni-
kation verbessern kénnen.

So kdnnen Sie sich als Praxis bei Patienten in Bestform prasentieren und mit einer guten Zusammen-
arbeit punkten.

Inhalte
« Problem oder Konflikt: Entstehung von Konflikten
- Das Harvardkonzept in der Praxis anwenden / Ablauf eines Konfliktgespraches
- Verhaltensweisen in Konfliktsituationen - Erarbeitung einer professionellen Vorgehensweise und
Gesprachsfiuhrung
- die Zusammenarbeit gezielt verbessern
- Wie kommuniziere ich in Konfliktsituationen?
« Woran erkenne ich problem-bzw. I6sungsorientierte Kommunikation

Referentin Seminar-Nr. 53, 15.08.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Julia Hanisch




Paragrafen und Formulare in der GOZ:
endlich Durchblick!

flir Zahnarzte und Praxisteam

Wer hat schon Lust auf Paragrafen, - sind diese doch soooooo trocken. Lassen Sie sich entfiihren

in eine spritzige Ubersetzung dieser Materie. Eine Auswahl an Paragrafen wird erértert, die praxis-
relevant und daher interessant sind. Profitieren Sie von zahlreichen Begriindungen zu markanten
GOZ-Leistungen. Verlangens- und Analogleistungen: wie ist die Einstufung vorzunehmen? Wie sieht
die Berechnung rechtskonform aus? Was ist mit der Umsatzsteuer bei Wunschleistungen? Welche
Kriterien sind zu beachten, damit eine ausgestellte Rechnung rechtskonform wird? Welche Angaben
mussen bei berechenbaren Materialien eigentlich preisgegeben werden? Immer noch kommt es zu
Forderungen von Versicherungen nach Originalrechnung oder detaillierten Angaben zum Hersteller,
Artikelnummer usw. Es gibt so viele interessante Aspekte in dem Paragrafenwerk- - langweilig wird
es wohl kaum.

Referentin Seminar-Nr. 54, 19.08.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Straumann Young Professional Program WORKSHOP
fir Zahnarzte und junge Assistenten

Die dentale Implantologie hat sich als feste GroRe in der Zahnmedizin fest etabliert und unterliegt besonders bei den chirurgischen
Aspekten einem dynamischen Entwicklungsprozess. Ob kurz oder lang, dick oder diinn, die Implantologie bietet heute eine Fiille an
Designvarianten fir unterschiedliche Indikationen in der funktionellen und &sthetischen Zone.

Der Kurs wird Ihnen -unabhangig von dem eigenen Kenntnisstand- ein praxistaugliches implantologisches Konzept auf basis der
aktuellen Wissenschaft vermitteln. Der Kurs richtet sich speziell an Assistentinnen und Assistenten in der Praxis. Profitieren Sie von
einem kompakten kollegialen Erfahrungsaustausch, der Sie auf den aktuellen Stand bringen wird. Selbstverstandlich wird es auch
Raum zu einem geselligen Miteinander geben.

Ab 15 Uhr: Geselliges Miteinander und gemeinsames Grillen im Hof (bei gutem Wetter)

Anmeldung unter www.straumann.de/veranstaltungen

Gebiihr zzgl. MwSt. € 98.00 Referenten Seminar-Nr. 55, 20.08.2022, 10:00 - 15:00 Uhr
Fur YPP Mitglieder € 49.00 Dr. Dr. Ulrich Stroink,
Teilnehmer max. 20 Personen Prof. Dr. Dr. Marcus Klein,

Dr. Frederic Kauffmann

& straumann
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Implantat-Workflow
& Weichgewebsmanagement

Gleich hier zum Workshop anmelden

www.straumann.de/veranstaltungen

Das Straumann® Young Professional Program bietet
mafgeschneiderte Leistungen fiir Studierende, Assistenz-

und junge Zahnarzte. Professionelle Unterstiitzung fir den
Einstieg in Ihre berufliche Zukunft.
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Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent

Komplikationen im Rahmen der Sinusbodenelevation -
Vermeidung und Problemmanagement

flir Zahnarzte

Der diagnostisch/therapeutische Workflow im Rahmen der Sinusbodenaugmentation mit transcrestalem Zugang ( interne Sinusbo-
denelevation), als auch mit lateralen Zugang ( externe Sinubodenelvation) wird vor dem Hintergrund des Restknochenangebotes
und eventuell vorhandener Pathologie systematisch aufbereitet.

Anhand klinischer Fallbeispiele mit Live Video OPs werden diese Verfahren step by step demonstriert.
Das Komplikationsmanagent umfasst die intraoperativen Komplikationen: Perforation der Schneider’schen Membran, arterielle Blu-
tungen, Mucocelen und Zysten.

Postoperative Komplikationen : Weichgewebsdehiszenzen, Infektionen und Sensibilitatsstérungen, sowie deren Beherrschung.

Eingegangen wird auf atraumatische Verfahren mit Piezosurgery, Intralift und biologische Aspekte wie die versch. Knochenregenerati-
onsmaterialien, PRF Eigenbluttherapie und die adaquate Planung aufgrund der 3 dimensionalen Diagnostik.

Seminar-Nr. 56, 24.08.2022, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Prof. Dr. Fred Bergmann

%5 MEGAGEN B



Flihrungskrafteentwicklung fir
Praxismanager & Teamleiter

flr Zahnarzte und leitendes Personal

Das Fuhren einer Praxis verlangt vom Praxismanager (m/w) auf allen Ebenen eine hohe Kompetenz.
Unser Seminar bildet die Grundlage der Fiihrungskrafteentwicklung. Wir konzentrieren uns in dieser
Schulung auf die Entwicklung der Fiihrungsqualitaten und zeigen lhnen wichtiges Rustzeug fiir Ihre
tagliche Arbeit als Praxismanager oder Teamleiter.

Dabei gehen wir auf Stress- und Zeitmanagement ebenso ein, wie auf die Frage der Mitarbeiterfiih-
rung und der Umgang in herausfordernden Situationen.

Referentinnen Seminar-Nr. 57, 31.08.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Clara Venjakob
Angela Sassen

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

Praxismanagement- Qualitatsmanage-
ment als Chance ? Oder nur unnétige
Prozesse die Zeit und Geld kosten?

flr Zahnarzte und das Praxisteam

Praxisnahe Beispiele fiir ein erfolgreiches Praxismanagement

Prozesse und ein ausgereiftes Qualitatsmanagement konnen Potentiale freisetzen und Risiken
minimieren. Wie schaffe ich den Prozess ohne dass es zum Rohrkrepierer wird? Wie suche ich den
richtigen Partner aus der mich durch den Prozess fiihrt? Was bedeutet das fur mich als Chef?

Auf was muss ich mich in meiner Organisation einstellen?

1. Grundlagen und Ziele von QM

2. Einfihrung von QM. Was fordert die KV

3. Kostenreduzierung durch transparente Prozesse/ Strukturen

4.QM als Fiihrungstool und Steigerung der Mitarbeiter-Zufriedenheit

Referent Seminar-Nr. 58, 02.09.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Marcus Reinhard
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Zahn raus, was dann?! Alveolenmanagement reloaded -
Ein praktischer Workshop mit Abrechnungstipps

flr Zahnarzte
SEPARAT BUCHBAR

So unterschiedlich die Griinde fiir Extraktionen sind, so vielféltig sind die Moglichkeiten der weiteren Versorgung. Neben den Wiinschen des Patienten
sollte die spater folgende prothetische Versorgung beachtet werden. In diesem Workshop/Vortrag sollen praxisnahe wenig-invasive Versorgungskonzep-
te der Extraktionsalveole vorgestellt und erortert werden.

Es werden u.a. folgende Themen kontrovers diskutiert:
- Verhalten der Extraktionsalveole nach Extraktion
- Verschiedene Versorgungskonzepte der Extraktionsalveole
Biomaterialien: - verschiedene Membranen, Knochenersatzmaterialien und Wundheilungsbeschleuniger
Fakultativ:
Hands-on: « Schnittfihrung und Lappenpréparation
« Ridge-Preservation Techniken

Referent Seminar-Nr. 59, 07.09.2022, 15:00 - 17:15 Uhr Gebiihr Theorieteil zzgl. MwSt. € 75.00

Dr. Frederic Kauffmann Seminar-Nr. 60, 07.09.2022, 17:30 - 19:45 Uhr  Gebiihr Hands-On zzgl. MwSt. € 95.00
Paketpreis zzgl. MwSt. € 160.00
Teilnehmer max. 20 Personen
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Gebiihr inkl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen

Geistlich

Biomaterials

€ 79.00

Alveolenmanagement: Professioneller
Umgang mit der Extraktionsalveole

flr Zahnarzte

In dieser theoretischen Veranstaltung bekommen Sie die Grundlagen der Heilung einer Extraktions-
alveole vermittelt. Weiterhin diskutieren die Referenten mit lhnen die Wahl des richtigen Implantati-
onskonzeptes als auch die Option der briickenprothetischen Versorgung.

Highlights der Veranstaltung

« Alveolenheilung

- Bedeutung des Periostes

» Augmentation der Alveole - wann und womit?

- Differenzierung Socket- / Ridgepreservation

« Abgrenzung zur Sofortimplantation

- Fallbeispiele

+ Konsens der Fachverbande zur Augmentation der Alveole
- Aufklarungsgesprach

« Abrechnungsmaglichkeiten

Referenten Seminar-Nr. 61, 14.09.2022, 16:00 - 19:00 Uhr
Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Jiirgen Gallas

Veranstalter Geistlich Biomaterials Vertriebsgesellschaft mbH
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Alte Suprakonstruktionen erneuern:
Befundklasse 7

flir Zahnarzte und Praxisteam

Die Erneuerung, Erweiterung und Instandsetzung von Implantatprothetik ist langst Praxisalltag.
Doch was ist nach dem Festzuschusssystem als Regelversorgung bei 7.1, 7.2 und 7.5 anzusetzen?
Wann wird die ,TP-Zeile” ausgefiillt - und mit welchen Symbolen? Welcher Eigenanteil erwartet den
Patienten? Wurde dieser bei Eingliederung der ersten Suprakonstruktion dartiber informiert, dass die
Kosten fiir Instandsetzungen liberwiegend als Eigenanteil beim Kassenpatienten verbleiben? Welche
Formulare und Aufklarungen sind vor Behandlungsbeginn zu beachten? Wie steht es um die GOZ-Nr.
9060 bei der Reinigung von Implantataufbauten? Was, wenn eine Befundanderung im Rahmen der
Erneuerung besteht — greift Befundklasse 7 oder dann doch 2, 3 oder 4? Was ist abrechenbar, wenn
eine Schraubfraktur bei Implantaten auftritt und mit welchen Kosten muss der Kassenpatient rech-
nen? Spannende Themen die mit Unterstiitzung von Bild- und Implantatmaterial die Therapieschritte
im Behandlungszimmer erldutern, damit eine umfassende Abrechnung ohne zeitintensive Riickfra-
gen erfolgen kann.

Referentin Seminar-Nr. 62, 16.09.2022, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn Teilnehmer max. 20 Personen
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Endodontische- und
Parodontalbehandlung

flr Zahnarzte und Praxisteam

In diesem Seminar wollen wir ihnen die Endo- und PA Behandlungen naherbringen. Die Schnittstelle
zwischen der BEAM, GOZ und auch die Berechnung der Materialien bei der Endo Behandlung sind
immer noch ein grof3es Thema. AuBerdem wollen wie schauen, wie sich die neuen PA Richtlinien in
den Praxis Alltag etabliert haben.

Inhalte im Detail:

- Was darf ich bei einem Kassenpatienten an Zusatzleistungen bei der Endo Behandlung berechnen?
« Welche Dinge sind bei der Preiskalkulation zu beachten?

- Sind die neuen PA Richtlinien im Praxisalltag angekommen?

Gebiihr zzgl. MwSt. € 75.00 Referent Seminar-Nr. 63, 20.09.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Cathrin Holzum
Annika Fischer
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Nahtkurs und Weichgewebsmanagement

flr Zahnarzte

Die Wundnaht wurde bereits vor vielen hundert Jahren das erste Mal beschrieben. Uber die Zeit
entwickelten und verbesserten sich Nahtmaterialien und Nahtdesigns sowie Nahttechniken. Auf
diese Art und Weise konnen wir heute am Ende eines chirurgischen Eingriffes mit dem Nahen einen
direkten Einfluss auf die Wundheilung und ggf. die Narbenbildung nehmen. Der Kurs soll einen
Uberblick Giber moderne Nahtmaterialien und Nahttechniken geben und die Méglichkeit eréffnen,
das erworbene Wissen gleich live am Tiermodell auszuprobieren. Der Naht geht in der Regel eine
chirurgische Lappenbildung voraus, um ein Implantat zu setzen, eine Rezession zu decken, einen
Defekt oder Knochenaufbau zu verschlieBen. Im Kurs sollen verschiedene Lappentechniken wie zum
Beispiel Full Flap, Split Flap, Verschiebelappen, Periostschlitzung, Gewinnung und Transplantation
von Bindegewebe besprochen und am Tiermodell gelibt werden.

Ziel ist es, ein iberschaubares chirurgisches Konzept fiir den chirurgisch / parodotologisch/ im-
plantologisch tatigen Praktiker kennenzulernen. Also ein theoretischer Kurs mit vielen praktischen
Ubungen.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 160.00 Referenten Seminar-Nr. 64, 21.09.2022, 14:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Christian E. Buns, Dr. Britta Wengel-Buns

& straumann
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ITI Curriculum fiir Orale Regeneration:
Modul 8 - Periimplantdre und parodontale
Regeneration

- Parodontale und periimplantare Wundheilung, die Grundlage der regenerativen Weitere Informationen zum ITI Curriculum fiir Orale
Therapie Regeneration:

- Entstehung, Vermeidung und Therapie der Periimplantitis

- Gesteuerte Geweberegeneration (GTR) am Zahn und Gesteuerte Knochenregeneration ITI Sektion Deutschland
(GBR) am Implantat: Gemeinsamkeiten und Unterschiede Heinrich-von-Stephan-Str. 21

« Auswahl der Materialien zur GBR und GTR (Membranen, Knochenersatzmaterialien) 79100 Freiburg im Breisgau

- Modifikation der Wundheilung mit Biologika Tel.: +49 (0)761 - 4501 888

(z. B. Schmelzmatrixproteine, Hyaluronsdure, Eigenblutzubereitungen)

- Bedeutung der Weichgewebequalitat (Keratinisierung, Weichgewebedicke)
fiir die Erkrankung und den Therapieerfolg

» Methoden zur Verbesserung des Weichgewebes
(Freies Schleimhauttransplantat, Bindegewebstransplantat)

- Praktisches Vorgehen anhand von Falldokumentationen

Referenten
Dr. Frederic Kauffmann
Dr. Jochen Tunkel

Seminar-Nr. 65, 23.09.2022
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ITI Curriculum fiir Orale Regeneration: Modul 9 - Komplexe Defekte,
Fallvorstellungen, Treatment planning und Zertifikatsiibergabe

« Erhebung der Anamnese und dentaler Vorgeschichte Weitere Informationen zum ITI Curriculum fiir Orale
- Vollstandige klinische Dokumentation des Ausgangzustandes Regeneration:

- Radiologische Befunderhebung

« Erkundung der Patietenvorstellung und -wiinsche ITI Sektion Deutschland

- Implementierung von digitalen Planungshilfen (,digital smile design”) Heinrich-von-Stephan-Str. 21

- Synoptische Beurteilung der Datenlage und die ,Machbarkeits“-Analyse 79100 Freiburg im Breisgau

- Festlegung der Gesamtstrategie hinsichtlich der notwendigen MaBnahmen Tel.: +49 (0)761 - 4501 888

im Weich- und Hartgewebesegment
« Abstimmung der chirurgischen Ziele mit den prothetischen Absichten bzw. Vorgaben
- Festlegung einzelner Behandlungsabschnitte und Behandlungsschritte
- Analyse und Planung der provisorischen Versorgungsphase
- Uberfithrung des Behandlungsergebnisses in die unterstiitzende Parodontitistherapie (UPT)

Referenten Seminar-Nr. 66, 24.09.2022
Dr. Anton Friedmann
Dr. Tobias Most
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Die Sofortimplantation - welche Bedingungen miissen
fiir den Erfolg der Behandlung gegeben sein?
fur Zahnarzte

Weniger und minimal invasivere Operationen durchgefiihrt durch erfahrene Zahnérzte, kiirzere Behandlungszeiten fiir den Patienten,
Schnelligkeit, aber auch Sicherheit, sowie kostengtinstigere Behandlungen sind die Wiinsche der Patienten.

Die Sofortimplantation erhdlt weitgehend die Strukturen von Hart- und Weichgewebe in der dsthetischen Zone und stellt den Be-
handler vor grof3e Herausforderungen.

In einer einzigen Sitzung wird der Zahn extrahiert, das Implantat inseriert und der Patient mit einer provisorischen Krone versorgt. Das
spezielle Implantatdesign des BLX Implantats vereinfacht die Sofortimplantation.

In diesem Vortrag wird anhand evidenzbasiertem Wissen, erprobten Behandlungskonzepten und klinischer Fallbeispiele, die Ent-
scheidungsfindung fiir und gegen eine Sofortimplantation erarbeitet und auch die Méglichkeiten der Sofortversorgungen auf dem
konventionellen und digitalen Workflow aufgezeigt.

Nach dem Vortrag erméglichen Ihnen praktische Ubungen sich von dem BLX Implantat zu (iberzeugen!

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 67, 28.09.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 25 Personen Dr. Puria Parvini

& straumann



Rhetorik am Arbeitsplatz -
Mit Humor und Eleganz

flr Zahnarzte und Team

Geht es Ihnen auch manchmal so, dass Sie am nachsten Tag denken:
,Ja, das ware die richtige Antwort gewesen! Jetzt weil3 ich, was ich hétte sagen kénnen”
Mit der richtigen Rhetorik finden Sie in jeder Situation die richtigen Worte.

Inhalte
- Sinnesspezifische Sprache gezielt einsetzen
- Conténance bewahren auch bei anspruchsvollen Patienten
- Humorvoll und gelassen reagieren durch Reframing
- Zustimmung sichern: Wieso ein FuB in der Tiir zu gro3en Schritten fiihren kann
- Argumentationsstrukturen in der Praxis

Seminar-Nr. 68, 29.09.2022, 14:00 - 17:00 Uhr

Referentin
Julia Hanisch

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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»Pleiten, Pech und Pannen” in der Implantatprothetik /
Differenzierte prothetische Versorgungskonzepte

flir Zahnarzte

- planerische Problemfélle: Dumm gelaufen? Oder falsch geplant? - Periimplantitis: welche Therapie geht vor der,gro8en Chirurgie’?

« zahntechnische Problemfalle: ist noch was zu retten? « Tipps und Tricks aus der Implantatprothetik

- wann kann vorhandener Zahnersatz,,upgedatet” werden? - prothetische Notwehr: ist das ,erlaubt“?

» wann muf3 neu geplant und neu angefertigt werden? « nicht immer nur neu: Reparaturen ,on a budget”
- wann konnen die Abutments wiederverwendet werden? - Locator: Teil des Problems oder Teil der Losung?

Das sind Fragen aus der taglichen Praxis! Und wir alle wissen: Pleiten, Pech und Pannen gibt es nicht nur bei den ,gro3en” Féllen...

Erfolgreiche Implantattherapie basiert auf den richtigen Entscheidungen von Anfang der Behandlung an. Dabei gilt es komplexe Félle
so Ubersichtlich und vorhersagbar zu gestalten wie moglich.

Die geschickte Wahl des Implantates und die vorausschauende Planung der Suprakonstruktion garantieren nicht nur den Langzeiter-
folg - sondern machen es Chirurg und Prothetiker auch einfacher zum Erfolg zu gelangen.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 120.00 Referent Seminar-Nr. 69, 30.09.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Hans-Jiirgen Nonnweiler

& straumann
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Allogene Alveolarkammaugmentation 2022 -
Wo stehen wir?

flir Zahnarzte

Der autologe Knochen wird seit vielen Jahren sehr erfolgreich in implantologisch tatigen Praxen im Rahmen der Alveolarkammaug-
mentation vor einer geplanten Implantation im atrophen Kiefer verwendet und gilt als ein Goldstandard. Dieser patienteneigene
Knochen wird z.B. in Form von Knochenblécken oder auch Partikeln aus dem Kieferwinkel oder einer anderen Spenderregion beim
Patienten gewonnen, was mit einer Entnahmemorbiditat einhergehen kann. Viele Patienten schrecken bereits beim Beratungsge-
sprach vor méglichen Komorbiditaten der Knochenentnahme zuriick und erfragen alternative Behandlungsmethoden. Die Akzeptanz
zu allogenen Knochensubstanzen steigt zunehmend und dem modernen Implantologen stehen heute, z.B. fiir die Schalentechnik, vor-
fabrizierte Produkte zur Verfiigung. Auf die biologischen Vorziige dieser Augmentationstechniken muss somit nicht vollends verzichtet
werden. Daneben stehen auch patientenindividuell hergestellte Losungen der allogenen Augmentation zur Verfiigung.

Andreas Pabst wird tiber seine Erfahrungen mit der klassischen Schalentechnik und der Alternative mit allogenen prozessierten

Kortikalisplatten sowie weiteren allogenen Augmentationstechniken berichten. Der Vortrag wird dem zukiinftigen Anwender zeigen,
worauf es bei der Anwendung von Allograftkompositionen ankommt und die Behandlungstechnik und die Ersatzmaterialien theore-
tisch und praktisch beleuchten.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent Seminar-Nr. 70, 19.10.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Dr. Andreas Pabst

& straumann



Chirurgische Hygiene
flr Helferinnen

Ein Workshop mit vielen praktischen Ubungen rund um die Hygiene
bei chirurgischen Eingriffen.

Inhalte:

« Workshop chirurgische Handedesinfektion

« Hands-on sterile Handschuhe sowie Kittel anziehen
« Praktische Ubungen durch jeden Teilnehmer

Am Ende des Workshops wird eine Lernzielkontrolle der Handehygiene
mittels einer Blackbox durchgefuhrt.

Referentin Seminar-Nr. 71, 22.10.2022, 10:00 - 12:00 Uhr
Marion Fabiszewski

ORGANISATION R:74

Gebiihr zzgl. MwsSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Augmentation im Wandel - wenn weniger auch mal
mebhr ist - Ein praktischer Workshop mit
Abrechnungstipps

flir Zahnarzte
SEPARAT BUCHBAR

Vor Implantationen sind nicht selten auch knocherne sowie weichgewebige Augmentationen nétig, um ein ausreichendes Angebot
an befestigter Mukosa und Knochen zu schaffen. Hierfiir sind verschiedenste Methoden mit unterschiedlichem chirurgischen Aufwand
und dem entsprechenden Behandlungsrisiko beschrieben. Moderne Materialien und Techniken ermoglichen es, das Risiko sowie die
Patientenmorbiditdt zu reduzieren. In diesem Workshop sollen ,vereinfachte/praxisnahe?” Augmentationskonzepte zur zusatzlichen
Volumenstabilisierung von partikularem Knochenersatzmaterial und zur Verbesserung des Weichgewebes vorgestellt werden.

Hands-on: - Schnittflihrung und Lappenpréparation
- Herstellung von,,Sticky Bone” ohne Zentrifuge mit Hyaluronsaure
- Tenting Screw-unterstiitzte GBR-Technik
» Methoden zur Weichgewebsmodifikation

Gebiihr Theorieteil zzgl. MwSt. € 75.00 Referent Seminar-Nr. 72, 26.10.2022, 15:00 - 17:15 Uhr
Gebiihr Hands-On zzgl. MwSt. € 95.00 Dr. Frederic Kauffmann Seminar-Nr. 73, 26.10.2022, 17:30 - 19:45 Uhr
Paketpreis zzgl. MwSt. €160.00

Teilnehmer max. 20 Personen
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Stresspravention ist Gesundheitspravention -
Warum Menschen ausbrennen und was Sie dagegen tun
konnen, wenn Sie selbst oder Ihr Team gefahrdet sind

flr Zahnarzte und Praxisteam

In diesem Vortrag zeigt Ihnen die Referentin, wie Sie

- durch die Beseitigung von Stressoren in der Praxis vermeiden, dass Sie oder Ihr Team in die Stressfalle laufen
- sich selbst und |hr Team in Stressphasen helfen kénnen, besser klar zu kommen und
- wie Sie und Ihr Team Stressfolgen im Alltag mindern kénnen.

Dr. rer. pol. Susanne Woitzik ist Dipl. Kffr., B. Sc. Psychologie, akkreditierte Prozessberaterin unternehmensWert:Mensch und
unternehmensWert:Mensch plus sowie autorisierte Beraterin der Offensive Mittelstand

Referentin Seminar-Nr. 74, 28.10.2022, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Dr. Susanne Woitzik

Teilnehmer max. 20 Personen
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Invisalign / aktive Kunststoffaligner unsichtbare
Kieferorthopadie bei Erwachsenen und Jugendlichen
(21 Jahre Therapieerfahrung und mehr als 2000 Fille)

flir Zahnarzte

Seit 2001 revolutionieren Schienentechnologien die Kieferorthopadie. Waren anfangs nur einfachere Zahnfehlstellungen mit diesen
Methoden therapierbar, so hat sich das Spektrum mittlerweile deutlich erweitert. Schienentechnologien wie z.B. invisalign oder
Orthocaps stellen in vielen Fallen, bei Erwachsenen und Jugendlichen, nahezu vollwertige Alternativen zu Behandlungen mit festen
Zahnspangen dar.

Der Referent zeigt die klinischen Erfahrungen von mehr als 800 Behandlungsfallen auf und gibt Einblick in den digitalen Ablauf — von
der Abdrucknahme bis zur Schienenerstellung. Hierbei werden sowohl die Mdglichkeiten und Voraussetzungen der in-house Ferti-
gung als auch die unterschiedlichen Behandlungslésungen bei externer Fertigung (invisalign light, invisalign access, invisalign full,
invisalign teen) aufgezeigt.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 70.00 Referent Seminar-Nr. 75, 04.11.2022, 17:00 - 19:30 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Mathias Hoschel




Endodontie heute-
ein antibakterielles Behandlungskonzept

flr Zahnarzte

Der Anteil an endodontischen Behandlungen steigt seit Jahren kontinuierlich. Aufgrund dessen ist
das Wissen Gber moderne Methoden und dadurch vorhersagbare Erfolge fur den Praxisalltag uner-
lasslich. Werden heute alle Punkte eines klaren antibakteriellen Behandlungskonzeptes umgesetzt, so
sind Erfolgsquoten bis zu 90% realisierbar. In diesem Vortrag werden die wissenschaftlichen und die
praktischen Grundlagen moderner Endodontie vermittelt. Angefangen von den anatomischen Situ-
ationen, bakteriologischen Zusammenhange sowie verschiedenen Methoden zur Reinigung, bis hin
zu verschiedenen Moglichkeiten der Wurzelkanalfiillung und der postendodontischen Restauration.
Besonderes Augenmerk gilt einem konsequenten antibakteriellen Behandlungskonzept. Aufgrund
dessen nehmen Ultraschall Anwendungen und auch neue Aufbereitungskonzepte, bei denen nur ein
bis zwei Instrumente in spezieller reziproker Bewegung verwendet werden, ein gro3en Stellenwert
ein.

Referent Seminar-Nr. 76, 09.11.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Dr. Christoph Zirkel

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 20 Personen
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Defektorientierte Knochenaugmentationsverfahren

flir Zahnarzte

Unzureichendes Knochenvolumen ist ein haufiges Problem in der Implantologie. Es gibt verschiedene chirurgische Techniken zur
VergroBerung des Knochenvolumens, die eine Implantatbehandlung ermaglichen, aber es ist oft unklar, welche Techniken vorzuzie-

hen sind.
Das vorgestellte Behandlungsprotokoll gibt klare Hinweise darauf, welche chirurgischen Techniken evidenzbasiert sind und in welcher

speziellen Situation durchgefiihrt werden sollten.

Lernziele: Praktische Ubungen:
- Welche aktuellen Augmentationstechniken sind evidenzbasiert? - Naht- und Schnitttechniken
- Welche Methode sollte in welcher Situation angewendet werden? - Guided Bone Regeneration (GBR)
- Welche Parameter beeinflussen das Ergebnis? - Zusatzliche Stabilisierungsmaoglichkeiten im
- Welche Methoden zeigen vorhersagbare Ergebnisse? Rahmen der GBR
- Ist autogener Knochen noch der Goldstandard oder gibt es Alternativen? - Knochenblockaugmentation
- Welche Komplikationen konnen auftreten - Autologe Schalentechnik
und wie kdnnen sie vermieden werden? - Bone Splitting
- Gibt es Alternativen zu knochenaufbauenden Verfahren? - Weichgewebemanagement

Gebiihr zzgl. MwSt. € 375.00 Referent Seminar-Nr. 77, 12.11.2022, 09:00 - 16:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Prof. Dr. Christian Mertens

& straumann




Roxolid® SLActive®

W lé

Straumann® TLX
Legendares Tissue Level trifft
auf Sofortversorgung

FUR SOFORT- ERHALT PERI-
VERSORGUNG IMPLANTAREN uEllll\llaFéFcF'-llzl_:EEll\sz
ENTWICKELT GESUNDHEIT

fsl'raumcmn



94

Gebiihr zzgl. MwSt.

Teilnehmer max. 25 Personen

%5 MEGAGEN

€ 110.00

Der komplexe Fall
fur Zahnarzte

Mitunter tritt die Implantologie neben der Hart- und Weichgewebeaugmentation, funktionellen so-
wie dsthetischen Herausforderungen schnell in den Hintergrund. Wie erreichen wir in solchen Féllen
ein vorhersagbares Ergebnis und enden nicht im Chaos?

Im Rahmen unserer Moglichkeiten versuchen wir unseren Patienten moglichst gute Losungen zu
bieten. Die Standardlosung, sofern es eine solche gibt, ist nicht immer das Richtige flir den besonde-
ren Fall. Die Anspriiche unserer Patienten an ihren Zahnersatz steigen zudem. Funktion wird voraus-
gesetzt und Asthetik definieren Patient, Techniker, Prothetiker und Chirurg héaufig unterschiedlich.
Daraus entsteht ein komplexes, aber auch interessantes Miteinander. Das Ergebnis und die Zufrie-
denheit des Patienten sind im Wesentlichen von der Kommunikation der Beteiligten abhangig.

Anhand von Fallbeispielen lege ich mein Konzept der Behandlung komplexer Falle dar. Dabei wer-
den Aspekte wie 3D-Planung, Augmentationstechniken und prothetische Komponenten angespro-
chen. Wichtig ist es gnathologische Referenzpunkte zu schaffen, die im Behandlungsablauf fir die
Orientierung unabdingbar sind.

Referent Seminar-Nr. 78, 16.11.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Dr. Frank Maier
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Update Gerinnungshemmer und antiresorptive Therapie: Risikoprofile,
Komplikationen und deren Management in der Praxisroutine

flir Zahnarzte

Die moderne Zahnheilkunde unterliegt einem stetigen Wandel. Ein immer &lteres Patientenkollektiv vereint immer mehr Risikofaktoren auf sich.
Insbesondere bei der Dauermedikation mit Gerinnungshemmern und/oder Bisphosphonaten sind bei zahnérztlichen Eingriffen grundlegende Dinge zu
beachten.
Diese Fortbildung soll helfen, individuelle Risikoprofile zu erkennen und addquat therapeutisch zu begegnen:

«+ Bis zu welchem Grad des Eingriffs kann die antikoagulatorische Therapie fortgefiihrt werden?

» Welche MaBnahmen treffe ich bei Nachblutungen bzw. wie kann das Risiko einer solchen reduziert werden?

« Was sind die Indikationen flr eine Bisphosphonat-Therapie, was sind die grundlegenden Unterschiede zwischen oraler und

intravenoser Medikation? Wo sind moderne Rank-Ligand-Inhibitoren (Denusomab) einzuordnen?
« Welche (peri-)operativen MaBnahmen sind erforderlich?
« Wie erkennen und behandele ich eine Bisphosphonat-assoziierte Knochennekrose?

Gerade auch die implantologische Versorgung steht im Spannungsfeld dieser Medikamentengruppen. Zum einen stellt sie einen
Risikofaktor dar, zum anderen kann gerade eine schonende implantologische Versorgung (moderne Konzepte, dimensionsreduzierte
Implantate) fir diese Patientenkollektive segensreich sein.

Referent Seminar-Nr. 79, 18.11.2022, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Prof. Dr. Dr. Dr. Thomas Ziebart Teilnehmer max. 20 Personen
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Vom Arzt zum Unternehmer: Wie schaffe ich es als Arzt
nicht nur Arzt zu sein sondern meine Praxis profitabel
zu fiihren wie ein Unternehmen

flir Zahnarzte und das Praxisteam

Immer neue Anforderungen kommen auf niedergelassene Arzte zu. Nicht nur medizinische, sondern auch unternehmerische.
Wie schaffe ich es den Anforderungen an eine Praxis auch in Zukunft gerecht zu werden? Wie schaffe ich auch mit einfachen
Mitteln unternehmerisch sicher meine Praxis zu leiten? Wo kann ich weitere Einnahmequellen generieren?

1. Umwelteinfliisse erkennen und richtig interpretieren.

2. Arzt vs. Unternehmer. Schaffen Sie die Transferleistung.

3. Delegieren. Zu hohe Fithrungsspanne kann schnell zu Ineffizienz fiihren.

4. Vertrauen vs. Kontrolle - Wie ein transparentes Controlling & Reporting auch Mitarbeiter motivieren kann.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referent Seminar-Nr. 80, 23.11.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Marcus Reinhard

O
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Praxisbegehung? Seien Sie vorbereitet!
fir Arzte und das Praxisteam

Kursinhalte:

- Selbsteinschatzung lhrer Praxis

- Die unangemeldete und angemeldete Praxisbegehung

- Ablauf einer Praxisbegehung

- Welche Dokumente muissen vorgelegt werden?

- Welches sind die haufigsten Beanstandungen?

- Aktuelle Hygienerichtlinien

- Welche Arbeitsanweisungen sind relevant?

- Unterstuitzung bei der strukturierten Vorbereitung durch Checklisten & Arbeitsablaufe

Referentin Seminar-Nr. 81, 25.11.2022, 14:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.
Petra Hermann Teilnehmer max. 20 Personen
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Die Kieferchirurgie Duisseldorf ladt ein
zum 11. Implantologen-Friuhshoppen

Die Dusseldorfer Implantologen laden am 26.11.2022 alle tiberweisenden Kollegen

zu einer Implantologischen Fortbildung der besonderen Art ein. In entspannter Atmosphare
und bei einem Rheinischen Buffet berichten die flihrenden Implantologen Dusseldorfs tiber
Erfahrungen, die aktuellen Entwicklungen und zukiinftige Strategien in der Implantologie.

Die Veranstaltung findet wie gewohnt in den KongreBraumen der Stadtsparkasse Diisseldorf,
Berliner Allee Nr. 33 statt.

Gebiihr zzgl. MwSt. Referenten Seminar-Nr. 83, 26.11.2022, 09:00 - 14:00 Uhr
Dr. Dr. Ulrich Stroink, Dr. Dr. Wolfgang Schmitt,
Dr. Dr. Thomas Clasen, Prof. Dr. Dr. Marcus Klein,
Dr. Frederic Kauffmann, Dr. Dr. Martin Bonsmann,

Dr. Wolfgang Diener, Dr. Matthias Kaupe, Dr. Dr. Stephan Wunderlich
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Kommunikationstraining fiir die Praxis

flr Zahnarzte und Praxisteam

An die Kommunikation in einer Praxis werden ganz unterschiedliche Anforderungen gestellt. Diese
gilt es wahrzunehmen, um sie aktiv steuern zu kdnnen. Die Kommunikation innerhalb des Praxi-
steams, zum Arzteteam ebenso wie zu den Patienten.

Mit den richtigen Kommunikationswerkzeugen lernen die Seminarteilnehmer die aktive Steuerung
von Gesprachen und somit die Fahigkeit Gesprache so zu fuhren, dass sie das gesteckte Ziel ent-
spannt erreichen.

Referentinnen Seminar-Nr. 82, 28.11.2022, 14:00 - 17:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.

Clara Venjakob Teilnehmer max. 20 Personen
Angela Sassen
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Leitungs- oder Infiltrationsanasthesie war gestern:
Die intraligamentare Anasthesie - Substitution der Leitungs-
und Infiltrationsandsthesie

flir Zahnarzte

Die Komplikationsrate der Lokalanasthesie betragt 4,5 %, unabhangig von Behandlungsfehlern, ein Risiko fiir Behandler und Patient.
Lt. Patientenrechtegesetz von 2013 mussen die Behandler tiber solche Risiken aufklaren, aber auch tiber Alternativen mit geringerem

Risiko wie die Intraligamentaren Anasthesie.
Daraus ergibt sich die Verpflichtung fiir die Behandler, diese Methode zu kennen, anwenden und anbieten zu kénnen.

Lt. Studien ist die Intraligamentare Anasthesie bei fast allen Indikationen den herkdmmlichen Anésthesiemethoden tiberlegen und

kann mit dem geringsten Risiko diese fast vollstandig ersetzen.
Die Methodenumstellung bringt hohen Nutzen fiir Behandler und Patienten. Die Intraligamentare Anasthesie ist als risikodrmste
Anasthesiemethode BEMA abrechnungsfahig und nachweisbar nicht unwirtschaftlich.

2 Praktische Ubungen am frischen Schweinekiefer mit up-to-daten Instrumentarien erméglichen es jedem Teilnehmer, sich mit der
7; Anwendung der Intraligamentare Andsthesie vertraut zu machen.

a

m

Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent Seminar-Nr. 84, 30.11.2022, 15:00 - 18:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dr. Wolfgang Bender
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Knochenaufbau - Bewahrtes und Neue Wege

flr Zahnarzte

Die Weiterentwicklung der Implantologie in den letzten Jahren hat die Anforderungen und Wiinsche der Patienten gegentiber der implantologischen Be-
handlung deutlich verandert. Implantate missen nicht mehr einfach nur osseointegriert sein, sondern entsprechend eines prothetischen Behandlungs-
konzeptes an die ideale Position inseriert werden. Dies fiihrt dazu, dass ein Grof3teil der implantologischen Behandlungen eine knochenaugmentative
MafBnahme erfordert. Hierbei steht dem Implantologen ein breites Spektrum an Moglichkeiten & Materialien zur Verfligung. Dabei gilt es, die verschiede-
nen Methoden richtig anzuwenden und die Morbiditat fiir den Patienten gering zu halten.

Sinusbodenelevation, Gesteuerte Geweberegeneration, autologe Knochentransplantation oder allogene Knochenbldcke — welches sind die Indikatio-
nen? Ist der autologe Knochen als Gold-Standard unersetzbar oder stehen uns mittlerweile gleichwertige Methoden zur Verfligung? Was leisten allogene
Knochenersatzmaterialien und wie sicher ist deren Anwendung?

Anhand von zahlreichen klinischen Bildern und Videodemonstrationen soll die Planung & Durchfiihrung implantologisch-chirurgischer Techniken praxis-
nah und reproduzierbar dargestellt werden.

Folgende Themen werden bearbeitet:

» Knochengewinn, Knochenersatzmaterial, Membranen - Gesteuerte Knochenregeneration (GBR) N
- Bonesplitting / Bonespreading - autologe Knochenaugmentation <b\\,OU Gs,oo
- interne / externe Sinusbodenelevation - allogene Knochentransplantate é? A
()
o lul

Referent Seminar-Nr. 85, 07.12.2022, 15:00 - 18:00 Uhr  Gebiihr zzgl. MwSt.

Dr. Jochen Tunkel Teilnehmer max. 25 Personen

j | & straumann
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AuB3ervertragliche Leistungen bei
Kassenpatienten

flr Zahnarzte und Praxisteam

Immer noch gilt das Zuzahlungsverbot in der GKV. Ausnahmen gelten bei Fiillungen, KFO und
Zahnersatz. Wann ist es gestattet, private Erganzungsleistungen in gleicher Sitzung und am gleichen
Zahn mit einer Kassenleistung zu berechnen? Prophylaktische, konservierende und parodontologi-
sche Leistungen - welche Erganzungsleistungen sind bei Kassenpatienten neben Sachleistungen
ansatzfahig? Zahlreiche privat berechenbare Gebuhrenziffern werden aufgezeigt und anhand von
Beispielen erortert. Darf man Nickel-Titan-Einmalfeilen, Solcoseryl und Expasyl als Material berech-
nen? Wie erkennt man die Abgrenzung von,Verbot” und,Erlaubnis” bei Erganzungsleistungen? Die
Schnittstellen zwischen BEMA und GOZ ermdglicht dem Kassenpatienten, die moderne Zahnmedizin
fiir sich zu beanspruchen, die aufgrund von § 12 SGB V in der GKV nicht enthalten ist.

Gebiihr zzgl. MwSt. € 95.00 Referentin Seminar-Nr. 86, 09.12.2022, 14:00 - 17:00 Uhr
Teilnehmer max. 20 Personen Dental Betriebswirtin ZMV Birgit Sayn




Moderne Wurzelkanalaufbereitung
fur Zahnarzte

Der Anteil an endodontischen Behandlungen steigt seit Jahren kontinuierlich. Aufgrund dessen

ist das Wissen tiber moderne Methoden und dadurch vorhersagbare Erfolge, fiir tagliche Arbeit
unerldsslich. In diesem Zusammenhang kommt dem Themengebiet der Wurzelkanalaufbereitung /
Reinigung sicherlich der groBte Stellenwert zu. In diesem Kurs werden zunachst die theoretischen
Grundlagen eines modernen Antibakteriellen Behandlungskonzeptes besprochen.

Dazu zdhlen: Wie kommt es zur Infektion / Anatomische Situation / Primare-und Sekundare /
Zugangskavitat / Mechanische Reinigung / Formgebung / Desinfektion (chemische Reinigung) /
Ultraschall Anwendung / Kontrolle der Dimensionen / Problemfélle in der Endodontie

Im Anschluss haben die Kursteilnehmer die Méglichkeit die theoretischen Kenntnisse in praktischen
Ubungen anzuwenden.
Hierzu stehen Motoren und Aufbereitungsinstrumente zur Verfligung.

Mitgebracht werden miisste:
- mehrere bereits trepanierte Zéhne
- Uberlange Rosenbohrer

Referent Seminar-Nr. 87, 14.12.2022, 11:00 - 17:00 Uhr
Dr. Christoph Zirkel

Gebiihr zzgl. MwSt.
Teilnehmer max. 10 Personen
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Gebiihr zzgl. MwSt. € 110.00 Referent

Schleifen Sie noch oder zementieren Sie schon?
Minimierung von Einschleifmallnahmen in Praxis und Labor

flr Zahnarzte und Zahntechniker

Das Einschleifen von Okklusalflachen gehort in vielen Zahnarztpraxen zum alltdglichen Arbeitsprozess. Dabei wird die Professionalitat
und Wirtschaftlichkeit auf den Prifstand gestellt, denn immerhin handelt es sich hierbei um einen durchschnittlichen Zeitaufwand
von tdglich einer Dreiviertelstunde! Zeit, die in keiner Abrechnung auftaucht, nur zusatzliche Kosten verursacht und die neue pro-
thetische Versorgung durch das Einschleifen beeintrachtigt, bevor diese tiberhaupt in Funktion getreten ist! Und das, wo doch gerade
die Kenntnisse tGber Funktion und Parafunktion zu den Pluspunkten der deutschen Zahnheilkunde zahlen.

Jochen Peters: Angebot spezifischer Fortbildungen fir Auszubildende, Berufseinsteiger und horgeschédigter Kollegen. Inhaber von
3 Guinnessrekorden zum Thema ,Zahntechnik und Offentlichkeitsarbeit”. Mitglied im Forderverein fiir Zahntechnik, Dusseldorf -
Mitglied im Forderverein fiir Zahntechnik, Regensburg.

Kenntnisse von der Modellanalyse, Giber den okklusalen Kompass, der Abdrucknahme, dem Provisorium, dem Kontaktprotokoll, der
Farbnahme, dem Erkennen von Risikopatienten etc. sind ausschlaggebend fiir perfekt sitzenden Zahnersatz. Diesbeziiglich beinhaltet
der Vortrag viele Informationen und Erklarungen, um das Einsparpotential in Sachen ,Einschleifarbeiten” fir Praxis und Labor auf ein
absolutes Minimum zu reduzieren.

Seminar-Nr. 88, 16.12.2022, 15:00 - 18:00 Uhr

Teilnehmer max. 20 Personen Jochen Peters
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Aarabi Ghazal PD Dr.
Alkhafaji Ahmed

Bender Wolfgang Dr.
Bergmann Fred Prof. Dr.
Bock Susanne Dr.
Bonsmann Martin Dr. Dr.
Borowka Uli

Brendel Christian
Brettschneider Holger
Buns Christian Dr.

Clasen Thomas Dr. Dr.
Danesh Gholamreza Prof. Dr.
Daum Olaf Dr.

Diener Wolfgang Dr.
Fabiszewski Marion
Fischer Annika

Friedmann Anton Prof. Dr.
Funke Christian

Gallas Jirgen Dr.

Hamburg
Bochum
Dusseldorf
Viernheim
Dusseldorf
Dusseldorf
Lehrte
Hunstetten
Dusseldorf
Leverkusen
Dusseldorfh
Witten
Leimen
Dusseldorf
Dortmund
Diusseldorf
Witten
Iserloh

Baden-Baden

Ghanaati Shahram Prof. Dr. Dr. Dr. Frankfurt

Granz Regina

Dusseldorf

Giith Jan-Frederik Prof. Dr.
Hanisch Julia

Hartmann Bernd Dr.
Hass Reinhold ZTM
Hermann Petra

Hess Christian RA

Holzum Cathrin

Hornung Frank Dipl. Ingl. Dipl. Imform.

Hoschel Mathias Dr.

Kasaj Adrian Prof. Dr.
Kauffmann Frederic Dr.
Kaupe Matthias Dr.

Klein Marcus Prof. Dr. Dr.
Kornmann Frank Dr.
Krennrich Michael Dr.
Maier Frank Dr.

Mertens Christian Prof. Dr.
Most Tobias Dr.
Miillejans Andreas
Naujoks Christian PD Dr. Dr.

Nonnweiler Jirgen Dr.

Miinchen
Dusseldorf
Mdnster
Essen
Essen

KéIn
Diisseldorf
Chemnitz
Dusseldorf
Mainz
Dusseldorf
Dusseldorf
Diisseldorf
Oppenheim
Diefen
Tubingen
Heidelberg
Erlangen
Aachen
Briihl

Kassel

Pabst Andreas Dr. Dr.
Parvini Puria Dr.
Peters Jochen ZTM
Pollmeier Tassilo
Randelzhofer Peter Dr.
Reinhard Marcus

Rohling Stephan Dr.

Rottke Dennis Prof. Dr. Dr.

Sassen Angela

Sayn Birgit ZMV
Schmitt Wolfgang Dr. Dr.
Stroink Ulrich Dr. Dr.
Tunkel Jochen Dr.
Venjakob Clara
Wengel-Buns Britta Dr.

Woitzik Susanne Dr.

Wunderlich Stephan Dr. Dr.

Ziebart Thomas Prof Dr. Dr. Dr.

Zirkel Christoph Dr.

Koblenz
Frankfurt
Kleinmeinsdorf
Hilden
Minchen
Diisseldorf
Lorrach
Freiburg
Diisseldorf
Leverkusen
Dusseldorf

Dusseldorf

Bad Oeynhausen

Dusseldorf
Leverkusen
Diisseldorf
Disseldorf
Mainz

Koln



Waisenhaus Vietnam

180 km entfernt von Ho Chi Ming City - dem ehemaligen Saigon - wohnen in einem
kleinen Dorf, inmitten eines strukturschwachen Gebietes 18 Waisenkinder im Alter von
8-16 Jahren unter der Obhut eines Geistlichen. Das viel zu kleine Haus verfiigte bis vor
kurzem nur tGiber eine gemeinsame Dusche und erbdrmliche sanitare Verhaltnisse.

Unser Kollege Prof. Klein hat sich dieses Projekt angenommen und mit hiesigen Hand-
werkern das Haus begonnen zu renovieren und mit der finanziellen Unterstiitzung
unserer Praxis bereits die Wasch- und Toilettenanlagen neu gestaltet.

Um das Zuhause dieser Kinder auch in Zukunft etwas lebenswerter zu gestalten, wird
unsere Praxis sich weiter mit finanzieller Unterstiitzung an der weiteren Renovierung
beteiligen.

Spendenkonto

Dr. Dr. Ulrich Stroink

Stichwort Waisenhaus
Bankverbindung:

IBAN: DE70 3005 0110 1006 5836 68
BIC: DUSSDEDDXXX

Stadtsparkasse Dusseldorf
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Spendenkonto

Dr. Dr. Ulrich Stroink

Stichwort Vietnam
Bankverbindung:

IBAN: DE70 3005 0110 1006 5836 68
BIC: DUSSDEDDXXX

Stadtsparkasse Dusseldorf

Hilfsprojekt Vietham

Ein Kindergarten im Mekong-Delta

Das Mekong-Delta im stidwestlichen Vietnam ist vom Flussdelta des Mekong gepragt
und auch danach benannt. Es ist ein Labyrinth aus Fliissen, Simpfen, Inseln mit schwim-
menden Markten und von Reisfeldern umgebenen Dérfern. Die Einwohner arbeiten und
leben zum grof3ten Teil auf dem Wasser und Boote sind die wichtigsten Transportmittel.

Unsere Praxis, vertreten durch Herrn Dr. Dr. U. Stroink, hat 2018 einen Kindergarten fir
ca. 180 Kinder stidwestlich von Ho-Chi-Minh-Stadt (friiher bekannt als Saigon) im
Mekong-Delta gebaut. Die medizinische Begleitung der Kinder wird gemeinsam mit
der Firma Straumann durchgefiihrt, die nach dem Bau durch uns, die zahnmedizinische
Vorsorge der Kinder zusammen mit der Universitat Saigon gewabhrleistet. Dies geschieht
durch Studentenprojekte und persénliche Betreuung durch vietnamesische Zahnarzte
vor Ort.

Details zum Projekt finden Sie bei der,Dariu Foundation Schweiz” unter http://dariu.org/

Geld- und Sachspenden kdnnen hierbei sehr hilfreich sein. Wenn auch Sie das
Projekt unterstiitzen mochten, wiirden wir uns iiber lhre Hilfe sehr freuen.



Unser Hilfsprojekt in Angola

9 Jahre humanitare Hilfe in Afrika, bereits mehr als 300 operierte Kinder.

Ganze 9 Jahre nach Ende des Biirgerkriegs in Angola dauerte es, bis ein deutsches Arzte-
team unter Leitung von Dr. Dr. Thomas Clasen erstmals sein Hilfsprojekt fiir Kinder mit
Lippen-Kiefer-Gaumenspalten durchfiihrte.

Seit Beginn dieses humanitadren Hilfsprojektes im Jahre 2011 konnte bei jahrlichen Folge-
einsatzen bereits 323 Kindern ein neues Gesicht und eine bessere Zukunftsperspektive
gegeben werden.

Einmal im Jahr reist Dr. Clasen nach Angola, um dort kleine Spaltenpatienten zu operie-
ren. Begleitet wird er von MKG-Chirurgen, Andsthesisten und operativ tatigen Pflegekraf-
ten aus Deutschland und Osterreich.

Unterstltzt wird dieses Projekt durch die Organisationen Pro-Interplast Seligenstadt,
Interplast Germany, unsere Praxis und Spenden von privat.

Wenn auch Sie das humanitare Projekt in Angola unterstiitzen mochten, wiirden wir

uns sehr freuen. Jede auch noch so kleine Spende hilft der Fortfithrung des Projektes.

Spendenkonto

Pro Interplast Seligenstadt e.G.
Stichwort Angola Dr. Dr. Clasen
Bankverbindung:

IBAN: DE24 5069 2100 0000 2802 08
BIC: GENODE51SEL

Volksbank Seligenstadt
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Allgemeines, Geltungsbereich

Die Fortbildungsveranstaltungen der Gemeinschaftspraxis erfolgen aus-
schlieBlich auf Grundlage dieser Allgemeinen Geschéaftsbedingungen.
Entgegenstehende oder in unseren Allgemeinen Geschiftsbedingungen
fur Fortbildungsveranstaltungen nicht enthaltene anders lautende Be-
dingungen der Vertragspartner werden nicht anerkannt, es sei denn,

die Gemeinschaftspraxis hatte ihrer Geltung ausdricklich schriftlich zu-
gestimmt.

Anmeldung, Anmeldebestatigung

Die Kursanmeldung muss schriftlich erfolgen, sie wird in der Reihenfolge
ihres Eingangs bericksichtigt. Ein Vertrag mit der Gemeinschaftspraxis
kommt nur mit Bestatigung der Kursanmeldung rechtswirksam zustande.
Nach Zugang der Kursanmeldung ist die Anmeldung fiir den Teilnehmer
verbindlich.

Kursgebiihr, Zahlung
Die Kosten fir die Verpflegung sind in der Kursgebiihr enthalten. Die Kurs-
gebuhr ist nach Rechnungserhalt zu zahlen.

Absage durch den Kursteilnehmer
Die Anmeldung ist durch Erhalt der Anmeldebestatigung verbindlich und
somit kostenpflichtig gemaR der jeweiligen Kursgebiihr.

Absage durch die Gemeinschaftspraxis

Die Gemeinschaftspraxis behalt sich das Recht vor, die Veranstaltung bis

zu 3 Tage vor Beginn abzusagen, wenn die in der Ausschreibung vor-
gesehene Mindestteilnehmerzahl nicht erreicht wird. In diesem Fall kbnnen
keine Schadensersatzanspriiche geltend gemacht werden.

Anwendbares Recht, Gerichtstand

Fir diese Allgemeinen Geschéftsbedingungen und die Rechtsbeziehungen
zwischen uns und dem Kursteilnehmer gilt das Recht der Bundesrepublik
Deutschland. Gerichtstand fur samtliche Rechte und Pflichten der Vertrags-
beteiligten ist Dusseldorf.

Noch Fragen zum Inhalt der Kurse oder zur Kursorganisation?
Telefon 0211 / 87 55 08-0, Email: schmidt@kieferchirurgie.org




Ja, ich mochte teilnehmen
Anmeldung per Fax +49 (0)211 - 87 55 08-99

Name,Vorname Seminar-Nr. Datum
Name, Vorname Seminar-Nr. Datum
Name, Vorname Seminar-Nr. Datum
Name,Vorname Seminar-Nr. Datum
Name, Vorname Seminar-Nr. Datum
Stral3e

Ort

Stempel, Unterschrift

Anfahrt aus dem Siiden tiber die Autobahnen A57/A46: Anfahrt iiber den Norden iiber die Autobahnen A52/A44:

Ab Autobahnkreuz Neuss-Siid von der A 57 auf die A 46 in Rtg. Ab AnschluB3stelle Disseldorf-Rath die A 52 geradeaus auf die
Wuppertal, A46, D'dorf Stid wechseln. An der AnschluBstelle D dorf- Strae Nordlicher Zubringer (B 1) verlassen, nach 2,5 km halb links
Bilk in Rtg. D"dorf-Zentrum auf die Miinchner Str. (L 293) fahren. in die Grashofstr. einbiegen, daraufhin rechts in die Miinsterstr.
Biegen Sie nach 1,5 km in den Stidring (B 326) ein, biegen Sie darauf (L455) einbiegen, nach 1,5 km links in die Eulerstr. einbiegen, von
links in die Merowingerstr. auf die Friedrichstr. ein, dann fiir 400 m der Eulerstr. geradeaus auf die Prinz-Georg-Str., dann rechts ab in
rechts ab in die Bachstr., links abbiegen in die Corneliusstr., darauf die Jagerhofstr. (L 392) einbiegen, links in die Hofgartenstr.

halb links in die HittenstraBe (die Hittenstr. wird zur Berliner Allee). (L 55) fur 1 km abbiegen. Verlassen Sie die Hofgartenstr. und bie-
Verlassen Sie die Berliner Allee nach 500 m und biegen rechts in die gen links in die Kreuzstr. ein, darauf rechts in die Stresemannstr.,
Stresemannstr. ein. lhrem Fahrtziel, ein.

Parkplatze finden Sie im Parkhaus direkt gegentiber der Kiefer- und Gesichtschirurgischen Gemeinschaftspraxis.







